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FORTALECEN LA EDUCACION FINANCIERA

Cuentas con intereses sobre el saldo: Férmula
oara incentivar el ahorro y combatir la inflaciéon

Permiten enfrentar la
pérdida de poder
adquisitivo y
generar un historial
que favorezca el
acceso al credito.

CRISTIAN MENDEZ

Segun datos de la Comisién para
el Mercado Financiero (CMF), a sep-
tiembre de 2024 existian en Chile
mas de 10,6 millones de cuentas de
personas naturales que mantienen
saldos sin generar intereses, lo que
puede representar una pérdida signi-
ficativa para sus titulares.

"Lainflacién va erosionando el po-
der adquisitivo de ese dinero aposa-
do en una cuenta. Es decir, cada vez
se puede comprar una menor canti-
dad de bienes y servicios con ellos”,
explica Mauricio Carrasco, de la Fa-
cultad de Ciencias Econémicas y
Empresariales de la Universidad de
Los Andes.

Para ilustrarlo, realiza el siguiente
ejercicio: dos personas a fines de
2020 tienen $1 millén. El individuo
“A" deja sudinero en unacuenta sin
generar intereses, mientras que el
“B" lo ahorra mensualmente en de-
pdésitos a plazo. “A noviembre de

2024, el primero habria perdido cer-
ca de un 24% de su poder adquisiti-
vo, mientras que el segundo solo un
3,3%", detalla Carrasco. Llevado a
cifras, eso significa que la persona
“A" tendrfa un poder adquisitivo en
2024 que equivaldria a cerca de
$760.000y la “B", a $966.600.

Customizar las finanzas

La pregunta es por qué las perso-
nas eligen mantener ese dinero en
una cuenta. Varios estudios de enti-
dades bancarias, asociaciones gre-

saldos
generar intereses.

miales e instituciones de educacion
superior determinan que las razones
van desde la falta de conocimiento
financiero —para entender, por
ejemplo, cuanto afecta la inflacion al
dinero— hasta la necesidad de las
personas de tenerlo disponible de in-
mediato ante cualquier imprevisto,
lo que una forma tradicional de aho-
rro como un depdsito a plazo o inver-
sién no entrega.

Carrasco destaca que las fintech
estan “customizando y mejorando
la experiencia del usuario a la hora
de ahorrar, y promoviendo la educa-
cion financiera. Mucha gente esté

accediendo a diversos instrumen-
tos financieros gracias a sus servi-
Cios, a un menor costo y con mayor
flexibilidad".

Un ejemplo es la cuenta remune-
rada de Tenpo. Este instrumento fi-
nanciero permite generar una renta-
bilidad anual de 5,4% por mantener
un saldo igual o superior a $50.000.
“Cuanto mayor sea el monto deposi-
tado, mayores seran las ganancias.
Poreso, esta cuenta es ideal para de-
positar mensualmente el sueldo y
aprovechar al méximo cada peso,
entregando la posibilidad de aumen-
tar el ingreso mensual”, afirma Fer-
nando Araya, cofoundery CEQ de
Tenpo.

Ademas, detalla que el saldo esta
siempre disponible por si el cliente
necesita liquidez: “no hay que solici-
tar rescate, y no hay costos ni comi-
siones”. Y los usuarios pueden veri-
ficar diariamente sus ganancias des-
de la app.

"A través de esta cuenta busca-
mos que nuestros clientes aprendan
a ahorrar y se familiaricen con con-
ceptos como el interés compuesto.
Ademas, fortalecer el musculo de
ahorro es muy importante para forta-
lecer el musculo de los clientes de
crédito. Cuando hay un buen muscu-
lo de ahorro, hay un mayor musculo
para acceder al crédito y asi tener un
acceso a un endeudamiento respon-
sable"”, anade el ejecutivo.



