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;PASCUA EN CRISIS?

\endedores de juguetes se muestran
complicados por bajas ventas hasta ahora

En la conurbacion
dicen que ha sido
una constante de
los ultimos afios,
y que la gente in-
cluso tampoco
consulta por la
«novedad». El pro-
blema, advierten,
es que ahora en
internet existe una
cantidad increible
de opciones.

Figuras de accion, au-
toméviles, mufiecas y pelu-
ches, eran los juguetes pre-
feridos por los mas peque-
fios del hogar durante la Na-
vidad. Por esta razén, los lo-
catarios y comerciantes de
los persas se preparaban,
abasteciéndose con una sur-
tida y variada cantidad de
productos.

Para su mala fortuna, la
venta de estos articulos no
ha sido la misma que en afios
anteriores, lo que se ha con-
vertido en un nuevo proble-
ma para los comerciantes del

centro de La Serena, que es-
peraban con ansias estas fe-
chas, por cuanto represen-
taba un ingreso importante de
recursos para sus empren-
dimientos.

Es el caso de Sandra
Romero, que lleva siete afios
trabajando en el persa Cien-
fuegos, y cuenta que inicio
Su camino como comercian-
te de juguetes, pero al no ven-
derse con estabilidad duran-
te el transcurso de los afios,
tuvo que incluir una variedad
de ropa en su puesto.

«El juguete normalmen-

te se vende poco y se supo-
ne que en Navidad deberia
subir, pero la venta baj6 bas-
tante, porque ahora se ven
casi vacios los pasillos. Para
ser una fecha cercana a la
Navidad, esta bastante
malo», afirma preocupada.

NO IMPORTA
LA CALIDAD

Asegura que al publico
ya no le importa la calidad
de los juguetes, por lo que
prefieren productos mas ba-
ratos en comparaciéon con

CAMBIO LA DEMANDA DEL JUGUETE

El comerciante Miguel Montano, con
sus casi treinta afios trabajando en el per-
sa, percibe un ligero repunte en las ventas.
No obstante, la situacién de bajas ventas
durante las fechas navidefias ha sido una
constante.

«La Navidad ya no es lo mismo en el
persa, porque antes estaba lleno todos los
dias para diciembre y tenfamos que traba-
jar hasta las 9 de la noche, ahora en cam-
bio a las 6 0 7 de la tarde ya estamos ce-
rrando».

Si le llama la atencion que los naci-
mientos (pesebres) apenas se vendan, «y

me parece increible que no se comerciali-
cen como antes, porque era un clasico de la
festividad y me lo pedian bastante, pero des-
de hace un par de aflos cambié6 mucho la
demanda de este producto».

El gran problema de los juguetes, coin-
ciden, es que actualmente en internet existe
una cantidad increible de opciones y ellos
como comerciantes no los puede tener to-
dos, «entonces siempre te preguntan por el
que no tienes, ademas, al ser un producto
con alta demanda en fechas especificas,
puede ocurrir que haya que esperar hasta el
préximo afio para recién recuperar la plata».

los precios de sus produc-
tos. Frente a esta situacion,
«priorizo la seguridad del
nifio, ya que no me gusta
vender juguetes plasticos de
mala calidad».

Con respecto a las ven-
tas, Adriana Barraza, que tie-
ne veinticinco afios de expe-
riencia vendiendo juguetes,
reafirma lo dicho por su co-
lega y menciona que «las
ventas estan muy malas, no
pasa nada todavia con la
Navidad, aunque es algo que
se viene repitiendo desde
afos pasados. Ahora, con la

llegada de la quincena es-
peramos que vayan subien-
do algo las ventas».

Aligual que muchos de
sus compafieros, extrafia las
«novedades», aquellos pro-
ductos llamativos que con-
siguen llevarse la atencién
de los méas pequefios. En
ese sentido, aflade que
«ahora lamentablemente no
hay novedades, no salen
como antes. La Ultima se-
rian las pistolas que lanzan
crecencios (bolitas de hidro-
gel), pero salié hace un par
afios ya».



