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Comerciantes anotan incremento en las
- e
ventas a falta de 10 dias para la Navidad
economia. £SO si, aseguran que tras la pandemia, dicho aumento no es tan significativo.
Vivian Befialdo Catalin - “Lamentablemente,
cronica@cronicachillan.cl el comercio iIlfOﬂHal
perjudica muchoal
casi10 dias que llegue establecido”.
A Navidad, !as vemas- en
el comercio ya comien-
zana anotar mejoras, lo que ha Maria Angeles Chichizola

llevado al rubro a estimar que
se proyecta un aumento en la
comercializacion respectoa la
misma fecha del afio pasado.
Asimismo, también proyectan
lomismo quienes realizan ven-
tas por internet, destacando
los comerciantes que se trata
de una de las fechas mas espe-
radas del afio.

Segiin datos de la Camara
Nacional del Comercio (CNC)
las ventas para el rubro mino-
rista concentran historica-
mente el 13% de las ventas
anuales del retail, superando
en cerca de un 40% las ventas
promedio de cualquier otro
mes, porlo quelaNavidadesla
fecha mas importante para di-
chosector.

Esosi, respectoa las expec-
tativas que tiene el comercio
local de Chillan, Maria de Los
Angeles Chichizola, del direc-
torio de la Camara de Comer-
cio de Chillan, sostuvo que si
bien se espera un aumento en
laactividad, lamento que el co-
mercio informal ha perjudica-
do al establecido.

“No puedo decir que se es-

peran mejores ventas, pero se
espera que asi sea; como socia
de la Camara de Comercio,
puedo decir que lamentable-
mente el comercio informal
perjudica mucho al estableci-
do, ya que los primeros no tie-
nen los gastos que conlleva es-
tar establecidos, y sumemos
los malls chinos, nos han inva-
dido”.

Para realizar las compras
existen varias formulas para lo-
grar un buen regalo. Sibien las
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COMPRAS FISICAS HAN AUMENTADO DURANTE EL PRESENTE MES DE DICIEMBRE, CON MOTIVO DE NAVIDAD.

tiendas fisicas siguen siendo de
real importancia para las per-
sonas, los canales digitales han
sido de gran ayuda para adqui-
rir los bienes de manera rapida
y sin moverse de su casa, apos-
tando también por ofertas en
estas fechas.

Mary Mella, quien comer-
cializa cosméticos a través de
internet, puntualizo que es
una gran alternativa para quie-
nes deseen vender y comprar
un producto de manera facil,

comoda y répida. “Sinduda las
ventas se incrementan de ma-
nera considerable, por eso to-
mamos la precaucion de tener
bastante stock y ser constantes
ensubircontenido para que las
personas puedan comprar a
través de la pagina y los llevaa
un link bancario, donde reali-
zan el pago y yo realizo el en-
vio, tengo clientes de todo Chi-
le y es una plataforma confia-
ble”.

En cuanto a sus expectati-

vas, Mella afiadi6é que “yo ya
estoy vendiendo bastante, in-
dependiente de la situacion
econdmica del pais, son pro-
ductosal alcance de todo bolsi-
llo, asi que esperamos que sea
una gran temporada para los
emprendedores”.

INFLUENCIA DE PANDEMIA

Si bien los comerciantes esti-
man que, de momento y suma-
do a las proyecciones, esta Na-
vidad sea mejor que la ante-

Camarade Comercio Chillin

rior, consideran también que
no ha sido como afios anterio-
res, enespecial previo ala pan-
demia. Oscar Cifuentes, admi-
nistrador del local comercial
Deporte Fanatico, comento
que “efectivamente en esta fe-
cha hemos visto un aumento
de nuestras ventas. Loque mas
se vende son cosas asociadas al
fiitbol, al basquetbol, v al en-
trenamiento, COmo mancuer-
nas, bandas eldsticas, cosas
asi”.

“No sé si fue la pandemia
propiamente tal, el decaimien-
to del pais en términos econo-
micos, o el ingreso fuertede las
compras por internet, pero
desde el 2020 en adelante, si
bien diciembre siempre es
bueno, no escomoenafios an-
teriores. Por ejemplu, antes,
nosotros contratidbamos alre-
dedor de 3 personas més para
esta época de verano, y ahora
solo necesitamos una persona
mas, y especifica por temas na-
videnos”, anadio Cifuentes. (23
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