
  
2 

Actualidad 
   

ES 
CRÓNICA CHILLÁN | Domingo 15 de diciembre de 2024 

Llamamos a las nuevas autoridades a articularse y poner en marcha es- 

taasociación que no ha estado funcionando, desde hace cierto tiempo”. 
ERIC BÚHRING, coordinador Subdere Ñuble 

Comerciantes anotan incremento en las 
ventas a falta de 10 días para la Navidad 
economía. ESO sí, aseguran que tras la pandemia, dicho aumento no es tan significativo. 

AGENCIA UNO 
Vivian Beñaldo Catalán 
cronica(Xcronicachillan.cl 

casi O días que llegue 
A Navidad, las ventas en 

el comercio ya comien- 
zanaanotar mejoras, lo que ha 
llevado al rubro a estimar que 
se proyecta un aumento en la 
comercialización respecto a la 
misma fecha del año pasado. 
Asimismo, también proyectan 
lomismo quienes realizan ven- 
tas por internet, destacando 
los comerciantes que se trata 
de una de las fechas más espe- 
radas delaño. 

Según datos de la Cámara 
Nacional del Comercio (CNC) 
las ventas para el rubro mino- 
rista. concentran histórica- 
mente el 13% de las ventas 
anuales del retail, superando 
en cerca de un 40% las ventas 

promedio de cualquier otro 
mes, porlo quela Navidades la 
fecha más importante para di- 
chosector. 

Esosí, respecto a las expec- 
tativas que tiene el comercio 
local de Chillán, María de Los 
Ángeles Chichizola, del direc- 
torio de la Cámara de Comer- 

cio de Chillán, sostuvo que si 
bien se espera un aumento en 
laactividad, lamentó que el co- 
mercio informal ha perjudica- 
do alestablecido. 

“No puedo decir que se es- 

COMPRAS FÍSICAS HAN AUMENTADO DURANTE EL PRESENTE MES 

peran mejores ventas, pero se 
espera que asísea; comosocia 
de la Cámara de Comercio, 
puedo decir que lamentable- 
mente el comercio informal 
perjudica mucho al estableci- 
do, ya quelos primeros no ti 
nenllos gastos que conlleva es- 
tar establecidos, y sumemos 
los malls chinos, nos han inva- 
dido”. 

Para realizar las compras 
existen variasffórmulas para lo- 
grar un buen regalo. Sibien las 

  

tiendas físicas siguen siendo de 
real importancia para las per- 
sonas, los canales digitales han 
sido de gran ayuda para adqui- 
rirlosbienesde manera rápida 

y sin moverse de sucasa, apos- 
tando también por ofertas en 
estasfechas. 

Mary Mella, quien comer- 
cializa cosméticos a través de 

internet, puntualizó que es 
una gran alternativa para quie- 
nes deseen vender y comprar 
un producto de manera fácil, 

DE DICIEMBRE, CON MOTIVO DE NAVIDAD. 

cómoda y rápida. “Sin duda las 
ventas se incrementan de ma- 
nera considerable, por eso to- 
mamosla precaución de tener 
bastante stock y ser constantes 
ensubircontenido para quelas 
personas puedan comprar a 
través de la página y los llevaa 
un link bancario, donde reali- 
zan el pago y yo realizo el en- 
vio, tengo clientes de todo Chi- 
le y es una plataforma confia- 
ble”. 

En cuanto a sus expectati- 

laborales mediante programa 
EMPLEO. Se desarrolló curso de manicure, además de otro de construcción. 

1 programa Jefas de Ho- 
gar liderado por la Direc- 
ción de Desarrollo Co- 

munitario (Dideco), comienza a 

cerrar el 2024 yes así como rea- 
lizóla última ceremonia delaño 
enla cual un grupo de chillane- 
jasrecibió sucertficado en nue- 
vas competencias laborales. 

Elcurso “Manicure y Cuida- 
do de Uñas”, quese ejecutó en 

conjunto conel Centro de Estu- 
dios San Andrés, certificó a 14 
chillanejas, mientras que cinco 
cerraron el ciclo tras cumplir 
con los requisitos y horas de 
práctica en el curso “Maestras 
en Terminaciones, en Pintura y 
Aislación Térmica que imparte 
la Cámara Chilena de la Cons- 
trucción”. 

La directora de Dideco, Ale- 

jandra Martínez, destacó el tra- 
bajo del Programa que entrega 
alas chillanejas herramientas 
paraoptara diversas fuentes la- 
borales. “Estamoscontentos de 
poderacompañar acerca de20 
mujeresalas cualesseles entre- 
gan nuevas herramientas para 
desempeño en el mundo labo- 
ral, pero también para el desa- 
rrollo personal yes por ello que 

queremos agradecer anuestros 
aliados como el Centro San An- 
drés y la Cámara Chilena de la 
Construcción”. 

Una de las beneficiadas con 
el cuso de manicure es Eliza- 
beth Navarrete quien dijo que 
“aprendímucho en técnicas de 
aplicación y es un complemen- 
to de otras cosas que hago co- 
moes cortar el cabello”. 

  

vas, Mella añadió que “yo ya 
estoy vendiendo bastante, in- 
dependiente de la situación 
económica del país, son pro- 
ductosal alcance de todo bolsi- 
llo, así que esperamos que sea 
una gran temporada para los 
emprendedores”. 

INFLUENCIA DE PANDEMIA 

Si bien los comerciantes esti- 
manque, demomento y suma- 
do alas proyecciones, esta Na- 
vidad sea mejor que la ante- 

“Lamentablemente, 
el comercio informal 
perjudica mucho al 
establecido”. 

María Ángeles Chichizola 
ámarade Comercio Chillán   

rior, consideran también que 
no ha sido como años anterio- 
res, en especial previo ala pan- 
demia. Óscar Cifuentes, admi- 
nistrador del local comercial 
Deporte Fanático, comentó 
que “efectivamente en esta fe- 
cha hemos visto un aumento 
de nuestras ventas. Lo que más 
se vendeson cosas asociadas al 
fútbol, al básquetbol, y al en- 
trenamiento, como mancuer- 

nas, bandas elásticas, cosas 
así”. 

“No sé si fue la pandemia 
propiamentetal, el decaimien- 
to del país en términos econó: 
micos, o el ingreso fuerte de las 
compras por internet, pero 
desde el 2020 en adelante, si 
bien diciembre siempre es 
bueno, no escomoenañosan- 
teriores. Por ejemplo, antes, 
nosotros contratábamos alre- 

dedor de 3 personas más para 
esta época de verano, y ahora 
solo necesitamos una persona 
más, y específica por temas na- 
videños”, añadió Cifuentes. 63 

  

77 
PARTICIPANTES FUERON CERTIFICADAS. 

Alalista de chillanejas cert 
ficadas se suma Carol Utreras, 
quien también participó dela 
instancia de formación en ma- 
nicure, agregó que “para mi es 

una nueva herramienta, algo 
que no conocía y que me servi- 
rá mucho para complementar- 
lo con otros cursos que he he- 
cho”. os
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