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Pie hipotecario en cuotas sin
interés dinamiza las ventas

Esta modalidad permite a las familias y personas acceder a su vivienda de manera inmediata,
asegurando el valor del inmueble en UF y evitando un aumento en su carga financiera futura.

ANGELICA BANADOS

a barrera principal para
L acceder a una vivienda es

el ahorro del 20% reque-
rido para el pie hipotecario,
un desaffo que se complica
aunmds ante el alza en el valor
de las propiedades en UF, las
altas tasas de interés —aun-
que algunos bancos han dis-
minuido las tasas para crédi-
tos hipotecarios—, restriccio-
nes de la banca tradicional y la
baja capacidad de ahorro de
los hogares.

Es por este motivo que enel
pais existe un sobrestock de
105 mil unidades sin vender,
seglin cifras entregadas por la
Cdmara Chilena de la Cons-
truccién (CChC), lo que man-
tiene al negocio inmobiliario
en crisis.

Para enfrentar esta situa-
cién en la industria se han co-
menzado a ofrecer alternati-
vas innovadoras, entre las que
destaca la posibilidad de pa-
gar el pie en cuotas sin interés,
con plazos de hasta cinco
afos. Esta modalidad permite
a las familias y personas acce-
der a su vivienda de manera
inmediata, asegurando el va-

lor del inmueble en UF y evi-
tando un aumento en su carga
financiera futura.

A su vez, permite un alivio
para las inmobiliarias, ya que
el tener unidades disponibles
les genera falta de liquidez y
menor cantidad de proyectos
a futuro, amenazando la sus-
tentabilidad del negocio y
manteniéndolas con riesgo de
insolvencia.

Uno de los actores rele-
vantes en torno a este finan-

Segun la CChC, en Chile existe actualmente un sobrestock de 105 mil unidades sin vender.

ciamiento es Creditd, una
fintech chilena que, con el
respaldo del Banco Inter-
americano de Desarrollo, ha
impulsado estas ofertas en
gran parte del mercado in-
mobiliario nacional. “Nues-
tro objetivo es reducir el
tiempo de ahorro para conse-
guir el pie a solo cinco afios,
en vez de los 10 afios que de-
mora en promedio, facilitan-
do el acceso a la vivienda
propia sin los costos asocia-

dos al arriendo prolongado,
lo que puede significar un
ahorro de hasta $27 millones
si consideramos un prome-
dio de $450 mil mensuales
en arriendo durante ese pe-
riodo”, explica David Mu-
oz, CEO de Creditu.
Durante el proceso de eva-
luacién, la fintech analiza tam-
bién la capacidad financiera
del comprador considerando
su crédito hipotecario, asegu-
rando que es un producto pa-

ra quienes tienen la capacidad
de pago y solo les falta parte
del ahorro. “El pie hipotecario
en cuotas ha permitido ven-
der unidades que de otra for-
mano serfa posible, ayudando
a reducir los desistimientos
que hoy también estdn en ni-
veles récord, y en algunas in-
mobiliarias superan el 50% de
lasreservas”, asegura el ejecu-
tivo.

Muioz destaca que este ti-
po de financiamiento dinami-
za el mercado inmobiliario,
permitiendo a las inmobilia-
rias reducir su sobre-stock y
mantener un ciclo de ventas
que, a largo plazo, contribuye
a estabilizar y fortalecer la
oferta de viviendas en el pafs.

El contexto econémico ac-
tual, marcado por el nivel mds
bajo de ahorro en 20 afios se-
gtin el Banco Central, sumado
al constante aumento del va-
lor de la UF y restricciones
bancarias debido al riesgo
pais, ha hecho que soluciones
como las ofrecidas por Credi-
tti sean cruciales para las fami-
lias y un alivio para las empre-
sas. Este afio, mds de 2.000 fa-
milias han aprovechado esta
alternativa.




