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Un nuevo punto de turismo a pasos de la Plaza Videla

LOS SUENOS DE ISABEL LEON
EN LA FERIAARTESANAL

Vende suculentasy trabaja

paratenerungranviveroen
el futuro.

El esfuerzo y el ingenio estdan muy
arraigados en los andacollinos, que
nunca estdn de brazos cruzados es-
peranda que la comida le llegue a
su mesa. Por el contrario, salen en
busca del sustento diario y asi lo
demuestra la nueva agrupacion de
artesanos que encontraron un es-
pacio en Luis Miranda Ansieta N"13
para lucir sus trabajos, y la comuna
cuenta ahora con otro lugar de tu-
rismo, que es la Feria Artesanal de
Andacollo.

Este nuevo espacio se inaugurd a
fines de agosto en la sede de Arte-
sanos La Veta, sector Copec, pero
con el correr de los dias encontraron
su actual lugar, a un paso de la Pla-
za Videla, pleno centro, Una de las
artesanas solicité a su familia que
les prestara el lugar y ahi estan ofre-
ciendo sus productos, donde encon-
trard ceramicas, tejidos, orfebreria,
grabado, reciclaje textil, carpinteria,
papeleria decorativa, ademas de pin-
turas y trabajos en cobre y vidrios.
También churrascas, trabajos en re-
sina, velas decorativas, bisuterias,
jardineria y paisajisma.

Suculentas

“Mi emprendimiento nacio por ne-
cesidad en tiempos de la pandemia.
Quedé sin trabajo y comencé, junto
a mi madre, a comprar plantas y a
llenar el jardin de la casa”, dice Isa-
bel Ledn, que luce hermosas sucu-
lentas.

Esta madre de dos hijos, nacida y
criada en Andacolle ered un jardin
en Las Rosas NG9 y le crecio tan-
to que vieron la oportunidad de co-
mercializar. ¥ ahora estén en la Feria
Artesanal, “algo nos ayuda para el
sustento del hogar”, cuenta lsabel,
quien tiene un afio de estudios en
psicologia y ahora esta estudiando
administracidon de empresa "para ha-
cer bien las cosas, ya gue muchos
emprendimientos fracasan por la
mala administracion de las finanzas”

Gracias a la adjudicacion de un pro-
yecto gue postuld a Capital Abeja,
esta madre emprendedora compré
los insumeos, ademas de estar per-
feccionando sus conocimientos para

crecer y trabajar con empresas, “por-
que solo le vendiamos a los vecinos,
pero queremos ir mas alla y ofrecer
los productos a las empresas, crear-
les jardines o arreglarselos”.

Mientras sus suculentas lucen her-
mosas y las ofrece a los turistas
los fines de sermana y feriados, lsa-
bel Ledn estudia por internet como
hacer bien las cosas para vender
hermosas flores, porque "ese es un

mercado grande. A las personas les
gustan las flores, si hasta los jove-
nes regalan flores a sus pololas. Ade-
mas, agui no hay jardines boténicos
o viveros, ya que todo lo que se ven-
de viene de otros lugares. Por tanta,
ahi estan centrados mis objetivos,
un gran vivero o un jardin boténico;
seria hermoso”,

La artesana cuenta que las plantas
son baratas y ella las compra en
cantidad para poder dar un buen

precio an la venta final, ya que
las suculentas mas chiquitas valen
$1500 y dos mil las mas grandes.
Los terrarios, que son en maceteros
de loza, valen 5 mil pesos.

Estar en la Feria Artesanal y a pasos
de la Feria Videla es una gran vitri-
na para los artesanos, porque “esto
nos ayuda al sustento del hogar y no
a5 malo, aungue son sélo dos dias
a la semana. El ideal es traer mas
productos, como flores, maceteros,
tierra de hoja, abonos, todos tipos
de cosas que tengan gue ver con la
jardineria”,

Como sus suefios son ir crecien-
do dia a dia, los futuros proyec-
tos son solicitar recurses para un
levantamiento de capital y asi po-
der comprar mas insumos, materia
prima, herramientas y un generador,
porgue “cuando se hacen los boule-
vard o vamos a otras partes, debo
tener un generador para iluminar
los productos. Ademads, postular a
un capital en INDAP para ampliar
el vivero y producir condimentos,
como el cilantre, orégano y yerbas,
que son muy utilizados. Plantar el
cherry, ciboulette, ademas de las
flores, y asi vender en el cemente-
rio. Son suefios, pero trabajo para
concretarlos”™




