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past president en su 85 aniversario 
on un evento realizado en el Museo de la Moda, y con la asistencia de autorida- 

des, gremios, empresas, socios y personalidades, la Cámara de la Industria Cos- 

mética celebró sus 85 años, como uno de los gremios más antiguos del país. En la 
oportunidad reconoció a algunos de quienes estuvieron a la cabeza del directorio: 
Mauricio Hórmann, Gustavo Moraes (José González recibió galardón), Jaime Alé, 
Denis Kennedy, María lvón Abuawad, Álvaro Márquez y John Kimber (en la foto). En la 
misma ocasión, Nélida Múller, de L'Oréal, fue reconocida por su larga trayectoria y 
aporte a la industria. Durante la celebración, Mauricio Hórmann, actual presidente 
ejecutivo de la Cámara Cosmética, anunció la extensión del programa "Luzca Bien, 
Siéntase Mejor", que ya lleva 15 años, a regiones, gracias a una alianza con Aiep de la 
Unab. El propósito es ayudar a más mujeres que están en tratamiento de cáncer, a 
través de talleres gratuitos de maquillaje que las ayudan a elevar su autoestima y salir 
adelante, 
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Cómo las grandes marcas aumentan sus 

ventas hasta en un 50% 
"No sólo basta adaptar los anun- 
cios a la Navidad, ya que, por 
ejemplo, podemos tomar un 
contenido trend y brandear con 
elementos navideños. Esta combi- 
nación permite masificar el men- 
saje rápidamente, aprovechando 
el impulso de la tendencia y a un 
costo mucho más económico, ya 

que la marca se inserta en una 
conversación que ya está en auge, 
aprovechando la rapidez de las 
redes sociales", explica Natalia 

Oyaneder, directora de Perfor- 

mance de Adinfluence agencia 
especializada en marketing digital, 
influencer marketing, generación 
de contenido y performance con 
Inteligencia Artificial. Diciembre 
es el momento ideal para poten- 
ciar tus ventas y optimizar tu tasa 
de conversión. La Navidad, como 

una de las festividades más signifi- 
cativas, inspira a los clientes a 
comprar y buscar experiencias 
memorables. Para las empresas y 
marcas, esta es una oportunidad 
única de generar un impacto 
significativo, capturar la atención 
de los consumidores y registrar 
un hito en el crecimiento de tu 
negocio, señala, Natalia Oyane- 
der. "Una buena tasa de conver- 

sión es clave porque indica qué 
tan bien está funcionando tu 
estrategia para convertir a los 
visitantes en compradores. Du- 
rante la temporada navideña, 

donde la competencia es más 
feroz, optimizar la conversión es 
esencial para aprovechar al máxi- 
mo el tráfico que generas, asegu- 
rando que cada visita tenga el 
mayor potencial de ser convertida 
en Una venta. En resumen, ¡una 
alta tasa de conversión significa 
mayores ingresos con menor 
inversión!"   
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Un hogar seguro 

es el mejor regalo 

La mejor energía es la que se disfruta 

en familia, comparte estos consejos y 

regala seguridad a tus seres queridos 

No utilices cotillón o challa metálica cerca de 

las líneas eléctricas así evitamos apagones y 

accidentes. 

Recuerda apagar todas las luces si vas a 
salir de tu hogar para celebrar en estas 
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No sobrecargues tus alargadores y utiliza 
luces que cuenten con certificación SEC,      
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