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Compras de Division El Teniente a empresas locales
supera los 434 millones de dolares en lo que va de 2024

La Division regisira también cifras positivas en adquisiciones de bienes y servicios a MiPyMEs, las que a octubre de este ano alcanzan los 94 millones de ddlares.

Codelco Division
El Teniente alcanza, en lo
que va del afio, 434 millo-
nes de dolares en compras
de bienes y servicios a em-
presas locales, distribui-
dos en 1.400 proveedores
de la region de O'Higgins,
que incluyen desde gran-
des a ii

de empresas de diversos
tamafios, sectores y espe-
cialidades.

El gerente gene-
ral de El Teniente, Andrés
Music, recordd que “nues-
tro propdsito es claro y
orientador: Damos todo
por Chile. Y para cum-
plirlo, al tradi | valor

un notable crecimiento de
i o

que potencia pequefias
di de

Nancy Corona-

y em-
presas locales. Algunas
empresas han cambiado
de categoria y han pasado
a ser grandes empresas, lo
que quiere decir que han
potenciado su facturacion
v su desarrollo con mejo-
res iciones”.

y medianas. Entre estas
Gltimas, 78 son proveedo-
res locales activos, a los
que se les realizo compras
de bienes y servicios por
94 millones de délares.
De esa forma,
la Division aument6 en
4,7% anual las compras
a proveedores locales y
superd la meta divisional
establecida en 2,7%. Este
crecimicnto esta relacio-
nado con la “Estrategia de
Desarrollo Territorial con
Valor Social”, impulsada
para todas las operaciones
de Codelco y representa
la estrategia divisional de
generar valor econdmi-
co, social y ambiental en
las comunidades donde
se ubican sus operacio-
nes y su compromiso con
el fortalecimiento de la
economia local, a través

econémico que siempre
hemos generado, suma-
mos las variables social y
ambiental. En esa linea es
imprescindible apoyar con
mis fuerza que nunca el
desarrollo econdmico de
los territorios y comuni-
dades que nos rodean por-
que influir positi

Apoyo integral a provee-
dores

Este éxito es el
resultado de diversas ac-
ciones implementadas por
Codelco para fomentar la
promocion de proveedores
locales. Entre ellas desta-
ca la impl ion del

en nuestras comunidades,
a través de la compra y
contratacion de mano de
obra local, genera un en-
torno propicio para el de-
sarrollo arménico de El
Teniente y sus dreas de
influencia™

Teodoro Schmi-
dt, especialista senior de
Desarrollo del Territorio
de Codelco, explicé que
‘“este aiio, recibimos con
mucha alegria los datos
de compra local en El Te-
niente porque observamos

programa  corporative
‘Juntos Emprendemos de
Local’, una iniciativa eje-
cutada en i

¥
la region de O’Higgins.
Esto permite a través de
la capacitacion y acom-
pafiamiento generar opor-
tunidades de licitacién,
desarrollo y crecimiento,
fortaleciendo una relacién
de crecimiento mutuo.
Estas iniciativas refuer-
zan ¢l compromiso de El
Teniente con el desarrollo
ible, la .

do, i de Abaste-
cimiento de la Gerencia
de Administracion de la
Division, detallo que “los
proveedores locales han
sido invitados a los pro-
cesos de licitacion tanto
aquellos que son solo para
locales como para proce-
sos abiertos. Son evalua-
dos técnica y econdmica-
mente, cumpliendo con
imi corporati-

regional y el valor social
de la region™.

MIPYMES mds competi-
tivas

De manera pa-
ralela, se ha brindado un
apoyo integral a los pro-
veedores locales para for-
talecer su itividad

con la Corporacion Simén
de Cirene y Gestion So-
cial. Gracias a una serie
de medidas del programa,
se realizaron més de mil

en dreas internas de la
Divisién como la gestion
ial, la liza-

p
vos. En muchos casos, han
sido adjudicados permi-
tiendo a la Division contar
con sus servicios que, por
lo demas, son de excelente
calidad™

Esta iniciativa se
enmarca en los compro-
misos que Codelco ha im-
pulsado hacia 2030, entre
los que se incluye el desa-
rrollo de los territorios. La
meta es en 60%

ci6n de procesos y normas
corporativas. Ademads, se

p a 323
empresas en 32 licitacio-
nes.

El director de
Desarrollo  Comunitario,
Cristian Sanhueza, preci-
s6 que “es una iniciativa

han or do mesas de
trabajo, talleres especia-
lizados, comités y cipsu-
las de aprendizaje, lo que
contribuye al desarrollo
y sostenibilidad de estos
proveedores.

los bienes y servicios por
parte de proveedores loca-
les.

“Un circulo virtuoso™
Patricio  Leon,
gerente global de Frantom
Ltda, empresa dedicada a
servicios de graas de alto

tonelaje, coment6 que “ser
proveedor local es cla-
Ve para nosotros porque
permite que los ingresos
permanezcan en nuestra
zona, fortaleciendo la eco-
nomia regional. Esto crea
un circulo virtuoso donde
el capital se mantiene en la
region, impulsando el cre-
cimiento de las empresas
locales, algo clave para ¢l
desarrollo econdmico”.

En ¢l caso de
FYV de Servicios Inte-
grales Limitadas, empre-
sa que presta servicios
de obras civiles menores
y cuenta con nueve tra-
bajadores de Coya, su
representante  Viviana
Nfez, destacd que “la
compra local es impor-
tante, tanto para la em-
presa como para los tra-
bajadores. Actualmente,
beneficiamos a nueve
familias a través de estos
empleos. Ademas, donde
sea que trabajemos, pro-
curamos adquirir pro-
ductos de proveedores
locales, fomentando asi
una economia circular
en el territorio™. Viviana
Nufez.




