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Juan Andrés Camus 
pone fin al millonario 
proyecto Valhalla 

Juan Andrés Camus Valdés, cofundador del 
ambicioso proyecto Energía Valhalla puso fin 
ayer al millonario plan y solicitó la liquidación 
voluntaria (quiebra) de la sociedad. 
La empresa, creada en 2011, tenía dos pro- 
yectos cerca de Iquique: Cielos de Tarapacá, 
una planta fotovoltaica por US$1000 millo- 
nes; y Espejo de Tarapacá, una central hi- 
dráulica con bombeo de agua de mar por 
US$600 millones. 
*La empresa decidió iniciar su liquidación 
voluntaria debido a circunstancias que ha- 
cen imposible la continuación de los proyec- 
tos, por la inviabilidad comercial de estos y 
una situación económica imposible de resis- 
tir", dijo la compañía. 
De hecho, la empresa afirmó que su pérdida 
tributaria 2024 se eleva a los $998,9 millo- 
nes "lo que no deja posibilidad de continuar 
con las actividades". 
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Chile exportará 
ciruelas a cadena de 
Alibaba en China 

     
   
   
   

    
   
   
   

  

   
Cadena de 

"supermercados 
Freshippo en 
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Los productores de ciruelas chilenas 

podrán exportar directamente a las 
góndolas de la cadena de supermerca- 
dos chinos Freshippo, perteneciente al 

gigante Alibaba, gracias a un acuerdo 
firmado hoy en la ciudad de Hangzhou, 
durante la novena versión de Chile Week 

China, el evento de promoción en el 
gigante asiático que organiza ProChile. 
Este logro se da tras la firma de un 
acuerdo de entendimiento entre la aso- 

ciación gremial Ciruelas de Chile, que 

representa a uno 100 productores, y la 
cadena de supermercado de China. La 

exportación de ciruelas a Freshippo 

partirá como piloto en la próxima tempo- 
rada de ciruelas con 15 contenedores, lo 

que permitirá evaluar la logística y cali- 

dad del producto. 

  

  

                            

Ignacio y Diego Yarur, la 
nueva generación que tom 
las riendas de BCl 

Luis Mendoza V. 

gnacio y Diego Yarur Arrasate, hijos del 
actual presidente de Banco de Crédito e 
Inversiones (BC1), Luis Enrique Yarur, 
asumirán en 2025 el mando del mayor 

grupo financiero (medido por activos consoli- 
dados) de bandera local, la Corporación de 
Servicios Financieros BCI, con filiales en Chile, 
EE. UU. y Perú. 
Actualmente, el principal accionista de BCI, 
con el 55,859% de la propiedad, es Empresas 
Juan Yarur, la que, a su vez, es controlada por 
Luis Enrique Yarur, quien a cedió -a partir del 
de enero- la presidencia del banco en favor 
del mayor de sus nueve hijos, Ignacio, mien- 
tras que el mando de la matriz lo asumirá su 
segundo hijo, Diego. 
Con este paso, la cuarta generación de la 
familia Yarur toma el control y mando del 
banco, fundado hace más de 85 años por su 
bisabuelo, Juan Yarur Lolas, junto a otros 
nueve empresarios de la época. 
Ignacio Yarur (50), el nuevo presidente de BOI, 
ejerció por varios años la gerencia de la Divi- 
sión de Ecosistema Digital del banco y, a 
inicios de este año, se reintegró al directorio 
de la entidad, tras pasar por esa mesa entre 
2010 y 2011. Nacido en Barcelona, España, es 

Ignacio y Diego 
farur Arrasate. 

abogado de la Universidad Católica, con un 
MBA de la 1ESE Business School de Barcelona. 
En 2004 se integró a BCI, ejerciendo distintos 
roles en todas las áreas de negocios del banco, 
a cargo de la expansión de las bancas retail, 
mayorista y privada, de la transformación 
digital y de la operación y expansión de la 
cuenta Mach. También se desempeñó por un 
año en la filial en Miami de BOI, el City National 
Bank of Florida. 
Diego Yarur (48), a su vez, es ingeniero comer- 
cial de la Universidad Católica y MBA de Co- 
Iumbia Business School. Con más de 18 años 
de experiencia en el sector financiero, antes de 
ingresar a BCI se desempeñó como analista de 
finanzas corporativas en American Express 
Bank y en Santander Investment. 
En 2006 aterrizó en BCI para liderar proyectos 
de Wholesale Banking (banca mayorista). En 
2010 asumió la gerencia de "Banca Personas 
Norte y Emprendedores e Inversiones", para 
luego desempeñarse como gerente de la 
entonces Banca Comercial. Desde 2016 ha 
estado a cargo de la gerencia de la "División de 
Desarrollo Corporativo e Internacional", donde 
haliderado la estrategia de crecimiento de BCI, 
especialmente en Estados Unidos, Perú y la 
región Andina, además de impulsar el progra- 
ma de sostenibilidad del banco. 

   Autos chinos llevan a icónica tienda Full Ekipo 
de Vitacura a pedir su liquidación 

   La masiva llegada al país de autos chinos full equipa- 
dos, el estallido social y la pandemia fueron las razo- 
nes que llevaron a la icónica tienda de Vitacura, Full 
Ekipo, dedicada desde el año 90 al equipamiento de 
automóviles y casas rodantes, a solicitar su quiebra 
voluntaria por insolvencia. Ubicada en su tradicional 
local de Manquehue Norte 1202, la empresa cuyo 
nombre societario era Servicios Tecnológicos MVM,, 
relató que su primer golpe llegó "en 2018, con el ingre- 
so de los vehículos desde China, los cuales por su 
bajo precio y alto equipamiento mermaron el corazón 
del negocio", llevando a un declive de actividades y "al 
mínimo las ganancias", a estos se sumó, también, el 
alza del dólar y el cierre de sus líneas de crédito. 

  

      
    

              

   
     

NewStartup 

Oragus: Diseño de 
buenas experiencias 
de usuario para 
startups 

Giro: Ayuda a las startups a 
entregar una mejor experiencia 
alos usuarios en sus 
plataformas para que puedan 
hacer todo lo que quieren y con 
un diseño limpio, sin elementos 
distractores. Eso retiene a los 
clientes en la plataforma, 
logrando mayores ventas. 
Socios: Juan Carlos Quirino 
Capital levantado: $300 
millones 
Clientes: 10, entre ellos 
Examedi y Pry Project 
Oficinas: Teletrabajan 

X.PN 

-¿En qué estás? 

-Partimos operando en marzo y 

esperamos levantar capital el primer 
semestre de 2025. Al menos, US$300 
mil con inversionistas privados para 
contratar unas 20 personas -ahora 
somos cinco- y formar equipos de 
desarrollo, marketing y diseño de ex- 
periencia de usuario. La idea es crear 
también aplicaciones desde cero, 
con desarrollo de software y diseño. 
Aveces, las startups tienen una pla- 
taforma que, con el tiempo, se trans- 

forma en un frankeinstein, porque 
van parchando sobre la marcha y al 
final los usuarios no entienden cómo 

usarla. 
¿Cuál es tu sueño? 
-Me gustaria trabajar con una 

startup que llegue a serun unicornio 
(empresa valorada en US$1.000 mi- 
llones o más). Y crear productos di- 
gitales que sean usados por millones 
de personas en el mundo: startups, 
páginas web, aplicaciones, todo con 
lo que un usuario puede interactuar 

a través de internet. Y entrar a la in- 
dustria de la criptomonedas, porque 

es el oro digital, y ala de videojuegos. 
Como desde Latinoamérica se pue- 
de hacer diseño global, me gustaria 

expandirme a Argentina, Perú y Co- 
lombia 
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