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Contador creé una empresa en la que produce
LI 4 L]
trofeos y decoracion con piezas de autos
Tras dos décadas trabajando en oficina y fracasar como constructor, Pedro Pérez vio en las partes de un motor en desuso una
nueva chance de emprender. A ese propoésito lo llamé Deco Car House.
Ignacio Arriagada M. FUNDACIGN BASURA
Deco Car House ha recibido
E 120-19 Pedro Pérez ex- elapoyodela Fundacidr] Ba-
perimento el fracaso. sura, que es una ONG chilena
La constructora de ca- sin fines de lucro que busca

sas prefabricadas que habia
iniciado junto a su padre,
Pascual, no aguanto si quiera
un anoante tanta competen-
cia y quebrd. Lo finico que
quedo de ese emprendimien-
to fueron herramientas y ma-
quinas almacenadas en el
patio de su casa, en Puente
Alto. A pesar de la angustia
que aun lo embargaba, este
padre de dos hijos sabia que
no habia tiempo para estan-
carse y busco empleo en lo
mismo que habia hecho en
las dos décadas anteriores.

“Yo soy contador, por lo
tanto, busqué pega en mi
drea y hallé como en marzo
de 2020. Esto obligd a que el
personal, incluido yo, traba-
jdramos desde la casa y eso
fue fuerte para mi porque ca-
da dia veia las herramientas
enmicasaynosabia qué ha-
cercon ellas”, recuerda Pe-
dro, de ahora 43 anos.

Venderlas o arrendarlas.
Esas fueron las dos opciones
que Pedro barajo para sacar
algin rédito a los utensilios.
Sin embargo, dado el confi-
namiento que habia en
aquel momento en el pais
nada result6. Viendo otras
opciones llegd a YouTube.
En esa plataforma dio con
un video que le devolvio el
entusiasmo, que tanto lo ca-
racterizaba.

“El video mostraba a un
hombre estadounidense que
hacia una mesa con una
llanta de auto en desuso. Me
parecié increible porque la
mesa quedo espectacular y
porque era stiper novedoso”,
asegura Pérez.

Apenas finalizé el video,
Pedro encontrd en internet
una llanta que estaba gol-
peada y la comprd. Al dia si-
guiente, este elemento ya es-
tabaen el taller. ¢El objetivo?

Utilizar las herramientas y,
con ellas, replicar la mesa.

“Pulila llanta con un es-
meril hasta que recuperara
su forma y luego la pinté.
Compreé el vidrio, que me
costo encontrar porque esta-
ban todos los negocios cerra-
dos por el covid, ylo puse en-
cimade la llanta (...) Cuando
comparé la mesa que hice
con la del video, no lo podia
creer. Me quedé mucho me-
jor. La tuve en casa una se-
mana y luego se la ofreci a
un amigo. Me la compro por
$60.000", dice.

EL GRAN SALTO
Las buenas opiniones acerca
de las mesas incentivaron a
Pérez a ir por mds y a con-
vencerse que existia una
oportunidad de negocio. Es-
tudié algunos métodos de
confeccion y disené nuevos
productos. Con todo en men-
te, contactd a amigos y a co-
nocidos que tenian talleres
automotrices para que le re-
galaran piezas en desuso.
“Me dieron pistones, dis-
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Pérez es contador de profesion y fundador del emprendimiento.
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40 TONELADAS
de residuos automotrices ha
reutilizado esta pyme desde
el afio 2020.

cos de frenoy prensas de em-
brague. Con ellas hice relojes
murales y de escritorio, ade-
mas de perfeccionar las me-
sas. A finales de 2021 ya tenia
dos lineas de producto que
comenzaron a ser furorenire

mis amigos y conocidos”,
precisa el emprendedor.

En noviembre de ese ano,
un mensaje de WhatsApp
dejé aténito al contador. El
organizador de un evento
automotriz le dijo que habia
visto los relojes de piston y le
consulto si podia adaptarlos
auna especie de trofeo.

“Sin saber como hacerlo,
yo le respondi que si. Logré
sacar los trofeos, que eran
con una base de madera,

una placa y un reloj de pis-
tén (...) Luego, yo mismo fui
adejar los trofeos al evento,
en Codegua. Puse los trofeos
sobre una mesa y la gente y
los pilotos, sin esperarlo, se
acercaban a comprar mis
productos y a preguntar c6-
mo los hacia. No creian que
era chatarra reciclada. Fue
una jornada donde exhibi y
me hice relativamente cono-
cido. Ahi bauticé mi pyme
como Deco Car House", deta-
1la Pérez.

En poco tiempo, el celu-
lar del emprendedor no dejé
de sonar. Particulares y pro-
ductores de otros eventos
querfan mds galardones. Pa-
ra solventar la demanda, la
esposa de Pedro lo ayudo a
hacer nexos con talleres y
chatarreros de la Region Me-
tropolitana para obtener las
piezas de los motores.

Deco Car House partio el
2022 entregando mds de
cien trofeos en San Antonio,
El Tabo, Arica, Temuco, Los
Angeles y otras ciudades. La
expansion fue explosiva.

proteger la salud planetariaa
fravés delos residuos.Lafun-
dacidn tiene una red de em-
prendimientos a nivel nacio-
nal, cuyofines ser un espacio
que les permita capacitarse,
vincularse entre sfyvisibilizar
sus productos oservicios ha-
cialacomunidad.

“Este crecimiento vino
justo cuando tuvimos que
retomar la presencialidad en
el trabajo. Eso no me favore-
cia porque debia ir a la ofici-
na, en Las Condes, y en las
nochesy hasta la madrugada
tomaba los pedidos, disena-
ba y confeccionaba. Cuando
calculé que mi pyme me es-
taba generando los mismos
ingresos que mi pega como
contador, decidi renunciar a
esta ultima”, cuenta Pedro.

E12023 fue de consagra-
cién en el mercado: 150 ga-
lardones semanales para
eventos en todo el pais. Ese
ano, la pyme facturd mds de
50 millones de pesos. Gran
parte de esos recursos fueron
invertidos el 2024 en maqui-
nas para grabado, cortey sol-
dadura. Asimismo, arrendé
un galpon en Pirque y se
contrataron dos personas,
quienes apoyan en labores
de marketing y diseno.

Actualmente, el empren-
dimiento de Pedro Pérez
cuenta con varias lineas de
producto: galardones, relo-
jes, limparas y muebleria
para el hogar (mesas, puffy
pisos). En cuanto a recolec-
ciény reutilizacién, la pyme
haalcanzado los 40 mil kilos
de residuos automotriz.

“Demostramos y seguire-
mos demostrando que con
chatarra se pueden hacer
muchas cosas”, declara el
fundador de Deco Car House,




