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En Miami se reunieron con centros de innovacion, empresas y aceleradoras

Scaleups regionales buscan generar
redes estratégicas en Estados Unidos

Por dos semanas, emprendedores de la tercera generacion del programa Startup Biobio
fueron parte de una gira de prospeccién encabezada por Endeavor.

Endeavor Biobio llevo a cabo
una gira de prospeccién a Mia-
mi, Estados Unidos, en la que
participaron 11 scaleups de la
Regidn, quienes pudieronexplo-
rar lasdiversas oportunidades de
dicho mercado. Se trata de em-
prendimientos pertenecientes a
la tercera generacion de Startup
Biobio, programa organizado
por Endeavor, Casa W e Incu-
baUdeC, que busca lainternacio-
nalizacién de empresas regiona-
les de alto impacto. De esta ma-
nera, tras culminar la fase de ace-
leracion en septiembre, los parti-
cipantes se sumergieronentreel
11y 22denoviembre en la cultu-
ra empresarial de Miami —consi
derado une de los principales
hubs de startups tecnoldgicas-
para aprender de casos de éxito

Fueron 11 los
emprendimientos de
"Smart City" de la Region
del Biohio que
participaron de este viaje
de vinculacion a Miami.

x

que se han establecido en la ciu
dad y generar conexiones conin-
versionistas clave.

Felipe Medina, gerente interi
no de Endeavor Biobio, aseguro
que“como articuladoresde la red
nuestra intencicén es entregar he-
rramientas para que adquieran
una mirada estratégica que les
ayude acompetiranivel interna-
cional”.

Laagenda contempld una visi-
ta a la Universidad de Miami,

El objetivo del vigie fue preparar @ los emprendledores para competiv en mercados internacioncles.

donde los participantes conocie-
ron programas de aceleracién e
interactuaron con estudiantes y
profesores. También se llevé aca-
bo un encuentro con la Cdmara
de Comercio de Miami y activi-
dadesde Endeavor Miami, asf co-
mo una visita al World Trade
Center, con el objetivo de hacer
networking con empresas loca-
les. Finalmente, se incluyd una
sesidn con ProChile y una reu-
nién con un venture capital lo-

cal para discutir estrategias de re-
caudacién de fondos en Estados
Unidos, ademds de encuentros
con aceleradoras.

Ensumayoria, lasscaleups que
fueron parte de este viaje estan
vinculadas a Smart Cityz, desta-
cando a los ganadores del dltimo
Demo Day: Fawwy, Krinoy Ekes,
asi como By Zanit, Movismart,
Lissi Software, Vitech by Fukai
Data, Planiwise, G-Strata, Self Ca-
pital y Kubic.
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