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[INMOBILIARIAS DESTACADAS 1] 

  Mejorando la calidad de vida de las personas 
JUAN PABLO BEZANILLA, 
GERENTE GENERAL DE INDESA. 

PABLO RAMÍREZ SOTOMAYOR, GERENTE 
COMERCIAL DE BRAVO IZQUIERDO 

  

“Para Bravo Izquierdo ya ser reconocidos a lo largo de 
5 años, nos llena de orgullo dado que es la distinción 
de nuestros clientes que han confiado en la propuesta 
de valor que se desarrolla desde la conceptualización 
de un proyecto y que se hace patente en la usabilidad 
de la vivienda por parte del propietario/arrendatario. 
Es un desafío mantener un alto estándar desde el pro- 
ceso de ventas, escrituración, entrega y postventa”. 

    

    
   

RODRIGO BOISIER, GERENTE COMERCIAL 
DE INMOBILIARIA MANQUEHUE 

“Para Inmobiliaria Manquehue, renovar la certifica- 
ción Best Place to Live representa un valioso recono- 
cimiento a nuestra dedicación por la excelencia y 
nuestro compromiso con la satisfacción de nuestros 
clientes. Este logro reafirma nuestra sólida trayecto- 
ria y el enfoque en desarrollar proyectos de alta cal 
dad, diseñados para superar las expectativas de quie- 
nes confían en nosotros”. 

ALEJANDRA ARTEAGA, SUBGERENTE DE 
MARKETING DE EXXACON INMOBILIARIA 

“Para Exxacon, ser distinguidos nuevamente con el 
sello Best Place to Live, es un reconocimiento al com- 
promiso constante de nuestra empresa con la exce- 
lencia y la sostenibilidad. Revalidar este logro 10 años 
consecutivos reafirma nuestra dedicación a los más 
altos estándares, fortaleciendo nuestro prestigio y 
motivándonos a seguir liderando con responsabilidad 
en nuestra industria”. 

  

DIEGO ERRÁZURIZ, GERENTE 
GENERAL DE PATAGONLAND. 

“En un mercado cada vez más competitivo, cada detalle 
es crucial en la d ¡ón de compra, especialmente en el 
sector inmobiliario. En este contexto nos llena de orgullo 
confirmar que Patagonland sigue estando a la velocidad 
de los requerimientos del mercado, destacando frente a 
la competencia. Este reconocimiento no solo valida que 
estamos haciendo las cosas bien, sino que también nos 
impulsa a continuar trabajando con un enfoque cons- 
tante en el servicio y la experiencia de nuestros clientes”. 

  

  

    
   

    

“Para nosotros, recibir nuevamente el reconocimiento 
Best Place to Live es un orgullo enorme y, sobre todo, 
un reflejo del impacto positivo que buscamos generar 
en la vida de las personas. Este sello no solo valida 
nuestro compromiso con la calidad y la satisfacción 
de nuestros clientes, sino que también nos impulsa a 
seguir trabajando con pasión y dedicación para crear 
espacios que realmente mejoren la calidad de vida y 
contribuyan a construir mejores ciudades. Es un 
recordatorio de que cada detalle importa y que nues- 
tros esfuerzos tienen un propósito mayor”. 

CLAUDIA SÁEZ, GERENTE COMERCIAL Y 
CLIENTES DE INMOBILIARIA RVC 

  

“Para nosotros como RVC es muy importante ser distin- 
guidos con el sello Best Place to Live, ya que refleja la 
confianza y satisfacción de nuestros propios clientes 
desde el primer contacto hasta la entrega y postventa. 
Además, este reconocimiento valida nuestro compromi- 
so de poner al cliente en el centro de nuestro foco, desa- 
rrollando espacios donde no solo se habite, sino que se 
viva plenamente, en perfecta armonía con nuestro pro- 
pósito de hacer realidad el sueño de vivir en calidad". 

  

[ ¿CÓMO REVERTIR LA SITUACIÓN? ] 

  
  Disminución de ventas de 

viviendas nuevas que afecta 
a la Región Metropolitana 
Una tendencia a la baja han presentado las ventas de departamentos y viviendas en la Región 

Metropolitana, en un 15% y 17% respectivamente a comparación del periodo anterior. 

La Cámara Chilena de la Construcción 

(CChC) ha evidenciado un impacto 
en las ventas de viviendas nuevas 

en la Región Metropolitana, según 

su informe más reciente. Durante el 

tercer trimestre del año, las ventas de 
departamentos experimentaron una 
caída del 15% en comparación con el 

mismo periodo de 2023, mientras que 

las de casas disminuyeron un 17%. 

De acuerdo a Cristián Martínez, 

fundador de Crece Inmobiliario, estos 
resultados se deben a diversos facto- 

res: “Las caídas en los valores de las 
ventas de las propiedades a nivel país, 

pero principalmente en la zona metro- 

politana, se generan principalmente 

  

   

por el aumento de los precios, el 

endurecimiento de los requisitos cre- 

diticios de los bancos y el descalce 

que hay entre los ingresos de las per- 

sonas y el alza constante de UF". 

Martínez advierte que mientras los 

precios de propiedades han ido en 

aumento, los ingresos no crecen al 

mismo ritmo, lo que dificulta la com- 

pra de viviendas. Adicionalmente, las 

políticas crediticias de los bancos se 

han vuelto más restrictivas, lo que 

también ha impactado negativamente 

en las ventas. “Hoy en día, para finan- 

ciar 1.000 UF, se necesitan ingresos 

estimados de $700.000, cuando hace 
cinco años bastaban $500.000. Esto 

representa una pérdida de poder adqui- 

sitivo de alrededor del 40% en el mer- 
cado inmobiliario”, indica el experto. 

Ante este escenario, Martinez entre- 

ga algunas alternativas para revertir la 

situación, como flexibilizar las políti- 

cas crediticias de los bancos, permi- 

tiendo a un grupo más amplio de 

personas calificar para el financia- 

miento de viviendas; implementar 

incentivos y subsidios gubernamen- 

tales que faciliten el acceso a la com- 

pra de propiedades, y fomentar la 

inversión en el sector, ya sea a través 

de políticas tributarias más favorables 

O la atracción de capitales nacionales 

e internacionales 

IMPACTO DEL CAMBIO 

CLIMÁTICO EN EL SECTOR 

INMOBILIARIO 

  

Un informe de la consultora JLL advierte el 
cambio climático en las ciudades y cons- 

trucciones alrededor del mundo, en donde 
Chile es destacado debido a su geografía y 

diversidad climática, que lo vuelve vulnera- 
ble a distintos desastres naturales. 

Según el estudio, la resiliencia climática de 

edificios e infraestructuras urbanas depen- 

derá de una colaboración activa entre 
gobiernos, desarrolladores, propietarios y 

arquitectos, quienes deben incorporar 

estrategias de adaptación ante la amenaza 

del cambio climático. “La industria inmobi- 
liaria chilena está en un momento crucial”, 
concluye el informe de JLL. “Si no se toman 

medidas, los efectos del cambio climático 

se intensificarán, poniendo en riesgo no 

solo a la infraestructura del país, sino tam- 

bién el bienestar de su población”.
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