
En el marco del EtMDay 2024, el vicepre-
sidente ejecutivo de Corfo, José Miguel Be-
navente, lanzó oficialmente StartupLabs, un
nuevo programa nacional para apoyar el de-
sarrollo de emprendimientos de base cientí-
fica y tecnológica en Chile. El objetivo es fa-
cilitar el acceso a infraestructura clave para
el desarrollo de estos proyectos, con labora-
torios especializados que permiten validar y
escalar tecnologías innovadoras. 

La iniciativa contempla generar una red
de laboratorios en distintas regiones del
país. El primer hub es StartupLab.01, lidera-
do por Fundación Chile y Corfo, e inicial-
mente llamado Startup Campus. Está ubica-
do en el centro de Santiago en Territoria San-
ta Lucía, proyecto que se levanta en el exedi-
ficio de Enel. Se espera que comience a
operar a mediados de 2025. El espacio con-
tará con un wet lab para biotecnología y un
dry lab enfocado en hardware y electrónica
avanzada. Estas instalaciones permitirán a
los emprendedores trabajar en áreas como
biología molecular, microbiología, sistemas
electrónicos y tecnologías climáticas. Luego,
el plan es abrir tres espacios en regiones.

Corfo lanza
StartupLabs, 
red de hubs para
emprendimientos 
de base
científico-tecnológica

El anuncio se dio a conocer ayer, en la segunda
jornada del encuentro EtMday.
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Con nuevos inversionistas ángeles y una
segunda inversión del fondo Invexor,
Yourney cerró su ronda semilla por

US$ 1,6 millones. Con esto, la startup impulsa-
rá su internacionalización, la que inició oficial-
mente hace poco tras abrir una oficina en el
mercado mexicano y donde esperan cerrar su
primer cliente en las próxima semanas. Ade-
más, la expansión estratégica contempla llegar
a España el próximo año.

Yourney fue fundada por Nicolás Morales y
Martín Mac-Clure, ambos vinculados al em-
prendimiento Pegas con Sentido. A ellos se su-
mó el año pasado Daniel Prieto, quien trabajó
en Virtus Partners 

La startup es una plataforma de coaching
online personalizado enfocada en el desarro-
llo de liderazgos y talentos en grandes orga-
nizaciones. A la fecha cuentan con más de 50
coaches de seis países distintos, realizando
más de tres mil sesiones. Cuentan con clien-
tes en distintos sectores como energía, retail,
financiero, minería etc.

Los emprendedores explican que Yourney
combina tecnología avanzada y un enfoque
humano. El proceso contempla identificar
los focos de desarrollo, luego se empareja a
los colaboradores con coaches y luego todo es-
to es gestionado por la plataforma, por lo tan-
to la empresa tiene la información de los
avances en línea. “Esto nos permite ofrecer
programas personalizados a gran escala, ge-
nerando un impacto y engagement mayor”,
dice Martín Mac-Clure.

La firma fue parte del programa de acelera-
ción de Corfo, Start-Up Chile. Este año, ade-
más, ganaron el primer lugar de TECLA, pro-
grama de emprendimiento e innovación social
impulsado por Caja Los Andes.

Proyecciones 2025

Nicolás Morales dice que este año esperan
cerrar con ventas por entre US$ 400 mil y US$
500 mil, mientras que las expectativas para
2025 son alcanzar entre US$ 1,5 millones y

US$ 2 millones.
El foco el próximo año, dice, es consolidar

sus operaciones en Chile y México y abordar el
mercado europeo a través de España. Además,
están en conversaciones con clientes de Co-
lombia y Perú. 

Morales también adelanta que el próximo
año, de cumplirse las expectativas, tienen con-
templado iniciar un nuevo levantamiento de
capital. Sería una serie A, por unos US$ 3 mi-
llones a US$ 5 millones. 

Sobre la reciente operación, destacó la en-

trada de Bernardo Quinn (director y ex
CHRO de Telefónica a nivel global), Her-
nán Orellana (exgerente general de Micro-
soft en Chile y director de Bci), y Karina
Awad (senior VP Human Resources de
Grupo Axxo en México), como inversionis-
tas ángeles y advisors estratégicos. Estos se
suman a Nicolás Fuenzalida, cofundador
de Poliglota; Santiago Lira, cofundador de
Buk, y Leonardo Soto, cofundador de Shin-
kansen. Los tres entraron en la propiedad
de la startup en la fase 1 de su ronda semilla. 

Yourney cierra ronda seed por US$ 1,6
millones e inicia internacionalización 

NUEVOS NEGOCIOS:

De izquierda a derecha los fundadores de Yourney: Martín Mac-Clure, CEO; Daniel Prieto, CPO, y
Nicolás Morales, CCO. 
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La plataforma de coaching online personalizados enfocada en el

desarrollo de liderazgos y talentos en grandes empresas, dio su

primer paso en México y el próximo año va por España. 

LA STARTUP ESPERA CERRAR ESTE 2024 CON VENTAS POR ENTRE US$ 400 MIL

Y US$ 500 MIL, MIENTRAS QUE LAS EXPECTATIVAS PARA EL PRÓXIMO AÑO SON

ALCANZAR ENTRE US$ 1,5 MILLONES Y US$ 2 MILLONES.

Sencillez, austeridad y bajo per-
fil —en los negocios, no en lo
social— definen a Víctor Celis
Lister, quien reforzó hace algu-

nos días su apuesta por el barrio El
Golf y la recuperación que experimen-
ta esta zona para el arriendo de ofici-
nas, de la mano de la migración corpo-
rativa desde el centro de Santiago al
sector oriente de la capital.

Este empresario, ingeniero civil de la
Universidad Católica (72), casado, con
4 hijos, también tiene una actividad
agrícola, en el fundo Limachito, Región
de Valparaíso, donde produce paltas,
entre otros.

Ha hecho su capital de a poco, cuen-
tan sus familiares, muy sobre seguro y
conservador en las inversiones —para
cualquier decisión económica realiza
tres cotizaciones como regla—. Por es-
ta razón figura en el rubro inmobilia-
rio, un sector de largo plazo. 

Sus cercanos relatan que tampoco le
gusta aparentar: es feliz manejando su
Fiat Cinquecento, afirman.

No va a restaurantes caros ni le atra-
en los platos sofisticados. Come bien,
pero cosas sencillas. “Es feliz con un
churrasco italiano”.

Cuando su inmobiliaria Arturo Prat
(su primera propiedad estaba en esa
calle) cerró el trato con BTG Pactual,
por el 25% del edificio de CCU, en US$
22 millones, su hijo Víctor Rodrigo,
quien lo acompaña en los negocios,

junto con algunos de sus ejecutivos,
fueron a celebrar a Elkika Ilmenau, en
Hernando de Aguirre, en las inmedia-
ciones del metro Tobalaba. ¿Qué co-
mieron? Un completo y todos felices.

Sobre este negocio, cercanos revelan
que compraron en el edificio ubicado en
Vitacura porque es un activo que tiene
una rentabilidad atractiva, con buenos
arrendatarios e inquilinos, y porque es-
tá ubicado en una zona que se ha recu-
perado, después del vaciamiento de las
oficinas de la pospandemia. Agregan
que este sector debiera seguir al alza.
También, que dieron el paso con este
negocio porque cuentan con las espal-
das financieras suficientes.

Varios sombreros

Celis es bueno para bromear, cae en
“gracia en todos los ambientes en que se
desenvuelve, está metido en muchas
cosas, cualquiera diría que está sobre-
vendido con tanta actividad, pero la
verdad es que entra a un grupo o colec-
tividad y siempre termina de director,
presidente o vicepresidente. Es muy es-

cuchado y su opinión es bien valorada.
Es bien ordenado y reflexivo, cero im-
pulsividad, entonces enfrenta bien estar
metido en tanta cosa”. Es director en el
Club de la Unión, oficial de reserva del
Ejército con grado de mayor; ha hecho
clases en la Universidad Diego Portales;
fue presidente de los exalumnos de su
colegio, el Verbo Divino; es primer vice-
presidente de la organización Familias
Empresarias de Chile y fue presidente
de la Asociación de Postgraduados de la
Universidad Adolfo Ibáñez. Su padre
fue uno de los fundadores de la Asocia-
ción de Empresas de Tecnología y Tele-
comunicaciones (ACTI), donde Víctor
Celis Lister también ocupó un sillón de
director. En este último rubro, Víctor
Celis se inició hace varias décadas con
su papá, cuando comenzaron con una
firma de servicios informáticos.

“Siempre ha sido elegido para pre-
sidente de curso, donde entra lo nom-
bran presidente. No sé por qué, tendrá
alguna característica especial. Donde
participa no pasa desapercibido y se
incorpora rápidamente a las organiza-
ciones donde se mete, a las directivas”.

Eso sí, dicen que nunca ha participado
en nada político, aunque su inclina-
ción o preferencia en esta arena es ha-
cia la centroderecha. Tampoco tiene
amigos en estos círculos, agregan.

Tal es su sencillez que muchas de las
personas que frecuenta en los distintos
entornos en que se mueve se sorpren-
dieron al enterarse de su ingreso al edi-
ficio de CCU y su posición en el barrio
El Golf como inversionista inmobilia-
rio. Además de este inmueble, posee
participaciones en la Torre Vitacura, al
lado del edificio CCU, también en la To-
rre Pacífico, por Andrés Bello.

Hace lo que dice que hace,
no vende la pomada

Esta capacidad y empatía para rela-
cionarse en el mundo social y de los ne-
gocios, agregan en el entorno familiar,
también es una virtud al interior de la
casa: “Es un súper papá, no tanto de ir a
todos los partidos de fútbol todos los fi-
nes de semana, sino más bien de estar
presente en los momentos importantes,
acompañando a sus hijos en sus pro-

yectos, aconsejándolos. Orienta mucho
en el saber qué hacer. Y si hubiera que
definirlo con una frase: ‘Él hace lo que
dice que hace, no vende la pomada’”.

Defectos. Quizás ser un trabajólico
incansable, “bueno para la pega, si me
preguntaran cuál es su hobby o pasa-
tiempo, te diría que es el trabajo. Se le-
vanta muy temprano con ese objetivo”.

Si bien le gusta jugar golf con sus
amigos en Las Brisas de Santo Domin-
go, quienes lo conocen de cerca seña-
lan que “si bien es entusiasta del golf,
no es que este deporte lo vuelva loco.
Lo pasa bien jugando y aprovecha de
conversar con amigos, con los que tie-
ne un grupo para ello, de verdad su
pasión está en la pega”. 

En el Club de la Unión, junto con el
presidente del directorio, Matías Pé-
rez, con el que son cercanos, indican
que “juntos le están poniendo el pecho
a las balas en el plan de recuperación
de las finanzas y campaña para atraer
nuevos socios a esta tradicional colec-
tividad”. Por si fuera poco, Celis presi-
de en este club el salón Arturo Prat,
que es un lugar de tertulias.

Víctor Celis: El multifacético
empresario de las oficinas
de El Golf destinado a
presidir gremios y clubes
C. S.

COMPRÓ 25% DEL EDIFICIO DE CCU

Cercanos afirman que donde llega, por su personalidad,

no pasa desapercibido y termina siendo elegido

presidente o vicepresidente de alguna colectividad. Si bien

en los negocios había logrado mantener un bajo perfil,

esta nueva compra develó ese estado.

Víctor Celis Lister es
director en el Club de la
Unión, oficial de reserva

del Ejército, fue presidente
de los exalumnos de su

colegio, el Verbo Divino, y
es primer vicepresidente

de la organización Familias
Empresarias de Chile.
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