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H2 Magallanes:
en marzo ingresa al SE4
el proyecto de hidro
verde mas grande d

Latinoameérica

A pocos meses de presentar su Estudio de
Impacto Ambiental y con una concesion
maritima en tramite, la iniciativa
contempla una inversién de US$ 16.300
millones para la primera etapa.

POR SANDRA BURGOS Y CAROLINA LATHROP

estrabary acelerar proyectos
D de energia renovable habria
sido uno de los temas prin-
cipales entre el Presidente francés
Emmanuel Macron durante su visita
a Chile y su par Gabriel Boric. Un
asunto clave para TEH2 Magallanes,
la division de hidrégeno verde de la
gigante francesa de petrdleo, gasy
energias renovables Total Energies,
que desarrolla el proyecto de hidro-
geno verde mas grande de América
Latina en Magallanes.

Antoine Liane, managing director
de TEH2 Chile, explica los avances
del proyecto, las razones del atraso
desde su anuncio y su vision sobre
laindustria. Esta es su primera en-
trevista, en exclusiva para Senal DF.

-Hace tres afos lanzaron el pro-
yecto TEH2 Chile, que contemplaba
10.000 MW de aerogeneradores,
una potencia electrolitica de 8.000
MW, una planta de amoniaco y un
puerto ubicado en la localidad
de San Gregorio en Magallanes,
;cuanto de ese proyecto original
se ha modificado?

- El proyecto original sigue, pero
al ser una extension de tierra muy
grande, 120.000 hectareas que
habia que estudiar, ademas de los
costos, decidimos dividirlo en dos
etapas. La primera, ubicada en la

comuna de San Gregorio, son 5.000
MW, la mitad del proyecto original,
y para el cual pretendemos ingresar
el Estudio de Impacto Ambiental al
sistema, a mas tardar, en marzo de
2025. Estamos en la linea final del
ingreso, definiendo las medidas de
mitigacion, reparacién y compen-
sacion del proyecto.

- ¢Qué atrasé en un afo su pre-
sentacion?

- Ha habido un cambio de norma-
tiva, de guia de evaluacion ambiental
y delineas de base, que no estaban
contempladas inicialmente y hubo
que rehacerlas. Son estos cambios
de guia y estandares los que han
atrasado el proyecto.

- ¢Es efectivo que esta lineade
base es una de las mas caras que
se ha hecho en Chile?

- Hemos gastado US$ 10 millones
enlalinea de base ambiental, y no
creo que para proyectos energé-
ticos en Chile se haya gastado esa
cantidad en Estudios de Impacto
Ambiental.

- Del proyecto total, ;jcual es la
cronologia proyectada hasta su
puesta en marcha?

- La primera etapa de 5.000
MW, que también esta dividida en
dos, esperamos tenerla operativa
en 2032-2033. Para los primeros
3.000 MW nos gustaria iniciar la

e

’ I Hoy en dia no tenemos una demanda
asegurada, ni un contrato que nos compre los
5.000 primeros MW. Por eso estamos enfocados
en vender los primeros 3.000 MW. Una vez que
eso suceda, iremos a buscar compradores para
los otros 2.000 MW"

Antoine Liane, Managing Director de TEH2 Chile.

construccion en 2027, operando el
2030. Los siguientes 2.000 MW en
2032. Somos optimistas.

Respecto de los 5.000 MW res-
tantes del proyecto original, no
tenemos mucha visibilidad todavia,
porque estamos 100% dedicados
a sacar adelante la primera fase.
Si nos va bien, pensaremos en un
futuro el desarrollo de los 5.000
MW de la etapa siguiente.

- ;Podria no desarrollarse esa
segunda etapa?

- En funcion de la demanda. El
hidrégeno verde no es como el
petréleo, que va a encontrar un
comprador firme. Hoy en dia no
tenemos una demanda asegurada,
ni un contrato que nos compre los
5.000 primeros MW. Por eso estamos
enfocados en vender los primeros
3.000 MW. Una vez que eso suceda,
iremos a buscar compradores para
los otros 2.000 MW. Y sinos va bien,
podriamos algun dia vender hasta
los 10.000 MW. Pero hoy es muy

dificil confirmar esto. El mercado
anivelinternacional de compra de
ese producto, hidrégeno verde o
amoniaco verde, no es un mercado
muy desarrollado y es mas lento
de lo que uno pensaba hace un
par de afos.

- ¢(Qué ha pasado? ;Hubo una
falsa expectativa?

- Tal vez la mayoria de las empre-
sas no habian dimensionado el costo
completo del hidrégeno verde y el
amoniaco. Ademas, habia un estado
de emergencia hace dos afios con
la guerra en Ucrania, con precios
del gas y del petréleo muy altos. Se
hablaba de una falta de resiliencia
energética y de la dependencia al
gas. Pero los precios volvieron a
bajar y la emergencia energética
dejo de existir.

Elhidrégeno verde, es un producto
que requiere subsidios porque no
es competitivo con el hidrogeno
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gris o el gas natural. Y como cual-
quierindustria renovable o pionera,
requiere un tiempo de puesta en
marcha, con proyectos que em-
piecen afuncionar con incentivos.
Ademas, lademanda es menosalta
de lo que se esperaba.

Hubo mucha expectativa y se
anunciaron muchos proyectos
en varias partes del mundo. En la
préactica, no todos van a existir. Solo
los que sean competitivos.

- Yenese escenario, ;Magallanes
es competitivo?

- Magallanes, por si solo no es
competitivo. Su lejania no es el
tema, ya que el viento que tiene
compensa la distancia comparado
con otros paises. Pero el recurso
renovable competitivo no es sufi-
ciente. Se necesitainfraestructura
eléctrica y de logistica, como rutas
y puertos. En el caso de Magallanes,
no hay un sistema eléctrico al cual
conectarse, encareciendo el cos-
to de la electricidad. Ademas, la
infraestructura portuaria es muy
débil. Hay iniciativas que se estan
haciendo para habilitar laindustriaa
nivel de los puertos estatales, como
los de la Empresa Portuaria Austral
(EPA) o de ENAP, y hay iniciativas
con el MOP para las rutas.

Otro punto clave para ser compe-
titivo es otorgar subsidios o créditos
tributarios a los proyectos como
lo estan haciendo paises como
Canada, Estados Unidos, Brasil,
Argentina. Chile, en este sentido,
va més atras que ellos.

- ¢Estan considerando hacer una

parte del proyecto en Argentina,
dada la presencia de Total Energies
en ese pais y que el proyecto esta
en la frontera de ambos paises?

- Mirol es desarrollar el proyecto
en Chile y sacarlo adelante. No
obstante, Total Energies es una
empresa multinacional con desa-
rrollos en Argentina y obviamente si
un pais es mucho mas competitivo
que otro y permite a la empresa
tener mayor rentabilidad, es l6gico
que la inversion vaya al pais mas
competitivo y rentable. Por eso,
para hacerla competitiva en Chile,
necesitamos desarrollar infraes-
tructura energética, portuariay de
incentivos tributarios.

yecto. Ademas, ya solicitamos en
septiembre la concesion maritima
para la infraestructura portuaria
que fue admitida a tramitacién
en octubre. Dos permisos clave
en Chile sobre los cuales estamos
avanzando. Untema destacable es
que el Gobierno Regional, a través del
Ministerio de Economia, ha logrado
destrabary acelerar las concesiones
maritimas, que antes se demoraban
cuatroacincoanos. Lastres Ultimas
concesiones maritimas para pro-
yectos de hidrégeno en Magallanes
se demoraron catorce meses. Del
lado ambiental toca ver qué pasara,
si sera positivo o si vamos a tener
trabas en la tramitacion.

- ¢Podrian p
argentinos en una primera etapa?

- Si. Nuestro proyecto va a con-
siderarimportaciones desde todos
los puertos cercanos como el de
EPAy el de ENAP de Laredo. Y ha
habido avances. No obstante, esos
puertos no van a ser suficientes.
Por eso los puertos argentinos en
la Provincia de Santa Cruz son una
opcidn viable.

Nuestro puerto en Posesion, va
a permitir descargar los grandes
mddulos de 15 metros de ancho y
15 metros de altura que se requie-
ren en laindustria. Otro tema clave
sera la desaladora para el proceso
de electrolisis.

- EL EIA considera la primera
etapa del proyecto: puerto, la
desaladora, la plantapara

= ¢Han a
su proyecto?

- No hay una oposicién directa
a nuestro proyecto hasta ahora.
Hemos realizado participacién
ciudadana temprana en varias
comunas de la region. Hay una
oposicion conceptual de grupos
ambientalistas que se expresan
de forma general y han atacado el
unico proyecto de tramitacion que
hay en el sistema en Magallanes.
No me ilusiono mucho, sé que
habra una oposicion fuerte que
ha hablado de los péjaros, de las
ball delasaldelad

- La inversion del proyecto que
ingresara al SEA es de US$ 16.300
millones para la primera etapa.
Esperamos que lainversion parala
segunda sea mas baja, con costos
que bajen de un 20 a 50%.

- ¢Cudles son los mercados de
destino de esta produccion de
amoniaco una vez que el proyecto
comience a operar?

- El mercado principal es Europa,
donde los clientes mas interesados
estan en Alemania. Otro mercado es
el asitico, especificamente Coreay
Japon. Ahiestan los futuros clientes
de este producto.

El proyecto mas grande

- ¢Quérelevancia tiene el proyec-
to en la cartera de Total Energies?

- El proyecto de Magallaneses el
mas grande de la cartera de proyec-
tos de ladivision de hidrégeno verde
TH2 de Total Energies, superando
al de Australia y Marruecos.

- ;Como estan pensando finan-
ciar este proyecto?

- Este tipo de inversion de Pro-
ject finance va a estar constituida
principalmente por un 70% de
deuda internacional y 30% capital
propio.

- ¢Han calculado el aporte eco-
en la zona?

de todo el impacto posible. Pero
nuestro rol como empresay sobre
este proyecto, es demostrar que los
impactos son controlables, evita-
bles, r bl bl

iacoy los es.
- El EIA considera todo ese pro-

0 comper
- ;Cuél eslainversi6n proyectada
del proyecto?

- Estimamos que durante los
siete anos de construccién se
generaran unos 10.000 empleos y
para la operacion unos1.200.Aello
hay que sumar todos los servicios
asociados. Estamos haciendo el
calculo y debiéramos tener los

nameros afines de este afo sobre
elencadenamiento productivo que
este proyecto generara.

- ;Cudl es su visién respecto a
laindustra?

- Nosotros creemos en la industria.
Somos 24 personas dedicadas a este
proyecto en Magallanes, laempresa ha
invertido millenes de ddlares y tiempo
en su desarrollo. Sin embargo, el futuro
esincierto, si. La industria no va a ser
tan grande. Los primeros proyectos
que se van a gatillar seran los que
logren el menor costo posible de los
materiales. Otro tema importante sera
el financiamiento. Hoy estamos en una
situacion de tasas de interés altas que
hacen que la deuda sea cara. Lo otro
sera quién esta detras, que tan creible
es. También algo que hay que distinguir
es que Total Energies no es unaempresa
que solo desarrolla proyectos, sino que
desarrolla, invierte, construye y se queda
con el proyecto.

Los desarrolladores, en general, son
empresas que van juntando permisos,
haciendo ingenieria, arman un paguete
y después lo van a vender a un inversio-
nista final. Y hay una cierta tendencia
especulativa que genera una burbuja.
Por eso, no todos los proyectos son
de calidad, ni tienen los mejores re-
cursos, 0 las mejores configuraciones
técnicas. Y lo que pasara naturalmente
es que varios de ellos van a caer. Por
eso nosotros en vez de ir a comprar
proyectos a desarrolladores, optamos
por desarrollarlo tomando el control
sobre el sitio, la calidad del recurso, la
base técnica y ambiental pensando que
es competitivo y serio. £




