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Financiamiento inclusivo, capacitacion integral y redes de apoyo:

los 3 ejes del petitorio de Fundadoras para potenciar el
emprendimiento femenino. ia

ROOMMATE IDEAL: UNIVERSITARIA CREA PLATAFORMA CON IA QUE AYUDA A ENCONTRAR AL COMPANERO
DE CASA MAS IDONEO CON QUIEN COMPATIR Y DIVIDIR LOS GASTOS. i6

ENCUESTA EN EL MARCO DEL ETMDAY 2024, QUE SE REALIZARA ENTRE HOY Y EL SABADO EN EL PARQUE BICENTENARIO DE VITACURA:

Falta de capital y burocracia entre las
principales barreras identificadas
para emprender hoy en Chile

Un 36% de los fundadores locales cree que la escasez de financiamiento es el principal obstaculo para emprender en el pais,
seglin un sondeo realizado por EtM y “El Mercurio”, que analizd las condiciones para iniciar una startup hoy. En tanto, mas de la mitad
cree que la innovacion y la creatividad son las caracteristicas mas valoradas de un emprendedor exitoso en el siglo 21. soria maLuenba
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1 36% de los emprendedo-
res locales cree que la falta
de capital es la principal ba-
rrera para emprender hoy
en Chile. Asi lo revela una

encuesta realizada por EtM y “El Mer-

curio”, que recogié la opinion de casi

300 emprendedores de la red de EtM

entre el 23 de octubre y el 7 de noviem-

bre de manera online. Si bien la esca-
sez de financiamiento se llevé el pri-
mer lugar de las respuestas (ver info-

grafia), le siguen la burocracia (19,5%)

y la falta de cultura emprendedora

{19,5%). En cuarto lugar aparecen

mencionadas las barreras de entrada a

nuevos competidores (15,8%). En me-

nor medida figuran el acceso limitado

a la tecnologia (3%) y quienes creen

siguen redes de contactos (21%), con-
tratacion de talento (8%), competencia
en el mercado (7%), adaptacién a nue-

vas tecnologfas (5%) y otro (3%).
También hace sentido que, en cuan-
toa cudl es el apoyo mas valioso de las
grandes empresas a las startups, el ma-
je de las se lo

ca puede anticipar tendencias, identifi-
car oportunidadesy lderar el cambio’,

sébado en el Parque Bicentenario de
Vuacun El propdsito del encuentro,

dice el [t
Mente (EtM), Daniel ancaret( “Pero
quiero agregar algo fundamental: Ia ca-
pacidad de no rendirse. Un emp

por la Corporacién Em-
prende tu Mente, es justamente co-
nectar al e:oslslema de emprendi-
miento e i

dor que persevera, que se levanta de<r
da caida, es el que

lleve “inversiones en etapas tempra-
nas”, con un 33,7%.

Respecto a cudles son las caracteristi-
cas mds valoradas de un emprendedor
exitoso en el siglo 21, mds de la mitad
(52%), responde innovacién y creativi-
dad, mientras que en cuanto a cudles
son las caracteristicas mas relevantes
para el éxito de un emprendedor ac-
tualmente, la visién global y estratégica
sellevacl pnmer lugar, con 65,4%.

quelabarrera es otra as an-
teriores (6,1%).

Lat6nica esla misma para la pregun-
ta que aborda los principales desafios
al iniciar o hacer crecer una startup: un
31% afirma que el acceso a capital es el
principal desaffo, seguido de un 25%
que opina que es conseguir ventas. Le

ycreativi-
dad son zmbums valorados en nuestro
ecosistema emprendedor. Pero lo que
més me llama la atencion es que la vi-
si6n global y estratégica sea la caracte-
ristica mds relevante para el éxito. Estoy
completamente de acuerdo. Un em-
prendedor con visién global y estratégi-

mente puede cambiar el juego”, sefala.

“Los resultados de nuestra encuesta a
los emprendedores chilenos son claros:
el acceso a capital inicial, financiamien-
toy redes de contactos son los principa-
les desafios que enfrentan”, analiza
Daccarett . Por eso, cree que instancias
como el EtMday son “fundamentales”,
ya que conectan a emprendedores con
inversores, mentores que les entregan
conocimientos y herramientas para es-
calar sus negocios, y otros actores clave
del ecosistema emprendedor.

72 HORAS DE CONEXIONES

De hecho, hoy comienza la cuarta
versién del EtMday —por primera vez
en tres dfas—, que se realizar hasta el

ca con grandes empresas, inversionis-
tas y mentores, bajo la premisa bésica
de que las redes de contactos son
esenciales para aquellos que necesi-
tan escalar sus negocios.

Mds de 120 speakers de diferentes
partes del mundo, liderados por Uri
Levine, cofundador de dos exitosos
“unicornios”: Waze y Moovit, y autor
del libro “Enamorate del problema, no
de la solucién”, dirdn presente en el
evento. Su charla estd fijada para ma-
fana viernes. Ese mismo dia, habrd un
show al final de la jornada a cargo del
humorista Fabrizio Copano.

En el evento habrd dos escenarios
con 55 actividades, 22 charlas y pane-
les, y 23 talleres practicos con expertos.
Se proyecta la realizacion de 4 mil co-
nexiones de negocios en 16 ruedas de
contactos, y 2 mil mentorfas unoa uno.




