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Tres toneladas de chatarra reciclada en Tortel 
y Villa O’Higgins se convertirán en acero verde

Coyhaique-. Puer-
ta a puerta, y muelle 
a muelle, pasaron los 
equipos municipales 
recolectando chatarra 
domiciliaria en Villa 
O’Higgins y Caleta 
Tortel, al extremo sur 
de la Carretera Austral, 
en la Región de Aysén, 
estos días. Más de 3 mil 
kilos de residuos domi-
ciliarios fueron recupe-
rados en estas localida-
des -que no superan los 
mil habitantes- los que 
posteriormente se con-
vertirán en acero verde. 

Todo esto, en el marco de un programa lleva-
do a cabo por las municipalidades de O’Higgins 
y Tortel, junto a la empresa AZA, productora de 
acero verde, Karun y Balloon Latam. La campaña, 
que se inició semanas atrás preparando a los ve-
cinos para que junten su chatarra domiciliaria, se 
concretó con talleres educativos sobre separación 
de chatarra domiciliaria y su posterior recolec-
ción en los hogares de estas localidades australes. 
Gracias a esta colaboración público privada, que 
representa también un compromiso por cuidar el 
medioambiente en localidades tan australes como 
estas, fueron más de 1.000 hogares los que tuvie-
ron la posibilidad de entregar sus residuos para 
que puedan ser reutilizados.  

Los residuos recolectados viajarán más de 
1.400 kilómetros, desde el final de la carretera 
Austral hasta la ciudad de Temuco, en la Región 
de La Araucanía, para llegar a uno de los princi-
pales centros de reciclaje de AZA, lugar donde se 
preprocesará la chatarra. Luego, aprovechando la 
capacidad logística de la compañía, la carga viajará 
700 kilómetros más hasta llegar a la planta de fun-
dición de la empresa acerera, para convertirse en 
acero verde. Este acero tiene una de las huellas de 
carbono más bajas del mundo, con 0,24 toneladas 
de CO₂ por tonelada de acero producido. 

El alcalde de Villa O’Higgins, José Claudio 
Fica, destacó la iniciativa y recalcó que hace más 
de 3 años se viene acumulando chatarra en la co-

muna. “Es un gran acierto y una gran ayuda para 
la comunidad. Así mejoramos también visualmen-
te nuestra comuna, los sitios que están con bas-
tante chatarra, ya sean refrigeradores, lavadoras y 
otros, que la verdad es que hacen volumen (...) es 
un gran alivio para la comuna y para el tema visual, 
el turismo y el medioambiente”, dijo el edil, quien 
también recalcó la relevancia de que toda la cha-
tarra recolectada se transforme posteriormente en 
acero verde. 

También, el alcalde de Tortel, Abel Becerra, 
contó que como municipio tienen un espacio 
donde dejar chatarra, pero que gestiones como es-
tas son un gran apoyo, porque es una ayuda para 
el traslado de la chatarra a un centro de reciclaje. 
“Desde que asumimos en 2021 nuestra adminis-
tración, los vecinos nos venían comunicando la 
necesidad de hacer una limpieza, tanto en el bor-
de costero de nuestra comuna como en los sitios 
privados (...) Los vecinos se lo han tomado con 
mucha responsabilidad y han participado harto”, 
destacó el edil, que explicó que los mismos veci-
nos fueron quienes trasladaron a los muelles su 
chatarra para que, desde ahí, las embarcaciones 
municipales pudieran recogerla. 

Por su parte, el jefe de Sostenibilidad y Comu-
nicaciones de AZA, Julio Manterola, comentó que 
“para nosotros este es un hito histórico. Poder 
aportar y llevar la cultura del reciclaje a algunas de 
las localidades más aisladas de nuestro país signifi-
ca mucho y seguiremos trabajando para recolectar 
chatarra a lo largo de todo Chile. Esto es un eco-
sistema de economía circular muy virtuoso, ya que 
toda esta chatarra posteriormente se transforma 
en acero verde, que es utilizado en construcciones 
de Chile. Seguiremos trabajando para fomentar la 
circularidad a lo largo de nuestro país”. 

La directora regional de Balloon Latam en Ay-
sén, Pamela Barroso, explicó durante la jornada 
que la problemática de la acumulación de chatarra 
la levantó la comunidad, junto a la necesidad de 
aprender sobre el tratamiento de la misma para 
su correcta gestión. Por eso, toda la gestión de la 
recolección se acompañó con el taller de trata-
miento para los vecinos de las localidades. “Una 
cosa es la recolección y otra es el conocimiento 
de lo que se puede hacer previamente (...) ese co-
nocimiento va quedando en la comunidad, para 
que estos sean procesos de largo plazo”, aseguró 
la ejecutiva.  Además, destacó que el trabajo de 
este proyecto se viene haciendo desde inicios de 
año y que la colaboración público privada, además 
del trabajo con las comunidades en los territorios, 
fue fundamental.

Cómo preparar tu 
emprendimiento para una 

Navidad exitosa
Estamos a poco más de un mes de la Navidad 

y, para los miles de emprendedores en el país, esta 
época es una de las más intensas del año, llena de 
actividad y oportunidades de ingresos. Aprovechar 
al máximo esta temporada requiere atención en 
diversos aspectos clave que ayudarán a que el 
balance final sea positivo.

El primer aspecto a considerar es la capacitación. 
Saber manejar inventarios garantiza el flujo 
adecuado de productos y evita problemas tanto 
de falta como de exceso de stock. Imaginemos, 
por ejemplo, una pyme de accesorios de belleza 
o un emprendimiento de productos para 
mascotas. Ambos deben asegurarse de contar 
con el financiamiento necesario para mantener 
un suministro suficiente que permita satisfacer 
la demanda durante la temporada, sin generar 
un sobreabastecimiento y arriesgar pérdidas o 
problemas de almacenamiento

En segundo lugar, el canal de ventas juega 
un papel fundamental. Aunque muchos 
emprendedores utilizan WhatsApp o Instagram, 
existen numerosas plataformas digitales que 
permiten montar tiendas online con costos 
reducidos o incluso sin comisiones, ofreciendo 
una vitrina con alcance nacional. Esta opción es 
valiosa para ampliar el alcance de la marca y llegar 
a un público más amplio.

La distribución es otro elemento crítico. En 
esta época, un cliente que no recibe su producto 
a tiempo puede generar reseñas negativas que 
afecten la reputación del negocio. Por eso, es 
esencial cuidar toda la cadena de valor y cumplir 
con los plazos de entrega prometidos en las 
condiciones de compra.

Asimismo, es fundamental aprovechar el talento 
local. Chile cuenta con excelentes materias primas 
y el ingenio de emprendedores y emprendedoras 
de todo el país. Destacar el valor agregado de los 
productos nacionales en comparación con las 
importaciones es clave para atraer tanto a grandes 
empresas como a consumidores. Este valor puede 
comunicarse a través de redes sociales, videos 
sobre el proceso de elaboración, fotografías y 
recomendaciones de terceros.

Finalmente, no podemos dejar de mencionar 
la importancia de contar con redes de contacto. 
Establecer relaciones con otros emprendedores, 
proveedores y comunidades permite compartir 
aprendizajes, intercambiar experiencias y generar 
sinergias para potenciar el alcance de nuestros 
productos y servicios. Las redes de contacto 
fortalecen la visibilidad y otorgan respaldo 
al emprendimiento, sumando credibilidad y 
oportunidades de colaboración.

La época de Navidad es una oportunidad única 
para incrementar las ventas y conectar con la 
comunidad. Aprovechemos este espíritu navideño 
para impulsar nuestros negocios, cuidando cada 
detalle y aprendiendo de la experiencia. Es el 
momento ideal para reforzar nuestra presencia, 
fidelizar clientes y posicionarnos como una 
alternativa de valor en el mercado.
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