
zan diversas industrias, como salud,
minería, alimentos, servicios financie-
ros, entre otros. 

Con más de una veintena de empren-
dimientos, destacan en su portafolio las
chilenas Xepelin, Galgo, AgendaPro,
Healthatom y Wheel the World, que fue
una de sus primeras apuestas. 

MÁS INVERSIONES

Al primer vehículo de inversión de US$
100 millones lanzado en 2020 y colocado
en un portafolio de 23 startups latinoa-
mericanas, la firma lanzó recientemente
un segundo instrumento, con caracterís-
ticas similares al anterior en términos de
monto, pero distinto en cuanto a su com-
posición, pues también participan más
socios. Pesce explica que si bien Kayyak II
LP está anclado por la familia Ibáñez At-
kinson, ha incorporado otros inversionis-
tas tanto locales como extranjeros, prin-
cipalmente de América Latina y EE.UU. A
la fecha ya cuentan con compromisos
por cerca del 75% de su tamaño objetivo.
No puede detallar quiénes, pero dice que
han tenido buena tracción con family of-
fices, organismos multilaterales e inver-
sionistas institucionales. 

“Nuestra visión es construir un asset
management de primer nivel, que sea
un motor de desarrollo de la región y re-
ceptor de fondos de inversionistas insti-
tucionales”, precisa. En ese sentido, re-
calca que “siempre estuvo en el plan
construir una compañía de capital de
riesgo referente en Latinoamérica y pa-
ra ello es importante incorporar múlti-
ples socios inversionistas, pues no solo
sumas recursos, también amplías redes,
conexiones y oportunidades para las
startups del portafolio y nos consolida
como una firma independiente, inter-
nacional y de alcance global”. Esta es-
trategia, además, está en línea con la de-
finición de lanzar más vehículos de in-
versión en el futuro y atraer a los institu-
cionales de Chile y el mundo.

Una idea que refuerza Silva, quien
precisa que operan con un disciplinado
marco de inversión en seis etapas dise-
ñado para minimizar el sesgo cognitivo

N
avegando por el ecosistema
startup, que a veces rema
aguas abajo y en otras a con-
tracorriente tal como lo ha-
ce la embarcación en la cual

se inspiraron para el nombre, Kayyak
Ventures se ha transformado en solo
cuatro años en un actor relevante de la
industria de capital de riesgo en Lati-
noamérica. Impulsada por la familia
Ibáñez Atkinson, la firma nace en 2020
con el propósito de aportar al desarrollo
de Chile y la región a través de la inno-
vación, el emprendimiento y la inver-
sión. Con Andrés Pesce a la cabeza co-
mo CEO y partner, la compañía cuenta
con una plataforma de inversiones es-
tablecida en Delaware, EE.UU., y con
oficinas en Chile y México. Esta última
la abrieron a mediados de este año, jun-
to al emprendedor e inversionista local
Manuel Sescosse, quien se integró al
grupo de socios conformado también
por Cristóbal Silva, Sofía Grez y Alejan-
dro Tocigl. El equipo lo completan Do-
mingo Claro, como head of research;
Tomás Irarrázabal, como investment
analyst, y Daniela Calleja, como venture
partner desde la capital mexicana.

“Entendemos que este es un juego
global y de escala, por eso debemos ser
una firma con una mirada continental
desde el primer minuto e integrada con
la industria financiera global”, dice Pes-
ce, quien después de 12 años en Funda-
ción Chile decidió dar un paso adelante
y tomar el desafío de liderar una firma
de venture capital con foco en empren-
dimientos basados en América Latina o
en emprendedores latinos establecidos
en otros mercados. Unos meses des-
pués llegó Silva, quien vivía en EE.UU. y
estaba vinculado al mundo de las inver-
siones. Luego se sumó Grez, con 16 años
en Fundación Chile, y más tarde, en
2023, lo hizo Tocigl.

Su tesis de inversión apunta a fases
tempranas —desde ronda semilla hasta
preserie B— y con tickets que fluctúan
entre US$ 1 millón y US$ 5 millones. El
foco está puesto en tres vectores de
creación de valor (productividad, acce-
so y eficiencia de los recursos) que cru-

y maximizar los rendimientos ajusta-
dos al riesgo, con propósito y con renta-
bilidad para escalar el impacto. “Lo que
estamos construyendo acá es no ser del
promedio, sino realmente ser los mejo-
res de Latinoamérica”, dice.

Y Pesce complementa: “Siempre esta-
mos pensando en cómo mejoramos o im-
pulsamos el progreso de Latinoamérica a
través del emprendimiento, la innova-
ción y la inversión a gran escala, que es
algo que ha estado ausente históricamen-
te, pero que se necesita para poder crecer.
Solo así Chile y la región van a poder dar
un próximo paso al desarrollo”. Añade:
“El mayor driver de retorno de las compa-
ñías es el talento que pueden ir capturan-
do y las empresas con un propósito son
un imán para emprendedores, colabora-
dores e inversionistas”.

Y LA INDUSTRIA

Con Kayyak II esperan invertir en unas
16 a 18 compañías en un plazo de cuatro
años. Serán menos startups, pero con
mayor profundidad de inversión, recal-
can. Ya han realizado dos operaciones:
Enerlink y Fracttal. En paralelo están
evaluando distintas opciones, tres de
ellas de México, agrega Sescosse.

Al año analizan aproximadamente
700 oportunidades de negocios.

En cuanto a su expansión operacio-
nal en la región, Pesce indica que por
ahora no está en los planes la apertura
de una tercera oficina en la región, aun-
que hay mercados muy interesantes,
como Colombia, al que él mismo consi-
dera un paso natural, ya sea con algún
venture partner u oficina propia con un
socio local. Y en el largo plazo, adelan-
ta, no hay que descartar a Brasil, “por-
que si quieres ser una firma grande y re-
ferente en Latinoamérica, no puedes
negarte a Brasil”.

Sobre la industria de venture capital,
desde Kayyak señalan que tras el ajuste
de 2021-2022 y su impacto en el ecosis-
tema nacional, están surgiendo señales
que llevan a pensar de manera positiva.
“Se está formando una capa de firmas
de venture capital endémica que per-
mitirá amortiguar las entradas y salidas
de flujos de los grandes fondos interna-
cionales, ya que cuando vienen pueden
proveer una ventana importante de li-
quidez, pero cuando se van dejan seco
al mercado, entonces ese capital endé-
mico que tiene redes de conexión pro-
fundas con la región, es fundamental
para darle estabilidad y mirada de largo
plazo a esta industria”, concluye Pesce.

La travesía de Kayyak: del
impulso de los Ibáñez Atkinson
a una de las principales firmas
de capital de riesgo de la región
Al primer vehículo de inversión de US$ 100 millones y un portafolio de
23 startups latinoamericanas, se suma el lanzamiento de un segundo
instrumento, con características similares en cuanto a monto, pero distinto
en términos de composición, ya que contará con la participación de otros
inversionistas, tanto locales como extranjeros. Ya tienen cerca del 75%
comprometido y dos inversiones concretadas. MARISA COMINETTI ZÁRATE

COMPAÑÍA ES LIDERADA POR CINCO PARTNERS Y TIENE OFICINAS EN CHILE Y MÉXICO

El equipo, de
izquierda a

derecha: Ale-
jandro Tocigl,
Domingo Cla-
ro, Sofía Grez,
Tomás Irarrá-
zabal, Andrés

Pesce, Cristóbal
Silva y Manuel

Sescosse.
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los “dolores” del cliente, los compromisos acordados e incluso
una predicción de éxito de la reunión.

En la categoría Emprendedora de Alto Impacto participaron
Berry Sur, Tu Jabón y Envuelbee & Bee Green. Aquí, el jurado
(compuesto por Ángel Izurieta, de Google; José Carrera, de Bci;
Maxime Freyss, de Südlich Capital; Claudio Valenzuela, de Corfo
Los Lagos, y Sebastián Febres, de Suralis), eligió a Tu Jabón, pro-
yecto que convierte el aceite de cocina usado en los restaurantes
en un detergente natural en barra para el hogar.

Durante la jornada se llevó a cabo un panel de conversación
sobre innovación y oportunidades en el ecosistema de Los Lagos.
Esta la moderó Camila Postigo, de Endeavor, y contó con Patricio
Catalán, CEO y cofundador de Innovex; Victoria Lucena, encarga-
da de innovación de Watt’s, y Javiera Rivera, del fondo SDK. Para el
cierre, hubo una charla de Karina von Baer, presidenta de Agrotop
y emprendedora Endeavor, quien abordó los desafíos de su histo-
ria como empresaria. 

La dupla cierra el círculo. El evento TEDxFrutillar de este año
contempló dos días. El primero, dedicado a las charlas, buscó
mostrar que la cuenca del Llanquifue es cuna de grandes ide-

as. El segundo, con un demo day de emprendedores como centro,
apunta a lo concreto: a mostrar que la Región de Los Lagos puede
ser un “hub de innovación sostenible desde la Patagonia al mundo”.

Con esa idea se realizó el concurso Orgullo Regional, organiza-
do por Këtrawa en conjunto con Endeavor, para reconocer a las
empresas emergentes de la zona que buscan generar impacto a
través de modelos de negocio sostenibles. 

En la categoría principal participaron PatBio, Retina Lab, Lemu,
Lythium y diio, que fue la ganadora.

Diio es un asistente personal basado en inteligencia general que
permite a los equipos de venta enfocarse en vender mejor y más.
Se centra en compañías que venden a través de reuniones virtua-
les o llamadas telefónicas: registra la conversación, la analiza y
entrega interpretaciones sobre los puntos más relevantes, como

Tu Jabón y diio ganan competencia de
emprendimientos de TEDxFrutillar

CERTAMEN ORGANIZADO POR KËTRAWA EN CONJUNTO CON ENDEAVOR:

Pía Mancilla, fundadora y socia ge-
renta de Tu Jabón.
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El demo day de Orgullo Regional tiene el objetivo de visibilizar proyectos de Los Lagos y
posicionar a la zona como un hub de innovaciones sostenibles. MANUEL FERNÁNDEZ

El ingeniero civil industrial Nicolás
Kipreos es cofundador de diio.
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Seis estudiantes de medicina de la
Universidad Católica volcaron sus

conocimientos hacia la creación de
SNIFF, un dispositivo médico diseñado
para reducir los márgenes tumorales
remanentes en cirugías de cáncer de
mama mediante la diferenciación en
tiempo real entre tejido sano y maligno.
Funciona a través de un sistema de sen-
sores avanzados e inteligencia artificial
(IA) que analiza los gases emitidos du-
rante la cirugía.

“En las cirugías de cáncer de mama,
normalmente se utiliza un electrobistu-
rí que corta y cauteriza el tejido simultá-
neamente, generando un ‘humo’ carac-
terístico. SNIFF se conecta al electrobis-
turí mediante un tubo de aspiración y
analiza estos gases en tiempo real. Esta
información permite al cirujano recibir
retroalimentación inmediata sobre el ti-
po de tejido que está cortando, pudien-
do ampliar la zona de corte si se sigue
detectando tejido tumoral”, explica Ro-
sario Willatt, en representación del
equipo SNIFF. Además de ella, confor-
man el grupo Felipe Andrade, Ignacio
Moscoso, Maximiliano Mariné, Javier
Castro y Naomí Aldea, de los cuales es-
tos últimos tres estudian ingeniería bio-
médica en paralelo y el primero es quí-
mico profesional de la UC previo a su
entrada a medicina.

“Nuestro algoritmo de IA ha demos-
trado más de 95% de precisión para re-
conocer los gases de células tumorales
y sanas, y más del 98% en la distinción
de líneas celulares en pruebas de labo-
ratorio”, detalla la representante de
los jóvenes, aunque advierte que están
a la espera de los resultados de su pri-
mer estudio clínico con pacientes, el
que esperan terminar a finales de este
año o principios del próximo. Se suma
a la lista de hitos el haber recién gana-
do el programa “Desafíos en Cáncer
de Mama”, una iniciativa de Novartis
Chile en alianza con el Centro de In-
novación UC.

Willatt señala que, a la larga, el obje-
tivo es mejorar la calidad de vida de las
pacientes diagnosticadas con cáncer de
mama que deban someterse a una mas-
tectomía parcial. “Buscamos reducir la
necesidad de una segunda interven-
ción por recurrencia local del cáncer,
disminuyendo los riesgos y costos aso-
ciados para las pacientes y los sistemas
de salud”, afirma.

Crean
dispositivo que
diferencia tejido
en tiempo real
en cirugías de
cáncer de mama

ESTUDIANTES UNIVERSITARIOS: 

Con ello esperan
contribuir a mejorar los
resultados quirúrgicos en
beneficio de las pacientes.
SOFÍA MALUENDA

Javier Castro, Naomí Aldea, Rosario Willatt, Igna-
cio Moscoso y Maximiliano Mariné, son parte del
equipo detrás del dispositivo médico SNIFF. En la
foto falta Felipe Andrade, que estaba en EE.UU.
presentando el proyecto.
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