
En nuestro país, la industria de
la construcción es fundamental
para el desarrollo económico y la
generación de empleo, pero, a la
vez, este sector suele percibirse
como tradicional y, a menudo,
reticente a la innovación. Sin
embargo, el portal tecnológico
especializado en el arriendo,
compra, gestión y financiamiento
de maquinaria
GrupoTusMaquinas quiso
romper con esta percepción.

Facilitando la gestión entre
empresas de la construcción y
proveedores del rubro a través
de un solo clic,
GrupoTusMaquinas apostó por la
digitalización como respuesta a
una demanda latente: una
gestión más eficiente, segura y
simplificada en el arriendo de
maquinaria. Esta iniciativa no
solo facilita el acceso a equipos,
sino que también centraliza toda
la documentación preventiva
necesaria para garantizar el
cumplimiento de normativas y la
seguridad en cada proyecto.

“La plataforma se presenta
como un ecosistema
especializado. Unimos nuestro
conocimiento en fierros y la
experiencia en tecnología con el
propósito de generar más
conexiones, y que esas
máquinas estén en las faenas
operando de forma simple,
innovadora y eficiente”, comenta
Jan Rusch, cofundador de

documentación actualizada. A
través de la función
“GestionaTuMaquina”, los
usuarios pueden mantener al día
certificados y permisos de cada
equipo, recibir alertas de
vencimiento y acceder a toda la
documentación necesaria,
minimizando riesgos y
mejorando la trazabilidad de las
operaciones.

GrupoTusMaquinas, subrayando
la visión de la empresa en la
digitalización del sector.

El portal no solo conecta a
proveedores y empresas de
construcción, sino que también
responde a una necesidad
fundamental: asegurar que las
máquinas en operación cumplan
con todas las normativas de
seguridad y cuenten con la

GRUPOTUSMAQUINAS.COM

El portal Grupo Tus Máquinas permite llevar una trazabilidad de uso y mantenimiento de las maquinarias
centralizando la información para así tomar medidas preventivas que permitan minimizar el riesgo de accidentes.

Eficiencia y seguridad integrada:
La solución digital que transforma el
arriendo de maquinaria en la construcción
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compraventa de maquinaria,
consolidándose como una
herramienta esencial en el
entorno de construcción.
Gracias a esta solución, el
sector avanza hacia una
transformación digital tangible,
en la que la seguridad, eficiencia
y transparencia se convierten
en pilares para el futuro de la
industria.

compra o arriende cumpla con
los estándares, tenga la
documentación al día y cuente
con los certificados necesarios
para operar en máquinas o
cualquier producto disponible”,
señala Rusch.

La plataforma, que ya está
presente en Chile, Perú y
Colombia, busca optimizar cada
paso del arriendo y

La prevención y seguridad
desempeñan un papel
fundamental en la plataforma;
prevenir accidentes, realizar
mantenimientos adecuados y
garantizar la trazabilidad en el
uso y permiso de máquinas es
crucial para un ecosistema
funcional. “Hay un elemento de
seguridad que consiste en
garantizar que lo que se vende,

La plataforma busca optimizar cada paso
del arriendo y compraventa de maquinaria,
consolidándose como una herramienta
esencial en el entorno de construcción. 
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fundadoras de startups están demostrando
un talento increíble”, dice Clavijo, aunque
no se atreve a mencionar a una startup local
que le llame la atención en caso de dejar al-
guna afuera. 

Aún así, cree que todavía existen desa-
fíos significativos en términos de inclusión
y representación femenina, y no solamente
en Chile. “Esto es un tema en todo el mun-
do, pero en Latinoamérica es mucho más
visible y sobre todo si hablamos de áreas
claves como tecnología. Mi objetivo es
contribuir a cerrar esa brecha, compar-
tiendo mi experiencia y mis conocimien-
tos, pero también aprendiendo de esas
emprendedoras locales que están transfor-
mando el sector”, cuenta y asegura que es
“crucial” crear este tipo de espacios donde
las mujeres puedan compartir experien-
cias, pero también desafíos y aprendizajes.
“El emprendimiento y especialmente en el
sector tecnológico es un camino desafian-
te. No es fácil —para mí tampoco ha sido
fácil—, pero es absolutamente transforma-
dor y no es imposible. Y las mujeres tene-
mos un papel fundamental en ese proce-
so”, sostiene. En definitiva, busca fortale-
cer la idea de la importancia de crear redes
de apoyo, tanto entre mujeres como con
aliados en la industria. “La colaboración es
clave”, asegura.

—Habla harto de los desafíos, ¿cuáles son
algunos de ellos?

“El principal desafío en mi caso para los em-
prendimientos y sobre todo en América Latina
sigue siendo la regulación. Sobre todo si ha-
blamos de fintech, porque deben operar en un
entorno en el que, en muchos casos, aún no
está completamente adaptado a las innova-
ciones tecnológicas. Entonces, esto puede ge-
nerar incertidumbre tanto para uno como em-
prendedor como para los consumidores (...)
Otro desafío importante es la educación finan-
ciera, porque muchas personas todavía no
comprenden cómo funcionan los nuevos ser-

P
ocos fundadores latinoamerica-
nos pueden decir que han alcan-
zado el estatus de unicornio (star-
tups valoradas en más de US$
1.000 millones) con sus empresas.

Y Madeleine Clavijo es una de ellos. La inge-
niera industrial de la Universidad Católica de
Colombia se unió como cofundadora de
Kushki en 2017, paytech ecuatoriana que al-
canzó este hito en 2022. “Lo recuerdo y se me
infla todavía el corazón”, dice Clavijo, quien
también es fundadora y CEO de Valuaty, una
firma de inversión que brinda apoyo integral
a emprendedores a través de mentorías, for-
mación y capital de riesgo. Si bien la opera-
ción diaria de Kushki la dejó en enero de este
año, su agenda sigue llena: también es ventu-
re partner de la aceleradora Pygma, miembro
del comité de inversión del fondo Latin Leap
y fundadora de Women Colombia Fintech. 

Toda esa experiencia es la que traerá en
unos días más al evento “Female Founders
Summit”, gracias a Fen Ventures y que se
realizará el martes 19 de noviembre. Está di-
rigido a fundadoras de startups tecnológicas
de etapa temprana, quienes recibirán capa-
citación y mentoría en áreas clave de creci-
miento. La cita culminará con una charla
abierta de Clavijo.

“Decidí ir a Chile justamente para promo-
ver los temas de emprendimiento y del em-
poderamiento de mujeres en tecnología,
porque considero que la región está viviendo
un momento crucial en cuanto a la innova-
ción y el desarrollo tecnológico, y Chile en
particular ha sido un referente en América
Latina para el ecosistema emprendedor y las

vicios y los nuevos productos digitales, que al
final es lo que estamos haciendo las startups.
Es clave que las fintech no solo ofrezcan solu-
ciones innovadoras, sino que también traba-
jen en educar al usuario para ayudarlos a to-
mar decisiones informadas, porque también
uno ve muchas empresas con un producto ex-
traordinario, con una idea innovadora y a los
usuarios les da miedo usarlos. Creo que tene-
mos una responsabilidad enorme en educar a
los usuarios, en generar esa confianza”.

—¿Y en cuanto a las fundadoras?
“Yo creo que hay dos. Uno es la capaci-

dad de relacionamiento. ¿Por qué? Pues
fíjate que siempre veo que entre los hom-
bres hay más camaradería. Como que la
red de apoyo entre ellos es más fácil. Yo
no sé por qué nos cuesta tanto entre muje-
res pedir apoyo. Y fíjate que las mujeres a
veces preferimos pedirle apoyo a un hom-
bre y teniendo tantas colegas mujeres. En-
tonces, creo que se necesita construir más
confianza. Pero tenemos que romper ese
paradigma y entender que nosotras pode-
mos relacionarnos de la misma manera que
se relacionan los hombres y que cooperan. Y
el segundo, yo creo que tenemos que ‘cre-
ernos el cuento’ (...) y creo que hay que
mostrarse. Tenemos las mismas capaci-
dades, yo diría iguales o más que los
hombres, pero tenemos que mostrar el
trabajo que hacemos”.

—¿Volvería a emprender o se siente ya
más desde el otro lado de la vereda? 

“En este momento mi objetivo es
contribuir, apoyar a que otras compa-
ñías, otras startups lo logren, porque
se puede. El haber yo recorrido ese
camino y demostrar que es viable y
que se puede para mí es una razón
de contribuir y ayudar a otros. Es
devolverle a la vida lo que yo tuve
y es enseñar a otros ese camino
para alcanzarlo”.

Madeleine Clavijo, cofundadora
del unicornio Kushki: “Tenemos

que ‘creernos el cuento’”
La emprendedora e inversionista estará
en Chile la próxima semana, donde se
dirigirá a un grupo de mujeres en el “Female
Founders Summit” compartiendo su
experiencia. SOFÍA MALUENDA

TAMBIÉN ES CEO Y FUNDADORA DE LA FIRMA DE INVERSIÓN VALUATY: 

Madeleine
Clavijo, foun-

der de Valuaty
y cofounder de

Kushki.
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