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INNOVACION, STARTUPS Y
TRANSFORMACION DIGITAL

POR RENATO OLMOS

Una nueva linea de negocio sumé
EdiPro, una proptech que desarrollé
un software para la administracién
de condominios y edificios, con la
compra del 100% de la startup Lot-
tawork, un marketplace de servicios
domésticos, lo que marca sudebut
en este segmento.

E1 CEO y uno de los fundadores
de EdiPro, José Miguel Oyarzo, co-
mentd que lacompra la financiaron
con parte de los USS 750 mil que
levantaron en septiembre de 2023,
con el fondo de inversion Invexor.

Oyarzo explicé que la operacion
busca hacer frente a una demanda
de los usuarios: “Nos decian ‘estd
buenisimo que nos lleguen notifi-
caciones cuando llega una enco-
mienda’, pero nos pedian servicios
domésticos, como un gasfiter para
arreglar una fuga de gas. Teniamos
claro que habia una necesidad”.

En octubre pasado, en el primer
directorio con los nuevos inver-
sionistas, plantearon la idea y
comenzaron a explorar opciones.

Oyarzo tenia en el radar a Lo~
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W La firma, que administra edificios con
tecnologia, debutara a fin de afio con
financiamiento a condominios en alianza con

la startup Levannta.

ttawork, una startup que estaba
“pasando un complejo momento
financiero”. Las conversaciones
comenzaron a principios de afio y
en mayo lanzaron el primer piloto.

“Compramos su productoy tec-

nologia. Administrar un marketplace
es super dificil y ellos tenian cierta
demanda, pero no en las mismas
zonas o servicios que tenfan dis—
ponibles”, dijo.

EdiPro Servicios, nombre de la

nueva vertical, ya estd integrada
a su plataforma y ofrecen una
serie de prestaciones como aseo,
limpieza y maestros generales. $E1
mas demandado? Instalacion de
televisiones, sefialé Oyarzo.

El plan es expandir esta nueva
linea fuera del Gran Santiago,
hacia Valparaiso, Coquimbo, La
Serenay Osorno, ademas de Perd,
mercado donde administran mds
de 100 unidades.

Modelo de alianzas

En el verano pasado cerraron una
alianza con Sura para intermediar
la venta de seguros para condomi-
nios, con el que han vendido unas
100 polizas.

“El seguro de dreas comunes
para condominios es obligatorio
y siempre es un enredo para los
administradores y comités, porque
tienen que estar todos los afios con-
tratandoloy es caro”, dijo Oyarzo.

En tanto, a fines de afio entrardn
al segmento del financiamiento por
medio de una alianza con la startup
Levannta, para entregar créditos
a los condominios bajo ciertos
requisitos que estdn definiendo.

“Laidea es que sea para infraes-
tructura, como tecnologia para
los sistemas de control de acceso,
mejorar circuitos de camaras de
seguridad o instalar paneles so-
lares”, adelanté Oyarzo.

En las proximas semanas reali-
zaran los primeros pilotos.



