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ACTUALIDAD

Peluqueros clasicos cuentan como
sobreviven al boom de las barberias

A pesar de los aios, sus duefios destacan que la clientela sigue prefiriendo la tijera y la navaja, los cortes ejecutivos y la
calidad de su trabajo que realizan hace varias décadas.

José Portales Duran

josemiguel portales@estrellaiquique.cl
on la proliferacién de
c las barberias en Iqui-
que, para algunos pe-
luqueros ha sido dificil so-
brevivir con sus negocios.
Porlo mismo, el reinventar-
sey el asegurar a una clien-
tela fiel ha sido clave para
seguir por décadas en este
oficio que les apasiona.

En calle Obispo Labbé
#395 se encuentra el Salén de
Peluqueria San Antonio, lu-
gar lleno de cuadros con per-
sonajes insignes de Iquique,
como el senador, Jorge Soria
Quiroga. Segiin el duetio del
local, Fernando Cornejo, el ex
alcalde atin se sigue cortando
el cabello en este lugar.

Oriundo de San Vicente
de Tagua Tagua, Cornejo
cuenta que este ofido es una
tradicién familiar: “Recuer-
do que aprendi de mi padre
enelcampo, y de los siete hi-
jos que tuvo, seis salimos pe-
luqueros, hasta que llegué a
trabajar con mi hermano,
que lededian Eladio Rojas acd
en lquique y a los dos anos
meinstalé aca solo. Enaque-
llos afios me mandé a hacer
los marcos y los espejos los
compramos, porque yo que-
ria hacer una peluqueria
grande, que tuviera hartos
espejos y que la gente se en-
tretuviera”.

Sobrecudl es laclave para
sobrevivir después de cerca
de cuarenta afios en el mis-
mo local, el duefio confirmé
quees la calidad de su servi-
cio, que a su juicio es superior
aladelas actuales barberias.
“La peluqueria actual que lle-
goa lquique no vienen a ha-
cer un trabajo para tener
buena presencia en untraba-
jo, en una fiesta o en un pro-
grama, en cambio el corte
ejecutivo que hago yo es el
mds profesional, porque es
un corte que te permite in-
cluso peinarte con lamano, y
es mds formal y que brinda
presencia de pies a cabeza”,
comenta,

Otro cldsico en la ciudad
es la Peluqueria Ferndndez,
de calle Almirante Latorre,
entre Barros Arana y Bartolo-
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FERNANDO TORO SIGUE ATENDIENDO DE FORMA PERSONALIZADA EN SU PELUQUERIA SAN ANTONIO.

mé Vivar. Salon que trabaja
desde 1999 de la mano de su
duefio Elias Fernindez, el
que dice que con el paso del
tiempo se ha ido reinventan-
do, aprendiendo nuevos cor-
tes.

“Me heido aprendido los
estilos nuevos con el degrada-
do, en'V, redondo, mohicano,
porque sino quedas fuera”,
advierte.

El estilista sincera que, pe-
se aqueel flujode clientes no
€s como antafio, intenta de
igual manera mantener la ca-
lidad del acabado de sus tra-
bajos en los cabellos de los
iquiquenos.

“Pese a que ya no es lo
mismo de antes, porque no

Sevaloralas
amistades que se
creay como los
jovenes que antes
atendiamos ahora
vienen con sus
hijos”.

JorgeToro Comejo, geluqueto
dasico de Iquique

habian tantas peluquerias y
la situacién econémica no
era tan complicada, intenta-
mos mantener la calidad del
trabajoy es latinica clave pa-
raque la clientela fiel se man-
tenga, porque de lo contrario
la gente no vuelve”, puntua-
lizé Fernandez.

En calle San Martin, entre Vi-
var y Barros Arana, se en-
cuentra la peluqueria de Jor-
ge Toro Cornejo, quien es so-
brino del duefio de la Pelu-
querfa San Antonio.

Este local también se ha
podido ir reinventando, ex-
plicé su locatario: “Llevamos
25 afios en este sector de Iqui-

que y cuando empecé todos
hablaban de que podria ser
muy complicado, por ser un
barrio muy oscuro, pero
cuando se abrio Ripley la ca-
lle tuvo otro rumboy ha sido
unabendicién, porque todos
Ios dias se ve mucho flujo de
vehiculos y la gente nos ha
reconocido”.

Sobre el aumento de bar-
berias en la ciudad, Toro cree
que no lo ha afectado tanto.
Explica que las claves estdn
en que manejan los cortes
mads clisicos para el varén:
“El corte cldsico con pura tije-
ra y navajay eso los clientes
lovaloran”.

Detalla que la peluqueria
es un arte, ya que cada clien-
te tiene diferente tipo de pe-
lo. Ademas, €l para adaptarse
a las nuevas tendencias, tra-
baja con Suli, que maneja es-
tilos mids modernos.

“Hace lo que es mds mo-
derno, como el degrade y mi
esposa es la que atiendea las
damas, entonces nos adapta-
mos a toda la familia”, cuen-

EN FERNANDEZ TAMBIEN SE HAN ADAPTADO A OTROS CORTES.

ta.
Sobre sus clientes, dice
que tiene desde uniforma-
dos, abogados, jévenes, muje-
resy ninos, pero ultimamen-
te confiesa que atiendea una
gran cantidad de nifios que
estan en el espectro autista.

“Ahora se ven bastantes y
para atenderlos hay que te-
ner mucha paciencia, dedica-
cién y tener un trato especial
con ellos, entonces ahimi es-
posa es quien los atiende”,
admite.

Oficio que lo hallevadoa
hacer buenos amigos, lo que
Toro Cornejo valora mucho:
“Los jovenes que atendia-
mosahora traenasus hijosy
uno puede ver cémo pasan
generacion tras generacion y
eso es algo impagable y her-
moso. A uno le levanta el ini-
moy sigue apostando pores-
terubro, porque pese al paso
de los afios, nos ha hecho fe-
lices como familia, y nos a
permitido criar a nuestros
hijos en buenfsimas condi-
ciones”,



