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Politica comercial proteccionista

Con el “hombre de los
aranceles”, ;hay
riesgos para el TLC?

El impacto negativo sobre el pais seria
indirecto, a través de China o la UE.

J. AGUILERA

Con la eleccién de Donald
Trump para un segundo man-
dato como Presidente de Esta-
dos Unidos, uno de los focos de
atencién serd la politica comer-
cial que adopte el pais nortea-
mericano. En su primera admi-
nistracion, el autodenominado
“tariff man” (hombre de los
aranceles) aplicé una politica
proteccionista dirigida a forta-
lecer los sectores industriales
de la economia local. En el caso
de Chile, con un Tratado de Li-
bre Comercio (TLC) bilateral
vigente hace 20 afios, los ex-
pertos no asignan

anteriores y tampoco ha estado
tan presente en el debate”, dijo
en radio Pauta.

Yun Tso Lee, director del
Centro de Estudios en Relacio-
nes Internacionales de la UDD,
dice que hay otro elemento de
preocupacién mds cierto: “Do-
nald Trump ha expresado en
diversas ocasiones su inten-
cién de imponer aranceles ge-
neralizados de entre el 10% y
20% a los productos de todos
los socios comerciales”. Sin
embargo, de incurrir en una
medida de este tipo, Jara afiade
que “es de esperar que excluya
los productos de los pafses con

los que tiene TLC,

grandes probabi-
lidades a medidas
que limiten las ex-
portaciones na-
cionales.

Un consenso

El TLC entre Chile y
EE.UU. fue suscrito en
2003 y entrd en
vigencia el 2004.

o los estarfa vio-
lando, salvo que
alegue alguna ex-
cepcidn prevista
en el tratado, que
no veo cudl podria

transversal entre S scr”’. Sobre este

los analistas es
quelarevisién del TLC que en-
marca la relacién comercial en-
tre EE.UU. y Chile es poco pro-
bable, porque “no se aprecian
sectores de nuestras exporta-
ciones al mercado estadouni-
dense que aparezcan como
amenazas directas o relevantes
para la economifa de Estados
Unidos”, explica el senior ma-
nager de Global Trade and In-
vestment de Deloitte, Felipe
Lopeandia.

Desde el punto de vista poli-
tico, otro antecedente clave es
que “si no lo cambiaron en el
pasado, jpor qué lo habrian de
querer cambiar ahora?”, plan-
tea el ex director general ad-
junto de la Organizacién Mun-
dial de Comercio Alejandro Ja-
ra. Lo mismo manifestd el mi-
nistro de Economia, Nicolds
Grau, quien recordd, para el
caso de los productos chilenos,
que “no es algo que estuvo pre-
sente en las administraciones

supuesto, cree que
“es una posibilidad, pero no
me atrevo a decir qué tan pro-
bable es”.

Riesgo indirecto

Cuando Chile firmé el TLC
con EE.UU.,, el jefe negociador
fue Osvaldo Rosales, por ese
entonces director de Relacio-
nes Econémicas Internaciona-
les (Direcon). Recuerda que,
“frente a la economia mds
grande del mundo, el espacio
que uno tiene es bastante redu-
cido. De hecho, Trump ha
anunciado que va a subir los
aranceles a México, pasando
por encima del acuerdo que
tiene con ellos y con Canada”.
Eso si, concuerda en que “no
tenemos productos que les
ocasionen dafio; desde ese
punto de vista, uno podria de-
cir de manera bastante parro-
quial, dirfa yo, que no nos va-
mos a ver afectados”.




