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Gremio advierte que 
proyecto de concesiones 
marítimas “establece una 
fecha de defunción para los 
puertos que hoy operan” 

La Cámara Marítima y Portuaria de Chile advirtió que el 
plazo de 50 años para cualquier concesión en espacios 
costeros genera un desincentivo a inversiones portuarias, 

congelando su desarrollo, y además “valida y consolida 
los efectos de la Ley Lafkenche”. 

VÍCTOR GUILLOU 
—Las indicaciones que permitieron retomar 

la discusión legislativa del proyecto sobre 

administración del borde costero y conce- 

siones marítimas, una iniciativa que lleva 

más de 12 años de trámite en el parlamen- 

to, encendieron las alertas en el sector por- 

tuario chileno. La Cámara Marítima y Por- 

tuaria de Chile (Camport) realizó una pre- 
sentación ante la Comisión de Medio 

Ambiente, Cambio Climático y Bienes Na- 

cionales del Senado, donde está el proyec- 

to en segundo trámite legislativo, identifi- 

cando diez problemas en la iniciativa. 

El presidente de Camport, Daniel Fernán- 

dez, advirtió que el proyecto “establece 

una fecha de defunción para los puertos 

que hoy operan”. Ello, en alusión al plazo 

establecido para cualquier tipo de conce- 

sión otorgada en espacios marítimos, que 

enla propuesta del Ejecutivo. “no podrá ex- 

ceder de cincuenta años, considerando re- 

novaciones”. 

Según Fernández, elloimplica que cerca 

de 12 entidades portuarias, entre ellas Puer- 

to Coronel, el tercero a nivel nacional en 

transferencia de carga general, podrían 

perder su permiso dentro de los próximos 

25 años. “Nunca ha ocurrido en Chile que 

aun concesionario de una concesión ma- 

rítima se le diga: “devuelva la concesión". 

(...) Entonces la pregunta es, ¿qué pasa 

con todos estos terminales? No sé, Puerto 

Mejillones de Codelco, ¿cómo hace parasa- 

car la carga de cobre si uno le dice que se 

acabó la concesión?”, graficó Fernández. 

Este escenario, indicó el representante 

gremial, genera un desincentivo a las in- 

versiones, ya que “los puertos no se hacen 

para operar en 50 años”. Agregó que esto 

puede congelar el desarrollo de los termi- 

nales actualmente en funcionamiento. 

Otro delos problemas que advierte es que 

la iniciativa “valida y consolida los efectos 

negativos de la ley Lafkenche”, dijo Fernán- 

dez, enalusión a lanormativa legal que per- 

mite crear los Espacio Costero Marítimo de 

los Pueblos Originarios (ECMPO) para pre- 
servarusos y costumbres indígenas. Según 

el gremio portuario, estas solicitudes han 

sido duramente cuestionadas por un uso 

abusivo de la herramienta legal, especial- 

mente tras episodios como el de Aysén, 

donde dos peticiones que buscaban admi- 

nistrar más 620 mil hectáreas demoraron 

hasta ocho años en ser desestimadas. 

Una de las principales modificaciones 

realizadas al proyecto por el Ejecutivo es 

trasladar las autorizaciones de las conce- 

siones marítimas, radicadas hoy en la sub- 

secretaría de Fuerzas Armadas, hacia el Mi- 

nisterio de Bienes Nacionales. Fernández 

opina que sería preferible que “el Ministe- 

rio de Defensa reserve desde ya terrenos 

para futuro uso portuario y que primen so- 

bre las ECMPO, y que la ley permita que 

cualquier tipo de modificación se pueda 

presentar durante el transcurso de la con- 

cesión sin ningún requisito”. También pi- 

dió que ante una solicitud de concesión “al 

menos se pida a Directemar una opinión 

fundada”.Q 
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Ganancias de Entel casi se 
quintuplican al cierre de 
septiembre y superan 
los US$72 millones 
El negocio de la compañía de telecomunicaciones ha 
visto un impulso tanto a nivel nacional, como en el otro 
mercado que tiene presencia, es decir, Perú. 

PAULINA ORTEGA 

El escenario para las telecomunicaciones 

ha sido complicado y hasta hace poco la 

mayoría de las compañías de la industria 

mostraban resultados financieros defi- 

cientes. Ya no es el caso de Entel, que re- 

virtió las pérdidas del tercer trimestre del 

año pasado y aumenta fuertemente sus ga- 

nancias durante todo 2024. 

La compañía presidida por Juan Hurta- 

do Vicuña reportó ganancias en los nue- 

ve primeros meses del año por $64.854 mi- 

llones (US$72 millones), con una explosi- 

va expansión de 388% versus las utilidades 

de $13.283 millones (US$15 millones) que 
sumó a septiembre del 2023. 

En tercer cuarto del año, la empresa de 

telecomunicaciones líder del segmento 

móvil logró revertir el deficiente escena- 

rio financiero que registró entre julio y sep- 

tiembre del año pasado, cuando perdió 

$12.095 millones (US$14 millones). Este 
año, el desempeño fue significativamen- 

te mejor, logrando sumar ganancias de 

$41.200 millones (US$46 millones). 
“Este fue un buen trimestre porque se- 

guimos creciendo en ingresos y utilidades, 

además de seguir sumando abonados de 

pospago, tanto en Chile como en Perú. En 

el negocio de fibra también hay un ritmo 

importante de crecimiento. Una vez más, 

vemos quela disciplina estratégica y finan- 

ciera, junto a una propuesta de valor po- 

tente, dan resultado y nos permiten lide- 

rar en Chile y estar en muy buen pie en 

Perú”, dijo el vicepresidente de finanzas 

de Entel, Marcelo Bermúdez. 

En ventas, Entel logró recaudar un total 

de $1.969.975 millones (US$2.195 millo- 
nes) en nueve meses, con un crecimien- 

to de 8,7% versus el año pasado cuando el 

registro evidenciaba $1.812.440 millones 

(US$2.019 millones). El buen desempeño 
enlosingresos estuvo empujado tanto por 

las operaciones en Chile como en Perú su- 

biendoun 6% y un14%, respectivamente. 

“El crecimiento registrado en el periodo 

se vio impulsado por un positivo desem- 

peño de los segmentos móvil y fijo en Chi- 

le, cuyos ingresos crecieron un 9,3% y 

12,4%, respectivamente, y un alza en la 

venta de equipos del 25,2%. En tanto, la 

operación de Perú también contribuyó a 

los positivos resultados en el periodo fa- 

vorecido por el efecto tipo de cambio y al 

alza en los ingresos de 5,4% en la venta de 

equipos y de 1,3% en los servicios móvi- 

les”, detalló Entel en un comunicado. 

En el segmento de pospago (voz, banda 

ancha móvil e OT), Entel llegó a 4.850.093 

clientes, con un aumento del 7% respecto 

de septiembre del 2023. Los clientes de 

prepago disminuyeron un 1% en un año 

“Entel, dentro de un mercado más ma- 

duro, con un escenario económico más 

contraído, una industria con menores ren- 

tabilidadesante una sostenida alza de cos- 

tos y un entorno altamente competitivo, 

sigue con una positiva evolución de los 

clientes de telefonía móvil de mayor valor”, 

declaró la firma en los documentos entre- 

gados a la CMF. 

El Ebitda (resultados antes de impuestos, 

intereses, depreciaciones y amortizacio- 

nes) subió 13% en el año, llegando a los 

$582.416 millones (US$ 649 millones). Q 
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