
ahora maneja unos US$ 3.200 millones
mientras que cuando se presentó gestio-
naba menos de US$ 200 millones en acti-
vos, que es uno de los requisitos para cla-
sificar”, destaca.

Raise nace en 2016 de la mano de Ben-
jamin Black, managing partner de Akka-
dian Ventures, y Joanna Drake, mana-
ging director de Magnify Ventures, con la
idea de conectar a gestores emergentes
con los inversionistas más innovadores y
visionarios enfocados en esta clase de
activos. Es un who is who, “porque los
primeros fondos son los mejores en re-
torno, lo que pasa es que para los inver-
sionistas es muy difícil poder conocerlos
y seleccionarlos”. 

CÓMO NOS VEN

Antonia Rojas también fue parte del
grupo de 30 expertos que expusieron an-
tes los inversionistas. Aquí participó jun-
to a Leo de Luna, de Tribeca Venture
Partners; Paul Judge, de Open Opportu-
nity Fund, y Stacy Brown-Philpot de
Cherryrock Capital, en el panel sobre la
etapa de crecimiento de las startups y
mercados volátiles. “Lo más importante
es que aquí tienes la oportunidad de pre-
sentar lo que estás haciendo, pero tam-
bién de representar a la región y contarle

“E
l potencial de merca-
do de Latinoamérica
es gigante, pero hay
que saber con quié-
nes operar para apro-

vecharlo bien”, dice Antonia Rojas, socia
fundadora de Attom Capital, el primer
fondo de secundarias de inversión de
riesgo de la región y basado en México.

La reflexión surge tras participar en la
novena edición de la cumbre global de
RAISE, la conferencia mundial más
grande enfocada en conectar a los gesto-
res emergentes de venture capital con
potenciales inversionistas que buscan fi-
nanciar empresas incipientes en fase de
crecimiento con elevado potencial y de
base tecnológica. Fue la única chilena
que asistió al encuentro y además una de
las solo seis firmas que representaban a
Latinoamérica, dentro de las 100 que
fueron seleccionadas de los más de 900
que postularon. Sus otros cinco pares
fueron BFF, domo.vc, Hi Ventures, Maya
Capital y Nascent.

“Esta conferencia es como un demo
day de YC, pero de fondos de inversión,
donde lo que hacen es identificar a los
fondos que van a ser los líderes el día de
mañana, por eso se habla de gestores
emergentes. Entonces, es súper bueno
que haya presencia de Latinoamérica,
porque es una conferencia muy selecti-
va”, afirma Rojas y recalca que aquí los
venture capital tienen la oportunidad de
darse a conocer ante 300 grandes inver-
sionistas, principalmente de Estados
Unidos, que están buscando nuevas
oportunidades de negocios, porque sa-
ben que la mayoría de los buenos retor-
nos están en los fondos emergentes.

“Es una proporción de 3 a 1, por lo tan-
to, las expectativas de captar nuevos in-
versionistas son altas (...) Hay varios fon-
dos hoy muy conocidos que antes parti-
ciparon en este programa como Fifth
Wall, la firma de capital de riesgo más
grande que se enfoca en tecnologías para
la industria inmobiliaria global y que

a estos inversionistas de fondos de ven-
ture capital de Estados Unidos qué es lo
que se está haciendo en el espacio de
growth stage en Latinoamérica”, precisa.

En ese sentido, advierte que hubo
muchas conversaciones nuevas, lo que
es positivo. “En general están asusta-
dos de Latinoamérica, aunque están
viendo a fondos de la región como sus
emisarios para poder entender mejor
el mercado y evitar las equivocaciones
que se cometieron en 2021”, dice Ro-
jas, al referirse a esa época en que mu-
chos inversionistas de Estados Unidos
llegaron a la región e invirtieron a valo-
rizaciones muy altas, pero luego de la
corrección del mercado quedaron te-
merosos y se retrayeron. “Pero esto es
cíclico”, afirma.

Incluso, sostiene que ya se advierten
algunas señales, como la decisión de
realizar esta conferencia a escala “local”.
Y agrega que Attom en conjunto con Ak-
kadian y Caricaco, family office de Costa
Rica, están organizando la primera ver-
sión de Raise Global en Latinoamérica.
“El encuentro será el 21de marzo de 2025
en Costa Rica y contaremos con más de
100 inversionistas de venture capital de
Estados Unidos y la región, con la selec-
ción de los mejores 20 gestores emergen-
tes de ambos mercados”, adelanta Rojas.

Antonia Rojas, única chilena en
cumbre global de gestores
emergentes de venture capital
El encuentro reunió en San Francisco,
California, a representantes de 100
firmas de capital de riesgo del mundo con
300 grandes inversionistas, sobre todo de
EE.UU., que buscan nuevas oportunidades de
negocios. En marzo de 2025 se realizará en
Costa Rica una versión latinoamericana.
MARISA COMINETTI 

SOCIA FUNDADORA DE ATTOM CAPITAL:

Antonia Rojas, socia fundadora de Attom Capital (al centro), junto a Leo de
Luna, de Tribeca Venture Partners; Paul Judge, de Open Opportunity Fund, Stacy
Brown-Philpot, de Cherryrock Capital, y Jessie Guo, de LLC.
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Un llamativo piloto está implementando
Enel X en las comunas de Vitacura y
Colina. Dos camiones 100% eléctricos se
han incorporado al servicio de recolección
de residuos domiciliarios, probando así
una tecnología inédita en Chile.

Esta experiencia —considerada un caso
de interés para avanzar en el Objetivo de
Desarrollo Digital N° 5, que se refiere al
fomento de la innovación y el emprendi-
miento digitales— es el foco del último
episodio de La Ruta de los ODD, que contó
como invitado con Sebastián de la Maza,
responsable de eBuses de EnelX.

El ejecutivo explica que, desde lo técni-
co, este proyecto implica un doble desa-
fío, ya que supone electrificar no solo el

desplazamiento del camión, sino también
el sistema de compactación de residuos. 

“Se implementó un cargador de alta
potencia, que carga el camión en dos
horas, y los camiones tienen 250 km de
autonomía”, explica De la Maza.

El ejecutivo asegura que se trata de un
piloto de “potencial gigantesco”, ya que
cada camión evita que se liberen 25
toneladas de CO2 al año. Y en Chile se
estima que circulan entre dos mil y tres
mil camiones recolectores.

De la Maza recuerda que la experiencia
se parece a la que la compañía implemen-
tó en 2007, cuando trajo los primeros dos
buses eléctricos al país. Hoy, son más de
2 mil los que circulan solo en Santiago.

UN PILOTO PARA HACER MÁS VERDE
LA RECOLECCIÓN DE RESIDUOS

“La Ruta de los ODD”
es un programa de
Innovación de “El
Mercurio” y País
Digital. Destaca
casos que estén
impulsando los ocho
Objetivos de
Desarrollo Digital,
que son una guía para
que Chile acelere su
transformación
digital y sus
beneficios lleguen a
toda la sociedad. El
ciclo completo, de 35
capítulos, está
disponible en
YouTube.

Durante la pandemia, fueron miles de
personas las que tuvieron que hacer

de las mascarillas parte de su rutina dia-
ria. Y más de alguien usó alguna de la
marca Deysa Care. Fueron los mismos
creadores de este producto quienes se
aventuraron con otro desarrollo, fun-
dando Nanolife, empresa que formula
productos de limpieza en formato de re-
carga ultra concentrada a través de na-
notecnología.

La historia comenzó con sus mascari-
llas, a las que aplicaban nanopartículas
de cobre a gran escala. Fue ahí cuando
vieron el “valor agregado” que le entre-
gaba la nanotecnología a un producto
de uso diario. “Entonces, decidimos
abrir un laboratorio de nanociencia pa-
ra explorar otras aplicaciones donde la
nanotecnología nos permitiera mejorar
la funcionalidad, esta vez, con la susten-
tabilidad como eje principal”, explica el
CEO, Marcelo Olivares, quien lanzó Na-
nolife junto a su hermano, Juan Ricardo
(CSO). Ambos son ingenieros comer-
ciales de la UAI. 

Así, cuenta, desarrollaron un nano
tensoactivo a partir del aceite de la cás-
cara de la naranja, el que tiene un tama-
ño de 96 nanómetros (1.000 veces más
pequeño que un grano de arena). “Este
tensoactivo es el que le da el poder de
remoción a nuestros productos de lim-
pieza y está en proceso de patente”, ex-
plica el CEO. El desarrollo se llevó a ca-
bo en Nanolab, su laboratorio ubicado
en Quilicura, liderado por su equipo de
científicos. 

A la fecha, dice, han producido y co-
mercializado más de 200.000 recargas,
destacando que se ha evitado el consumo
del mismo número de envases plásticos.
Actualmente están en 150 puntos de ven-
ta a nivel nacional, además de su e-com-
merce, y, por ahora sus planes de expan-
sión están enfocados en el mercado local.

La cleantech de
los creadores de
las mascarillas
Deysa Care 

EMPRESA NANOLIFE:

Fundaron una compañía
basada en nanotecnología
que acaba de ser reconocida
en México. SOFÍA MALUENDA

Juan Ricardo
Olivares (CSO)
y Marcelo Oliva-
res (CEO), fun-
dadores de
Nanolife, que
fue premiada en
México como “El
producto más
innovador de
Latinoamérica”
en la categoría
CleanTec de los
Cala Awards.
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centralizar y procesar datos de caudales de
los ríos desde distintas fuentes. Ello, explican
desde la startup fundada por Benjamín Lagos,
Gastón Dussaillant y Emilio de la Jara, permi-
te gestionar en tiempo real su distribución, fa-
cilitando la toma de decisiones en la adminis-
tración de recursos hídricos.

“La entrada al mercado peruano es un paso
estratégico de gran importancia, dada la cre-
ciente necesidad de modernización en la ges-
tión del agua en ese país”, comenta Emilio de
la Jara, CEO de la compañía, cuyos dispositi-
vos y software ya son utilizados para gestionar

el agua de más de 30 ríos en Chile, entre Huas-
co y Puerto Aysén. 

El avance a Perú sigue a su ingreso al mer-
cado mexicano a finales del año pasado,
donde la empresa inició su expansión inter-
nacional instalando sus equipos en los esta-
dos de Sonora, Baja California y San Luis de
Potosí. Con su consolidación en el país azte-
ca y su reciente incursión en Perú, la startup
continúa trabajando en lo que ellos mismos
reconocen es una “ambiciosa estrategia” de
crecimiento, siendo su próximo objetivo in-
gresar al mercado estadounidense en 2025
de la mano de Water Tech Imagine H2O. 

“Somos la única empresa latinoamericana
seleccionada este año por la aceleradora de
negocios y nos encontramos buscando par-
tners para entrar a California y Oregon”, anti-
cipa De la Jara.

Capta Hydro, startup que desarrolla tec-
nología para realizar una gestión más
eficiente del agua, dio un nuevo paso en

su plan de expansión internacional con la im-
plementación de su equipo y la plataforma en
la Provincia de Lambayeque, al norte de Perú. 

Las soluciones implementadas para la Co-
misión de Usuarios de Agua de Lambayeque
(que son un símil a las asociaciones de cana-
listas en Chile) incluyen un dispositivo de te-
lemetría de agua superficial (mide caudal, ca-
lidad y nivel del agua) y su software de gestión
de datos, cuya principal función es recopilar,

Startup de gestión hídrica Capta Hydro llega a Perú 
y mira a Estados Unidos como próximo destino

CON LA IMPLEMENTACIÓN DE SU EQUIPO Y LA PLATAFORMA EN LA PROVINCIA DE LAMBAYEQUE:

El avance al mercado peruano de la firma que desarrolla
tecnología para realizar una gestión más eficiente del agua le sigue a
su entrada a México el año pasado. SOFÍA MALUENDA

Emilio de la Jara, Benjamín Lagos y Gastón Dussaillant,
cofundadores de Capta Hydro. 

C
E

D
ID

A

emprendedores

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

31/10/2024
  $2.574.726
 $18.442.944
 $18.442.944

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

     320.543
     126.654
     126.654
      13,96%

Sección:
Frecuencia:

emprendedores
0

Pág: 2


