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estin pasando
de las grandes
soluciones a
un modelo de
negocio en que
su objetivo es
acercarse al
cliente.

TRANSFORMACION
ENERGETICA

Gerente Geng
Enel X Chile

Ignacio Mackenna, de AbastibleTec; Karla Zapata, de Enel X; Maria Teresa Ruiz-Tagle, del Grupo de Lideres Empresariales por la Accién Climética,
y Diego Hollweck, de Generadora Metropolitana, participaron en el panel moderado por Manuel Fernandez, editor de Innovacion de “El Mercurio”.

CENTRADAS EN SUS USUARIOS:

Industrias estrategicas se
adaptan y reorganizan con
foco en la transicion verde

Impulsadas por la demanda de energias
limpias, las empresas del sector estan
evolucionando hacia modelos de negocio mas
sostenibles que necesitan de la colaboracion
publico-privada y las innovaciones

tecnologicas.
CATERINNA GIOVANNINI

Abastible, laempresa de distribu-
cion de gas licuado, existe hace casi
68 anos, pero este mes de octubre
anuncié la creacién de su nueva fi-
lial, AbastibleTec, que comenzara
sus operaciones en enero de 2025
con foco en potenciar las energias
renovables (ER) y soluciones ener-
géticas eficientes para diversas in-
dustrias.

Antes, el Grupo Enel, multinacio-
nal productora y distribuidora de
energia, cre6 Enel X. Una linea de
Negocio que opera con una cartera
de productos y servicios que pro-

forma de organizar sus actividades,
en un contexto en que las industrias
estratégicas se fijan cada vez méas
en las energias limpias y la meta de
la transicién energética para desa-
rrollar sus negocios.

Ignacio Mackenna, gerente ge-
neral de AbastibleTec, contd que su
cambio partié ante la percepcion de

que los mismos clientes que antes
prefirieron el gas licuado al petroleo
y al carbon por ser un combustible
mas limpio, “hoy en dia estan bus-
cando mejores opciones para poder
reducir ain mas el CO2". Abastible-
Tec se propone acompanar a esos
consumidores a pasar “no sola-
mente del petroéleo al gas, sino que
ahora del gas a las energias lim-
pias"”, asegurd el ejecutivo durante
el panel "Energias limpias en indus-
trias estratégicas: ;como acelerar la
transformacién?”, en el marco del
Summit “Transformacién Energéti-
ca", realizado por “El Mercurio”.

avanzar en este camino es el bio-
gés. "Tenemos lainfraestructura de
distribucion y podemos perfecta-
mente pensar en producir gas con
desechos organicos”, explico Mac-
kenna, asegurando que otra opcién
es incorporar la energfa solar con el
gas licuado en sistemas hibridos.
Enla conversacion también parti-

cip6 Karla Zapata, gerenta general
de Enel X, quien cont6 que la com-
pahia lleva seis afios “incorporando
soluciones a los negocios que son
méds tradicionales”. Una de esas li-
neas de negocio nacié conlaideade
innovar en la oferta de energfa, con
propuestas eficientes y limpias que
permitieran avanzar en “electrificar
para descarbonizar”, detall6 la eje-
cutiva.

Desafio tecnolégico

Para Enel X, su reto més urgente
es descarbonizar y electrificar la in-
dustria del transporte. Poreso, enel
afio 2017 trajeron al pais las dos pri-
meras unidades de buses eléctricos
al mercado, “cuando nadie se la ju-
gaba por un bus eléctrico”, dijo Za-
pata, quien recordd que entonces
aln no habia inversores dispuestos
a financiar esta tecnologia, que hoy
ya ha demostrado ser competitiva.

Diego Hollweck, gerente general
de Generadora Metropolitana, ana-

hace pensar a las empresas en co-
mo brindar soluciones que mejoren
la vida de las personas.

Con ello, seguin Hollweck, lo que
estd cambiando principalmente es
que los generadores tradicionales
que solfan centrarse en las grandes
soluciones y en la eficiencia de es-
tas, a nivel global, estdn pasando

ahora a "un modelo de negocio en
el que su objetivo es que deben
acercarse al cliente”, explico.

Entorno favorable

Karla Zapata también valoré que
Chile cuente con unanormativay un
entorno econémico y tecnologico
que estd permitiendo que empre-
sas gue no necesariamente estan li-
gadas a la produccion y distribucion
de energia conozcan tecnologias
que les permitan comenzar a traba-
jar en la autogeneracién para desa-
rrollar sus productos o prestar servi-
cios, con paneles fotovoltaicos, por
ejemplo. Estos “podrian aportar el
30% o el 50% de la energia que ne-
cesitan”, lo que supone un ahorro,
pero también “hace que el sector
sea mas competitivo”, afirmé.

Para que las empresas avancen
en esta transformacion, Maria Tere-
sa Ruiz-Tagle, directora ejecutiva
del Grupo de Lideres Empresariales
por la Accion Climéatica, CLG-Chile,

Los mueven un uso mas auténomoy Nluevas ofertas dié que el desarrollo tecnolégico  destacé laimportancia de la colabo-
generadores sostenible de la energia. también ha traido un cambio en el racion publico-privada, ya que exis-
tradicionales Ambas empresas repensaron la Una de las posibilidades para  modelo de negocios del sector, que  ten riesgos econémicos asociados

ala innovacion.

Ruiz-Tagle puso como ejemplo a
Enel, Engie y Anglo American, em-
presas que han participado en pro-
yectos de colaboracion con el go-
bierno, donde el riesgo es comparti-
do. Algo que valoré positivamente,
ya que “esté claro que hay que des-
carbonizar la economia”, aseguro.
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