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Valery Rodriguez, fundadora y CEO de Imeko; Vanessa Bello, principal

de SD Ventures; Javiera Rivera, fund manager de SDK Ventures; y Magda-
lenza Guzman, directora ejecutiva de la ACVC.

Los desafios en inversion
de impacto bajo la mirada de
fundadoras e inversionistas

a inversién con impacto trae

consigo mudltiple interrogantes,
desde lo mas bésico, como su defi-
nicién, hasta cémo medirla, pre-
guntas que puso sobre la mesa
Magdalenza Guzmadn, directora
ejecutiva de la Asociacién Chilena
de Venture Capital (ACVC) y mode-
radora del panel “Mujeres en VC y
startups: Innovando para un futuro
sostenible”, que reunid a diversas
exponentes en un panel compuesto
totalmente por expertas.

“Nosotros nos guiamos mucho
por la definicién europea. Y basica-
mente para hacer una inversion de
impacto tienes que tener una inten-
cién super clara relacionada con
impacto, ti como administradora o
fondo tienes que agregar mas valor
a lograr ese impacto y también tie-
nes que estar midiendo. En ese sen-
tido, Latinoamérica tiene una tre-
menda oportunidad dados los de-
safios propios que tenemos. La
oportunidad estd en abordar esas
problemadticas desde la inversién
con impacto bien hecha”, explica
Javiera Rivera, fund manager de
SDK Ventures. Y agrega: “Me atre-
veria a decir que Chile esta bien po-
sicionado”.

Parala emprendedora Valery Ro-
driguez, fundadoray CEO de Imeko
(que recupera el plastico con el que
estan hechas las colillas de cigarro),
después de la etapa de desarrollo, el
desafio es escalar y enfrentarse a las
reticencias de los VC. “Las startups,
por lo menos desde la disciplina de

donde vengo yo, creo que hay que
mirarlas con una proyeccién muy a
largo plazo”, sostiene. “No le pue-
des pedir a una startup que se de-
mord anos en desarrollar un pro-
ducto para una solucién de calibre
mundial, que tenga ventas al dia si-
guiente”, dice. “Para que hoy en dia
podamos aprovechar los beneficios
de la tecnologfa, tuvo que haber de-
sarrollo, I+D y alguien que pusiera
el capital”, ejemplifica.

“Cuando te especializas tanto en
este sector, tienes la oportunidad
también de acelerar el crecimiento
de estas companias. La ventaja de
tener grandes comporaciones nos
da la facilidad de poder acercar es-
tas innovaciones a toda la cadena
de suministro que ellos ya tienen y
hacer un crecimiento un poco mas
acelerado de las soluciones de las
startups”, dice Vanessa Bello, prin-
cipal de SD Ventures, quien ante la
pregunta final de lamoderadora so-
bre brechas enfrentadas, senalé
que el solo hecho de estar en un pa-
nel compuesto por cuatro mujeres
abre mucho la oportunidad de em-
pezar a ocupar estos espacios. “La
agenda de impacto suele tener tam-
bién una mayor participacién de
mujeres en comparacién alaindus-
tria de capital privado, etc. Creo que
uno de los grandes retos es abrir ca-
minos, ser ejemplos y abrir oportu-
nidades para que todas esas mino-
rias que hoy se presentan en nues-
tra sociedad comiencen a incluir-
se”, senala.
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