
  

  

  

PLAZO HASTA EL 30 DE OCTUBRE 

Durante las últimas semanas -y tras las 
noticias de problemas financieros que han 
aquejado a Karún-, poca información reci- 
bieron los inversionistas minoritarios. Varios 
de ellos, incluso, preguntaron en cadena de 
correos qué estaba pasando en la empresa 
Pero muchos no obtuvieron respuesta. 

Eljueves a las 16:10 el principal de Wild 
Sur (family office de la familia Lería Luksic) 
envió un correo a todos los socios de la 
firma con el asunto "Propuesta Karún”. En 
ese mail se adjuntaba una carta firmada 
por Óscar Lería Luksic y el gerente general 
de Petra (ligado a Gabriela Luksic), José 
Antonio Weiffenbach, donde se proponia 
un plan 

La propuesta contemplaba una inyec- 
ción de USS 5 millones -a pesar de que 
el último plan presentado por el fundador 

Thomas Kimber proponía US$ 3 millones- y 
una valorización de US$ 1 millón, donde 
cerca del 70% sería propiedad de estos dos 
family offices, perjudicando así a los socios 
minoritarios. 

Kimber quedaría con 0,4% de la firma y pa- 
saría a ser asesor estratégico de Karún, con 
un sueldo fijo y encargado del traspaso al 
nuevo CEO, Ignacio Ureta, ex gerente general 
de Place Vendome por más de 14 años. 

Fuentes cercanas a la compañía afirman 
que el peafe de la valorización de Karún 
fue de USS 50 millones y se le inyectaron 
más de US$ 35 millones. Bajo este nuevo 
plan, que tiene que ser aprobado por todos 
los accionistas antes del 30 de octubre, la 
empresa perderia un 98% de la valorización 
que alguna vez tuvo. 

En la carta se trataron cinco puntos: au- 

mento de capital, capitalización de acree- 
dores, valorización, acciones ordinarias y 
control de la compañía. Dice una fuente 
que si en el plazo acordado alguno de los 
accionistas no acepta el plan, la empresa 
no podrá continuar operando. 

Otro de los perjudicados con este plan 
de Petra y Wildsur es Amarena, quien 
pasaría a tener un porcentaje cercano al 
0,5% de la compañía. El fondo ligado a 
Patricia Angelini y liderado por Max Valdés 

   
   

  

fue uno de los que no quiso suscribir al 
plan original propuesto por Kimber hace un 
par de meses, que proponía levantar US$ 8 
millones. Alguien que participó en esa re- 
unión relató que fue Valdés quien se enojó 
en el llamado y dijo que no se necesitaba 
tanto capital, y por tanto ellos no seguirían 
adelante. Eso hizo que fuera una reunión 
tensa y que varios de los inversionistas ya 
comprometidos dudaran de su participa- 
ción, confiesa un involucrado. 

ESTA FINTECH QUIERE QUE 
PAGUES TUS MARRAQUETAS 
CON CRIPTO 

Se llaman Skipo y acaban de cerrar una alianza con RedPay, la única red de medios de pago con 
OR interoperable en el país y que fue desarrollada por RedBanc, la compañía propiedad del Banco 
de Chile, Santander, Bci y Scotiabank. 

EL objetivo de esta unión es generar la primera red de pagos con criptomonedas para acciones 
cotidianas, como comprar una cerveza, pagar en el supermercado o incluso hacer donaciones a 
fundaciones. Se podrán realizar pagos a través de la red de comercios asociados a RedPay, como 
Unimarc, Coaniquem o Liquidos. 

“El mercado potencial para transacciones con criptomonedas en Chile está en crecimiento. El uso 
de billeteras digitales ha aumentado más de 530% en el último año, mientras que la adopción de 

criptomonedas tam- 
bién ha crecido 42.5% 
año a año en la región 
Esta combinación crea 
una oportunidad clave 
para integrar las cripto 
en los pagos cotidia- 
nos", dice Tomás Villa- 
nueva, CEO de Skipo. 

Y agrega: "Las 
personas que tie- 
nen criptomonedas 
entienden el valor y la 
usabilidad que pueden 
tener en su día a día, y 
cómo beneficiarse de 
esto. Por ejemplo, en 
La región muchas per- 
sonas utilizan stable- 

coins para 'dolarizar' su inversión, escapando de la inflación y la devaluación de las monedas locales, 
generando rendimientos mientras mantienen una alta liquidez. Por otro lado, utilizan bitcoin u otras 
criptos como reserva de valor. Por eso, quisimos ofrecer un producto que combine ahorro, inversión 
y acceso instantáneo a su dinero en una sola herramienta". 

¿Pero cómo va a funcionar la compra? Villanueva entrega detalles: “Los precios están fijos en pe- 
sos. Cuando uno realiza una compra se hace una conversión instantánea de una cantidad de bitcoin, 
por ejemplo, que equivale al precio del producto. Es similar a cuando pagas un producto en dólares 
con tu tarjeta de crédito: va a estar sujeto al tipo de cambio entre dólar y peso del momento”. 
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STARTUP DE SAN 
FRANCISCO APOYADA 
POR COPEC CIERRA 
SUS PUERTAS 

La startup norteamericana 
Grabango, basada en San 
Francisco, cerró definitiva- 
mente sus puertas. Se trata de 
una conocida compañía que 
ofrecía tecnología de compras 
en locales de retail sin pasar 
por una caja tradicional. 

En total la startup llegó a 
levantar más de US$ 70 millo- 
nes. Y uno de sus inversionistas 
fue Wind, el corporate venture 
capital de Copec. Otros fondos 
que apostaron por ellos fueron 
Unilever, Honeywall, Commer- 
ce Ventures y un fondo de Peter 
Thiel. Aproximadamente, según 
Pitchbook, la empresa emplea- 
ba a unas 100 personas. 

Fundada en 2016, Graban- 
go estaba desarrollando una 
tecnología sin necesidad de 
pasar por caja que utilizaba 
machine learning para rastrear 
y contabilizar los artículos a 
medida que los compradores 
los recogían de las estante- 

rías de las tiendas. Will Glaser, 

fundador de la compañía, es 

un veterano en la industria: 

cofundó el servicio de música 

en streaming Pandora. 
En febrero de este año, 

Glaser dijo a Axios que la em- 
presa tenía planes para salir a 
bolsa “en un par de años con 
una capitalización de merca- 
do de entre US$ 10.000 y US$ 
15.000 millones” 

"Grabango ha anunciado 
hoy el cese definitivo de sus 

operaciones. A pesar de que 
la empresa se estableció 
como lider en tecnología 
sin caja, no fue capaz de 
conseguir la financiación que 
necesitaba para seguir pres- 
tando servicio a sus clientes. 

La empresa quiere agradecer 
a sus empleados, inversores y 
clientes su duro trabajo y de- 
dicación. Ha sido una decisión 

muy difícil de tomar”, anuncia- 

ron en un comunicado.

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

20/10/2024
  $1.995.801
  $7.443.240
  $7.443.240

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

      48.450
      16.150
      16.150
      26,81%

Sección:
Frecuencia:

ACTUALIDAD
DIARIO

Pág: 8


