
Tras casi una década de haber prometido por
primera vez un vehículo autónomo, esta semana el
multimillonario Elon Musk presentó finalmente el
“robotaxi” de Tesla, un automóvil capaz de conducir-
se solo y que, aseguró, llegará al mercado en 2027.

En un evento en los estudios de Warner Brothers,
cerca de Los Angeles (EE.UU.), Musk informó que su
auto sin volante ni pedales tendrá un precio inferior
a US$ 30.000, se cargará de forma inalámbrica con
tecnología inductiva y será “entre 10 y 20 veces más
seguro” que los autos tradicionales. 

Dio pocos detalles técnicos sobre el vehículo, con
puertas que se abren hacia arriba y recuerdan al
Delorean de la saga “Volver al futuro”. 

Musk también mostró un gran vehículo de trans-
porte para 20 pasajeros, al que llamó Robovan, y
unos robots humanoides llamados Optimus, que
algún día podrán realizar tareas domésticas. 

VEHÍCULO AUTÓNOMO:

Elon Musk presenta el
“robotaxi” de Tesla, un
auto sin volante ni pedales

Musk, junto al vehículo que saldrá a la venta en 2027
y cuyas puertas se abren hacia arriba.
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El C/2023 Tsuchinshan-ATLAS,
conocido como el “cometa del si-
glo”, se contempló por primera vez
a simple vista a finales de septiem-
bre, y desde hoy se observará por
segunda y última vez, y probable-
mente con una cola aún más espec-
tacular, señaló el astrofísico divul-
gador del Instituto de Astrofísica de
Canarias (IAC), el español Alfred
Rosenberg.

Para ver este cometa habrá que
esperar la puesta del sol, aunque se-
gún Rosenberg la visión “ideal” lle-
gará el lunes, martes y miércoles de
la semana siguiente.

En su anterior paso, la observa-
ción idónea fue del 27 al 29 de sep-
tiembre mirando hacia el este al
amanecer. Ahora, una vez que ha
pasado por el perihelio (el punto
más cercano al Sol) se acerca a la
Tierra, desde donde se verá a partir
de la hora en que no sea visible el
brillo solar y mirando al oeste.

Es “muy recomendable” el uso de
prismáticos y se podrán tomar bue-
nas fotografías, apuntó Rosenberg,

quien dijo que la previsión es que el
cometa ha aumentado su brillo y se-
rá más espectacular su cola, porque,
como ha pasado cerca del Sol, se ha
ionizado, cargado, y será menos
rectilínea y más “despeinada”.

La aproximación máxima de este
cometa a la Tierra se calcula que se
producirá este sábado, cuando se

espera que esté a unos 70 millones
de kilómetros.

El experto recordó que la “ópti-
ma” visión de este cometa depende
de su brillo y su distancia aparente
al Sol y de cómo este ilumina en el
horizonte, pero también del brillo
de la Luna, y de las condiciones me-
teorológicas.

Los cometas están formados por
materiales helados que en parte se
subliman (pasan a gaseosos) cuan-
do se acercan al Sol, lo que hace que
aumente su brillo, que pierde a me-
dida que se alejan.

Si bien al alejarse del Sol pierden
brillo, al acercarse a la Tierra da la
impresión de que aumenta. 

Desde hoy será posible apreciarlo:

El “cometa del siglo” regresa 
y se verá más brillante y llamativo

A diferencia de su viaje de ida al Sol, en que había que observarlo al amanecer, ahora se
recomienda hacerlo cuando oscurece y con la vista hacia el oeste. 
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Así se vio a
fines de sep-
tiembre en su
paso sobre las
Canarias. La
imagen fue
tomada 50
minutos antes
del amanecer.
Ahora se verá
luego del 
atardecer.E
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La receta es sencilla: mientras
más cerca esté un remedio de
vencer, mayor será el des-

cuento. Esa es la promesa de Farma-
loop (farmaloop.cl), una farmacia
online que ofrece medicamentos con
una fecha de caducidad cercana. El
descuento puede llegar hasta al 90%
en relación al precio normal.

“Farmaloop se basa en el concep-
to de economía circular y está enfo-
cada en pacientes crónicos. Lo que
hacemos es evitar que los medica-
mentos terminen destruyéndose
por expiración y hacemos alianzas
directas con laboratorios para llevar
esos medicamentos a los pacientes
que los necesitan al menor precio
posible y con la experiencia de com-
pra más simple”, cuenta Michel Tes-
mer, fundador y director ejecutivo
de Farmaloop.

Esta farmacia digital ofrece pro-
ductos a los que les falta entre 11 y 2
meses para vencer y con descuentos
que van del 40% al 90%.

La mecánica es simple, explica
Tesmer: “El precio va bajando en la
medida que se acerca el vencimien-
to. Por ejemplo, si un paciente dia-
bético tiene que tomar 30 pastillas el
mes siguiente, puede comprar un
producto al que le queda dos meses
antes de expirar a 90% de descuen-
to, lo que es un tremendo alivio para
su bolsillo”.

Pero el beneficio no es solo para
el paciente, también hay ahorros
para los laboratorios. “Cuando el
producto termina venciendo, hay
todo un proceso certificado para
destruir los medicamentos y así no
contaminen el medio ambiente. El
laboratorio tiene que pagar por la

destrucción”.
“No somos una farmacia de ladri-

llo que abre sus puertas y espera al
paciente. Lo salimos a buscar en los
consultorios, entregamos un flyer, le
ponemos un sticker en la receta o te-
nemos códigos QR para que los pa-
cientes compren los medicamentos
y se los llevamos a la casa con despa-
cho gratis. Así el paciente no tiene la
necesidad de recorrer tres farmacias
para buscar dónde le sale más bara-
to”, añade Tesmer.

Búho (www.buhochile.com) es
otra plataforma que ayuda a conse-
guir un mejor precio para un medi-
camento comparando entre las ofer-
tas de varias farmacias en línea.

“Somos un marketplace para com-
prar medicamentos a domicilio.
Trabajamos con catorce farmacias y
comercializamos sus productos en
nuestra plataforma web. La gracia
de Búho es que ofrece al paciente
una compra multifarmacia y le per-

mite adquirir el medicamento en
aquella que lo tiene más barato”, di-
ce Joaquín Muñoz, gerente comer-
cial de Búho.

Ricardo Susaeta, fundador y di-
rector ejecutivo de Búho, explica
que sus algoritmos arman el carro
de compra con el medicamento más
barato en una fracción de segundo.
“Si lo que se quiere es lo más barato,
se incluyen los medicamentos de
distintas farmacias que pueden lle-
gar al otro día a la casa. Nosotros nos
hacemos cargo de la logística de ir
farmacia por farmacia y llevarlos al
domicilio de la persona”, aclara. 

Un costo promedio de envío es de
$3.900 y pueden enviar a todo Chi-
le, aunque fuera de la R. Metropoli-
tana puede tardar más de un día.

Otra alternativa es optar por lo
más rápido, que no necesariamente
será lo más barato. “Igual se elige lo
más conveniente entre farmacias en
que se pueda entregar rápido según

el domicilio de la persona”.
Búho ha incorporado la inteligen-

cia artificial para reconocer el conte-
nido de una receta a partir de una
imagen que sube el usuario. “Arma
el carro reconociendo el contenido
de la receta. Funciona bien con las
escritas a computador o cuando el
doctor escribe en letra imprenta. Las
recetas con mala letra no las detec-
ta”, aclara Susaeta.

Solo lo necesario

Un tercer actor es Fracción (frac-
cion.cl), pionero en ofrecer la com-
pra de medicamentos fraccionados,
es decir, no la caja completa, sino las
tabletas justas para el tratamiento.

“En el sitio hay un botón que dice
Fraccionamiento, nos envían la re-
ceta y decimos si ese medicamento
se puede fraccionar o no, ya que no
todos se pueden, además te decimos
el costo del fraccionamiento”, afir-
ma Javier Vega, fundador y director
ejecutivo de Fracción.

“Está pensado, principalmente,
para aquellos pacientes en trata-
mientos de dolencias agudas que
deben tomar el medicamento por
siete días y la caja, por ejemplo, trae
para 30 días”, agrega Vega. Según
asegura, en el tiempo que ofrecen el
servicio de fraccionamiento, el pro-
medio de ahorro es del 74%.

Actualmente Fraccion.cl ha incor-
porado nuevas funcionalidades a la
plataforma, entre ellas la posibili-
dad de que las personas que tengan
un seguro de salud complementario
puedan comprar los medicamentos
con el beneficio ya aplicado. “He-
mos calculado que hay cerca de 5
millones de personas, incluidas sus
cargas, que tienen seguros comple-
mentarios de salud. Nosotros nos
conectamos directamente con las
compañías de seguro en convenio
para entregar automáticamente el
beneficio”, aclara Vega.

Finalmente, Fracción detectó que
cerca de 50 comunas en Chile no te-
nían farmacia. Para revertirlo, se alia-
ron con SQM. “Podemos llegar de
forma digital a ellas con envíos, o de
forma física con una tienda. Ya esta-
mos en siete de ellas y queremos
completar las 50 en 2027”, dice Vega.

Búho, Farmaloop y Fracción, tres iniciativas chilenas:

Plataformas digitales generan ahorros
importantes en la compra de remedios

ALEXIS IBARRA O.

Sus estrategias son distintas:
desde comparar y elegir los
mejores precios en farmacias en
línea, adquirir solo las tabletas
que se necesitan o recibir
productos que expirarán luego
a un valor menor.

Obtener buenas ofertas en medicamentos y entregarlos a domicilio es lo que hacen estas plataformas chilenas. Esto es ideal
para personas mayores o con movilidad reducida.
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Fracción ha sido pionero en vender solo
los medicamentos que se necesitan y no
toda la caja.

FR
A

C
C

IÓ
N

A 14 SÁBADO 12 DE OCTUBRE DE 2024VIDA • CIENCIA • TECNOLOGÍAvct@mercurio.cl @VCT_ElMercurio @vctelmercurio

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

12/10/2024
  $9.354.143
 $20.570.976
 $20.570.976

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

     320.543
     126.654
     126.654
      45,47%

Sección:
Frecuencia:

CIENCIA Y TECNOLOGIA
SEMANAL

Pág: 14


