
  

  

BLUE EXPRESS 
INVIERTE EN 
REVERSSO 

Blue Express, compañía de logísti- 
ca ligada a la familia Angelini, acaba 
de cerrar su primera inversión venture. 
Invirtieron en Reversso, startup chilena 
que automatiza devoluciones y cambios 
en e-commerce y que fue fundada por 
Los hermanos Benjamin y Clemente Santa 
María, junto a Benjamín Regonesi. 

Esta inversión, dice Blue Express, busca 
transformar la logística en el e-commer- 
ce, permitiendo a las empresas retener 
hasta el 80% de las ventas en riesgo de 
devolución gracias a su tecnología para 
cambiar productos. 

Previo a la inversión, el vinculo entre 
Blue Express y Reversso ya existia: nació 
en 2023, cuando sellaron una alianza que 
buscaba que firmas perdieran menos 
dinero en las devoluciones y que además, 
accedieran de manera conveniente a la 
extensa red de Puntos Blue Express, in- 
cluidas las estaciones de servicio Copec. 

DIRECTORA DEL MUNICIPAL ANTE ABRUPTA RENUNCIA 
DEL DIRECTOR DE LA FILARMÓNICA: 

   
“ÉL HA QUERIDO MANTENER SILENCIO Y LO RESPETO” 

Sorpresa causó la inesperada renuncia delitaliano Roberto 
Rizzi-Brignoli a la dirección titular de la Orquesta Filarmónica del 
Teatro Municipal de Santiago, cargo que ocupaba desde 2020. 
La presentó el viemes 27 de septiembre y se hizo efectiva apenas 
cuatro días después. No dio razones. Sus músicos no se lo espe- 
raban. Tampoco las autoridades del organismo cultural Desde en- 
tonces, ha habido hermetismo. Incluido el del propio Rizzi-Brignoli 
“Prefiero no pronunciarme sobre mi partida del Teatro Municipal, 
escribió por maila DF MAS. Ya dejó Santiago y está en Bérgamo, 
ciudad donde reside al norte de ltalia. 

Carmen Gloria Larenas, directora general del Teatro, aceptó 
responder un par de preguntas. "Fue inesperado. Su contrato finali- 
zaba en 2025 y durante este último periodo en que estuvo acá 
logramos avances y tuvimos experiencias de mucho valor, como. 
la producción de la ópera Tosca (en agosto)” comenta. 

- ¿Cómo se los informó? 
-Nos envió un mail con una carta firmada donde anunciaba 

escuetamente su renuncia. 
- ¿Efectivamente no dio razones? 
-No he conocido su reflexión respecto a las razones de su de- 

cisión, cualquier cosa que dijera hoy sería sólo una especulación. 
Roberto ha querido mantener silencio y lo respeto. Siempre tuvi- 
mos una relación cordial Valoraba su nivel musical y su entrega a 
cada proyecto que encabezaba 

   
- En el comunicado donde informaban brevemente de su 

renuncia, anunciaban el inicio de la búsqueda para su cargo. 
¿Cuándo habría nuevo nombre? 

- Estamos mirando experiencias de otros teatros y orquestas 
para evaluar opciones. De todos modos, en 2025 conoceremos 
quién será el próximo titular. 

En ese mismo comunicado, desde el Teatro se apuraban en 
aclarar que el concierto que Rizzi-Brignoli dirigiría en diciembre, 
como parte de la programación del Municipal, se mantenía en 
pie y será dirigido por el chileno radicado en Alemania, Helmuth 
Reichel Silva. 
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para Bci Seguros 

BCI SEGUROS Y CLÍNICA INDISA FIRMAN ALIANZA PARA OFRECER 
NUEVOS PRODUCTOS EN SALUD 
El acuerdo llega a 

robustecer la red de salud 

de Bci Seguros y se suma 

al portafolio de convenios 

que la firma aseguradora ha 

desarrollado con distintas 

instituciones de salud para 

concretar su estrategia, en 

un escenario donde buscan 

ampliar las opciones de 

cobertura y así establecer la 

  

Felipe Allendes, gerente de Negocios Salud de Bci Seguros; Rodrigo Heredia, - Martín Manterola, gerente general de Clínica INDISA y Rodrigo 
¡gerente general de Bci Seguros; Martín Manterola, gerente general de Clínica . Heredia, gerente general de Bci Seguros. 
INDISA; Paola Derpich, gerente de Negocios Salud Individual de Bci Seguros; 

y Claudio García, gerente comercial de Clínica INDISA. 

  

gurados tienen la posibilidad de benefi- 
ciarse de descuentos y de una atención 
preferencial en una de las instituciones 
más importantes del país, junto con un 
completo ecosistema de salud y bienestar 
con diez programas de uso limitados para 
quienes contraten el seguro que incluye 
asistencia nutricional, emocional, asesoría 
deportiva, clínica del sueño, asesoría 
psicológica sexual, seguimiento de pa- 
cientes crónicos, entre otros”, sostiene. 

“Con más de 16 mil pólizas de salud 
vendidas este año y un crecimiento del 
50% en la comercialización de seguros 

  
salud como el nuevo pilar de 

su plan estratégico. 

n nuevo paso dio Bci Se- 
guros en su estrategia de 
diversificación de productos 
y refuerzo a una red de salud 

completa, para ampliar las opciones 
de cobertura para los asegurados y 
así establecer la salud como el nuevo 
pilar de su plan estratégico. 

Con el objetivo de crear un ecosis- 
tema que permita fortalecer su oferta 

en esa área, la apuesta de la compañía 
ahora incluye a Clínica INDISA, con el 
desarrollo de nuevos productos con 
cobertura en seguros complementarios, 
catastróficos, exámenes y hospitalario. El 
Objetivo, según explican desde la firma, 
es abaratar los costos de los clientes en 
sus gastos médicos. 

“Hoy más que nunca se vuelven 
esenciales debido al aumento en los 
costos de la atención médica y la cre- 
ciente preocupación por el bienestar 
personal. Además, el contexto actual ha 
resaltado la importancia de contar con 

coberturas que permitan a las familias 
estar preparadas y protegidas”, sostiene 
el gerente de Negocios Salud de Bci 
Seguros, Felipe Allendes. 

Esta nueva alianza se suma al por- 
tafolio de acuerdos que la firma ha 
desarrollado con distintas instituciones 
de salud para concretar esta estrategia, 
como e-Dental, Uno Salud Dental y Grupo 
Cetep. “La gran oportunidad que se le 
abre a nuestros clientes es acceder a 
soluciones en salud diseñadas según 
sus propias necesidades y con la misma 
calidad en todo Chile”, asegura Allendes. 

Los destacados 
El nuevo convenio con esta entidad 

le permitió a Bci Seguros desarrollar 
productos como el seguro hospitalario 
INDISA Más Salud, que cubre el 50% de 
los gastos asociados a hospitalizaciones, 
tras la bonificación de la isapre o de Fo- 
nasa, pudiendo ser utilizado en conjunto 
conotros seguros o convenios. Asu vez, 
el seguro complementario INDISA Más 
Salud cubre entre el 60% y el 80% «de- 
pendiendo del plan elegido- para gastos 
ambulatorios y hospitalarios. 

“A través de esta alianza, los ase- 

para el rubro, esperamos que este tipo 
de productos pasen a representar el 1% 
del total de las ventas”, dice el gerente 
general de Bci Seguros, Rodrigo Heredia, 
ya que hoy representan el 6%. 
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