SE

DIARIO FINANCIERO

Vpe portada: $7.443.240 Ocupacion:

Fecha: 05/10/2024 Audiencia: 48.450 Seccioén: ACTUALIDAD
~o
N Vpe: $1.924.309 Tirada: 16.650 Frecuencia: OTRAS
AL Vpe pag: $7.443.240 Difusion: 16.150

25,85%

Feller Rate fortalece presencia en
Centroamerica y se prepara para
entrar a Panama y Costa Rica

La clasificadora de riesgo local con mayor participacion
en el mercado, Feller Rate, anuncio la expansion de su
negocio hacia Costa Rica y Panama. Recientemente, la
firma informa a la Comision para el Mercado Financiero
[CMF) sobre lainscripcion de sociedades en ambos paises.

Ademas de Chile, Feller Rate ya opera en Paraguay,
Republica Dominicana y, recientemente, abrio sus ofi-
cinas en El Salvador. En cuanto a su arribo a Costa Rica
y Panama, la compaiiia debe esperar la luz verde de los
reguladores locales, aunque esperan estar operativos
en 2025.

Eldirector senior de Feller Rate, Claudio Salin, explico
a Senal DF que tras establecerse en El Salvador, identi-
ficaron la necesidad de extender su presencia al resto

de Centroamérica, debido ala naturaleza regional de las
compafias que operan en esa area.

Es por esto que la clasificadora ya se encuentra en
proceso de constitucion de una sociedad en Guatemala.
“Laidea es continuar nuestra expansion en Centroame-
rica", sefialo Salin.

“La profundidad y desarrollo del mercado de capitales
chileno nos ha dado la experiencia que buscamos trasladar
amercados menos maduros, ayudando a sudesarrollo”,
agrego el director senior.

Actualmente, la compafia presta servicios al 60% de
las empresas que requieren una clasificacion de riesgo
en Chile, lo que le ha permitido sumar 640 clientes y
reportar resultados por § 4.200 millones en los ultimos
12 meses.

El crecimiento internacional de Feller Rate habia estado
limitado por su asociacion con Standard & Poor’s, en la
que la clasificadora chilena se encargaba de los actores
locales y la estadounidense de los internacionales. Sin
embargo, tras el fin de esarelacion en 2013, Feller Rate
quedad libre para expandirse geograficamente.

Desde la compania destacan que, al prestar un servicio
basado en informacion, una mayor base de datos permite
detectar con mas precision tendencias, movimientosy
proyecciones de las industrias. "La necesidad de expan-
dirse es real”, enfatizo Salin.

Junto a ello, el director senior explicd que la pandemia
y la llegada del trabajo remoto significd mejoras en las
eficiencias del negocio, ademas que les permitio di-
mensionar gque no era necesario tener concentrada la
operacion analitica en el pais, ni operar en el extranjero
por medio de representantes comerciales y legales. £




