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Análisis

Nunca ha sido muy popular escribir sobre la
Ley de Pesca; sin embargo, los proyectos de
ley en tramitación parlamentaria ameritan
estas líneas. El proyecto ingresado en di-
ciembre de 2023 propone cambiar la distri-
bución de los recursos pesqueros entre arte-
sanales e industriales; aumentar el peso de la
autoridad en la fijación de las cuotas globales
de captura en desmedro de la ciencia; redu-
cir la duración de los derechos de pesca
industrial desde 20 a 10 años y aumentar las
toneladas a subastar desde 15% hasta 50%
de la cuota industrial, entre otros (Boletín
16.500). Hace poco más de un mes, el Go-
bierno decidió congelar su tramitación y
abocarse solo a un texto que redistribuye las

cuotas a favor de los artesanales en desmedro
de los industriales (Boletín 17.906). 
Son cambios muy relevantes que generan preo-
cupación porque no se ha realizado una evalua-
ción de los resultados de la ley pesquera vigente
(Ley 20.567/2012). Sí existe, sin embargo,
alguna evidencia de sus efectos positivos, los
que debemos mirar con objetividad. En materia
de sustentabilidad, importantes pesquerías tales
como jurel, anchoveta, sardina común, merluza
común y congrio dorado han mejorado sustanti-
vamente sus indicadores biológicos (Cuentas
públicas, Sub. Pesca). Esto, debido en algún
grado al mayor peso de la ciencia en la fijación
de las cuotas globales y al control de descartes.
Ello viene a confirmar la evaluación positiva que

hizo FAO en 2016, al concluir que incorporó
principios modernos tales como la sostenibili-
dad, el enfoque ecosistémico y el principio
precautorio.
En otras materias, dicha ley fija una distribu-
ción a largo plazo de los recursos pesqueros
entre artesanales e industriales (2013-2032),
luego de beneficiar al sector artesanal con más
toneladas en forma permanente (US$ 50 millo-
nes al año). Al sector industrial le asignó dere-
chos de pesca a 20 años renovables, salvo
causales de caducidad, y mandató la subasta de
hasta el 15% de las cuotas industriales para
mayor competencia. Asimismo, introdujo un
impuesto por tonelada de cuota industrial, lo

que duplicó la recaudación entre 2012 y 2023
(más de US$ 60 millones al año). Además, el
fisco ha recaudado recursos de las subastas.
Estos proyectos de ley generan incertidumbre,
ya que cambian las reglas del juego ocho años
antes del fin del período legal (2032). Baste
recordar la ley de la jibia, aprobada en 2019,
que buscaba favorecer al sector artesanal; sin
embargo, terminó causando el cierre de plantas
y desempleo al “dejar la jibia en el agua”.
Por lo tanto, antes de continuar tramitando
estas modificaciones legales de efectos incier-
tos, sería muy recomendable primero mirar la
evidencia disponible y evaluar la regulación
vigente en base a parámetros objetivos.

NUEVA LEY DE PESCA: 
PRIMERO MIREMOS LA EVIDENCIA MÓNICA RÍOS BREHM
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Los proveedores de servicios en
Estados Unidos crecieron en sep-
tiembre al ritmo más rápido desde
febrero de 2023, impulsados por
una ola de pedidos y una mayor ac-
tividad empresarial.

El índice de servicios del Instituto
de Gestión de Suministros (ISM,
por sus siglas en inglés) subió 3,4
puntos a 54,9 el mes pasado, según
informó el grupo el jueves. Las lec-
turas por encima de 50 indican ex-
pansión. El último dato superó to-
das las previsiones de una encuesta
de Bloomberg entre economistas.

El indicador de nuevos pedidos
del grupo subió 6,4 puntos, el ma-
yor aumento desde principios de
2023. Combinado con un máximo
de cuatro meses en una medida de
actividad empresarial, que es
equivalente al indicador de pro-
ducción fabril del ISM, los datos
sugieren que la economía estaba en
una base sólida al final del tercer
trimestre.

ACTIVIDAD 
DE SERVICIOS 
EN EE.UU. 
SE ACELERA 

Un bono de carbono medible, trazable y auditable es la propuesta de Carbon Real, que ha colaborado
con la NASA para medir el CO2 que absorben de la atmósfera los bosques de la Patagonia. La empresa,
dirigida por el chileno Felipe Escalona, emitirá el primer bono de carbono medible de Sudamérica. 

Escalona explica que una vez que se acumula una tonelada de CO2 retirada de la atmósfera por la
respiración del bosque, se crea un token —una representación digital— con la información, que ade-
más respalda en una base de datos la protección del bosque, los instrumentos legales y la metodología,
de manera de tener una trazabilidad. Además, han perfeccionado la tecnología para medir cuando se
retira una tonelada de C02, usando sensores, en vez de la técnica tradicional de satélites, que es más
imprecisa. 

Las empresas son las principales interesadas en adquirir este instrumento, ya que les permite
compensar la huella de carbono que producen. Escalona espera cerrar el año con 300.000 bonos de
carbonos vendidos, que equivalen a US$ 5 millones, mientras que el año 2025 buscan generar
ingresos por US$ 20 millones.

EMPRENDEDOR CHILENO LANZA EL PRIMER BONO DE
CARBONO MEDIBLE DE SUDAMÉRICA

La Cámara de Centros Comerciales, que agrupa a los principales actores
del rubro en Chile, celebró sus Premios de Sostenibilidad, en los que reco-
noció a sus empresas asociadas en dos categorías: Premio de Innovación
Social y Premio Comunidad Activa.

En la ceremonia se destacaron las mejores iniciativas de 2024 (15 en
total), que impactaron en alrededor de un millón 900 mil personas en el país.
La presidenta del gremio, Katia Trusich, recordó que “este reconocimiento
tiene como objetivo destacar el rol social del sector”.

El primer lugar en Innovación Social lo obtuvo “Detección temprana de
incendios forestales mediante IA”, proyecto de Cenco Malls, que implementó
un sistema pionero en la detección y localización de incendios forestales, ins-
talado en el edificio Sky Costanera. El segundo puesto fue para “Ferias Labora-
les”, de Espacio Urbano, mientras que el tercer lugar lo ganó “Feria de Oficios al
Cateo” de Casacostanera.

INICIATIVAS DE MEDIO AMBIENTE,
ECONOMÍA LOCAL Y LABORAL GANAN
PREMIO DE INNOVACIÓN 

Una revisión formal de alternativas estratégicas pa-
ra su marca Dockers, que podría incluir una posible ven-
ta u otra transacción, anunció la compañía Levi Strauss
& Co. al entregar sus resultados del tercer trimestre.

La empresa estadounidense, conocida por sus clásicos
pantalones vaqueros, creó Dockers para incursionar en
otros estilos de moda. Según su último reporte, los ingre-
sos netos de esta marca retrocedieron 15%, lastrando el
buen desempeño que anotó Levi.

“Estamos tomando medidas decisivas para abordar las
áreas en las que no hemos obtenido buenos resultados”, di-
jo Michelle Gass, presidenta y directora ejecutiva de Levi
Strauss & Co.

LEVI STRAUSS ESTUDIA
VENDER SU MARCA DOCKERS

creciendo de manera sostenida en la últi-
ma década, hasta ser hoy un 27% del to-
tal de la fruta fresca que se envía al ex-
tranjero”, señala Marambio. 

El timonel de Frutas de Chile resume
que uno de los principales desafíos en
medio de este salto en volúmenes de ex-
portación será llegar con la cereza en
buena calidad y en los tiempos acorda-
dos con los importadores de China, mer-
cado que concentra más del 90% de los
embarques de esta fruta.

Ciudades interiores

Claudia Soler, presidenta del Comité
de Cerezas, afirma que uno de los princi-

“Si fuera una temporada nor-
mal, esperaríamos unos
120 millones de cajas de ce-
rezas para exportar, pero

ahora vamos con todo”, señala Iván Ma-
rambio, presidente de Frutas de Chile.
Las palabras del líder del gremio expor-
tador de frutas reflejaron el ánimo de los
principales actores del rubro que asistie-
ron ayer al evento “Cherry Blossom”
(florecimiento del cerezo) realizado en
Chimbarongo. En esta ceremonia pro-
fundizaron sobre sus altas expectativas
de cara a la próxima temporada de cere-
zas.

En el mundo frutícola se trazan como
meta lograr la mejor temporada de la
historia. Las abundantes lluvias de in-
vierno en el año y un clima favorable,
que ha entregado una buena cantidad de
horas-frío a los huertos de cerezos, se
traducen en un incremento del potencial
de producción de la principal fruta de
exportación del país.

La primera estimación del Comité de
Cerezas del gremio Frutas de Chile, re-
copilada a inicios de octubre, apunta a
un récord de 131,5 millones de cajas
(unas 657.935 toneladas) para la tempo-
rada 2024-2025. Esta cifra implicaría un
alza de 59% frente a los registros de la
campaña pasada, cuando se embarcaron
83 millones de cajas (414 mil toneladas).

“La cereza es hoy la estrella de la fruta
chilena que se exporta al mundo (...); da
cuenta de una industria que ha venido

pales objetivos será fortalecer la promoción de
las cerezas chilenas hacia otras zonas del inte-
rior de China. Detalla que entre las ciudades
tentativas que están manejando se ubican
Changsha, Shenyang, Hangzhou, Chengdu,
Nanjing, Ningbo, Wuhan, Hefei, Dalian,
Zhengzhou, entre otras.

“Vamos a invertir el 26% de nuestra in-
versión en las ciudades Tier 1 (Beijing,
Shanghái, Guangzhou y Shenzhen); el res-
to de la campaña promocional va a ir a lo
que son las ciudades regionales, porque
queremos penetrar mucho más en esas
ciudades a través de actores regionales”,
explica Soler. 

Por su parte, el embajador de la Repú-
blica Popular China en Chile, Niu Qin-
gbao, asegura que el crecimiento de las
cerezas chilenas “no solo trae beneficios
a los agricultores, sino también a los
consumidores chinos”. 

“Estoy muy feliz de ver que las cere-
zas se están convirtiendo en una gran
cosa no solo en Chile, sino también en
nuestra relación bilateral”, señala el
embajador chino. 

Envíos de cerezas: Fruteros proyectan alza
de 59% y miran regiones al interior de China

Abundantes lluvias de
invierno y un clima
benigno elevan
potencial de
producción a 131
millones de cajas.

De izquierda a
derecha: Clau-
dia Soler (Co-
mité de Cere-
zas), Ignacia
F e r n á n d e z
(subsecreta-
ria de Agri-
cultura), Niu
Q i n g b a o
(embajador
de China) e
I v á n M a -
r a m b i o
(Frutas de
Chile).
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El directorio de la Cámara de Centros Comerciales que lidera Katia
Trusich (al centro). 

La Inmobiliaria Security vendió un terreno ubicado en el sec-
tor Los Dominicos, en Las Condes, por un monto aproximado de
US$ 4,6 millones. Se trata de un sitio de 7.625 m2, “con alto
potencial inmobiliario”, señaló Guillermo Charles, gerente del área
de Terrenos de Colliers, firma a cargo de la transacción. 

La inmobiliaria Espacio Luz se adjudicó el inmueble, donde
construirá el Condominio Piedra Roja III, un espacio de 13 casas
mediterráneas de dos pisos, con cinco dormitorios y cinco baños,
con espacios de entre 241 m2 y 313 m2 de superficie útil y terrenos
entre 439 y 876 m2.

VENDEN TERRENO EN LAS CONDES
PARA PROYECTO INMOBILIARIO 

B4

El embajador chino Niu Qingbao destacó el
rol de las cerezas en las relaciones bilaterales
entre Chile y China.

N. BIRCHMEIER
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La compañía
Lev i St rauss
creó Dockers
para explorar
otros estilos.
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