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ACTUALIDAD

Camara de Comercio
de La Araucania
apuesta por entregar
capacitacion gratuita
araspymes. Han asistido mas de 500 personas,
entre socios de la Camara y emprendedores.

El Austral
cronica@australtemuco.cl

n positivo balance del
u ciclo de cursos, talle-

res, seminarios y confe-
rencias de capacitacion, abier-
tas a las Pymes de la Region,
que ha impulsado el presente
afio 2024 laCamara de Comer-
cio, Servicios y Turismo de La
Araucania, realizo el presiden-
te de esta institucion, Gustavo
Valenzuela Ibafez.

Se trata de unaserie de activi-
dades gratuitas, realizadas en
conjunto con relatores de insti-
tuciones ptiblicas y privadas,
las que han contado con la asis-
tenciatotal de mas de 500 per-
sonas, entre socios de la Cima-
ray emprendedores.

“Las novedades de la Opera-
cién Renta 2024 conel Servicio
deImpuestos Internos, actuali-
dad tributaria con Asesorias
Maiiio, seguridad comercial
con Carabineros de Chile, las
alternativas para las microy pe-
quefias empresas con la Supe-
rintendencia de Insolvencia y
Reemprendimiento (Superir),
herramientas de inteligencia

“Como gremio, loque
estamos haciendo es
generar un impacto
positivo en el ecosiste-
ma de emprendi-
miento de nuestra Re-
giona través del cono-
cimiento”.

Gustavo Valenzuela Ibifiez,
presidente Cimarade Comercio

“Laideaes abordar
temas de gran rele-
vancia para nuestros
socios y para las
Pymes de la Region,
para que mejoren su
desempefio”.
Patrick Dungan,
gerente Camara de Comercio

artificial en el mundo empresa-
rial, los recursos administrati-
vos ante el Servicio de Impues-
tos Internos, liderazgo femeni-
no con el Centro de Estudios
Koy Sercotec, la Ley “Karin”
21.643, y una completa capaci-
tacion en Comercio Exterior
también con Sercotec, son al-

gunos de los temas en los que
hemos estado trabajando y po-
niendo a disposicion de las
Pymes”, destacd Gustavo Va-
lenzuela.

“Como gremio, lo que esta-
mos haciendo es generar un
impacto positivoen el ecosiste-
ma de emprendimiento de
nuestra Region a través del co-
nocimiento, que es un activo
muy relevante, especialmente
para las Pymes, en estos tiem-
pos tan dificiles”, expreso el
presidente de la Camara.

Valenzuela hizo un llamado a
participar de este tipo de acti-
vidades gratuitas y de alto ni-
vel. “Estamos muy orgullosos
del trabajo que hemos venido
realizando, y esperamos que
mas emprendedores se su-
men, y para ello es importante
que se informen a través de
nuestras redes sociales y los co-
municados que damos a cono-
cera través de los medios pe-
riodisticos de La Araucania”,
sefald.

GERENTE
Elgerente de la Camara de Co-
mercio, Patrick Dungan, desta-

SE HA REALIZADO UNA SERIE DE ACTIVIDADES GRATUITAS, EFECTUADAS EN CONJUNTO CON RELATORES DE INSTI-
TUCIONES PUBLICAS Y PRIVADAS.

cd que este programa de capa-
citacién también forma parte
de las actividades, encamina-
das a la celebracion, el proxi-
mo ano, del centenario institu-
cional.

“Laidea es abordar temas de
gran relevancia para nuestros
socios y para las Pymes de la
Region, para que mejoren su
desempefio, especialmente en
estos momentos tan complica-
dos, debido, entre otras cau-
sas, a la falta de liquidez, lain-
seguridad y el comportamien-

toerratico de la economia nivel
mundial”, indico.

Dungan destacd las activida-
des que estan desarrollando en
tornoa la Inteligencia Artificial.
“Hemos comprobado que exis-
teun total desconocimiento de
como la 1A puede ayudar a las
Pymes, y con las capacitacio-
nes les entregamos las herra-
mientas de laIA, para postular
a los fondos del Estado, apoyo
en gestion comercial y maximi-
zar con éxito la administra-
cion”.

“Por otra parte, enfatizar que
nuestras capacitaciones en Co-
mercio Exterior son insumos
para las Pymes, ya que les en-
tregan competencias para po-
der importar, y asi asegurar
componentes y productos
esenciales para su cadena de
valor, y no tener que depender
de importadores establecidos,
yen esemarco, laasociatividad
entre comerciantes y Pymes es
fundamental, ya que importar
asociado es lograr la ventaja
competitiva”, concluyb.  ©3




