
grande de Deere.
“De hecho, no estamos trasla-

dando una gran parte de nuestro
negocio de manufactura a Méxi-
co”, aseveró la compañía. “Segui-
mos estando totalmente compro-
metidos con nuestra huella de
manufactura en EE.UU.”.

Los movimientos de produc-
ción de Deere han sido un pun-
to álgido para el descontento
entre los empleados, a medida
que la empresa ha eliminado
enérgicamente gastos en medio
de una economía agrícola cada
vez más débil en EE.UU. El fa-
bricante ha recortado alrededor
de 2 mil trabajadores por hora, o
alrededor del 15% de su fuerza
laboral por hora, y ha despedi-
do a cientos de empleados asa-
lariados. Deere afirmó que los
traslados de montaje en Water-
loo y Dubuque no están relacio-
nados con los despidos impul-
sados por el mercado y las re-
ducciones de producción.

Los vínculos económicos de
la nación con México han pro-
vocado desde hace tiempo la ira
de Trump, pero la amenaza más
reciente parece ser una escalada
en su retórica arancelaria. Ya ha
prometido imponer aranceles
de hasta el 60% a China y del
10% al 20% a otros países.

Ni Trump ni sus asesores han
dejado en claro cómo eso afecta-

Donald Trump amenazó con
imponer fuertes aranceles al fa-
bricante de equipo agrícola
Deere & Co., en una repetición
de sus tácticas como presidente.

El lunes, en un acto de cam-
paña en Pensilvania, el candi-
dato presidencial republicano
señaló que, si fuera elegido,
Deere enfrentaría aranceles del
200% si vendiera equipo fabri-
cado en México que anterior-
mente se hacía en EE.UU.
Trump afirmó que Deere está
trasladando la mayor parte de
su producción al país, un punto
que la compañía debatió.

En junio, la empresa con sede
en Illinois informó que trasla-
daría la producción de algunos
modelos de cargadoras de cons-
trucción pequeñas y medianas
de Dubuque, Iowa, a su planta
en México. Deere en 2022 deci-
dió mover la producción de ca-
binas para grandes tractores
agrícolas de Waterloo, Iowa, a
México. El traslado de las cabi-
nas está programado para que
se complete este año.

Ejecutivos de Deere señalaron
que el propósito de los traslados
es dejar libre espacio de manu-
factura y empleados en las plan-
tas estadounidenses para otros
modelos. La compañía precisó
que empezaría a montar su nue-
va línea de tractores 9RX en Wa-
terloo en el espacio que antes
ocupaba la línea de cabinas.

“Creen que van a hacer un
producto más barato en México
y lo van a vender al mismo pre-
cio de antes y ganar mucho di-
nero librándose de nuestra ma-
no de obra y nuestros empleos”,
manifestó Trump. “Si van a ha-
cer eso, entonces les vamos a
aplicar un arancel del 200% a
todo lo que quieran enviar de
vuelta a EE.UU.”.

Deere afirmó que ha inverti-
do más de US$ 2.500 millones
en sus fábricas estadounidenses
en los últimos cuatro años. Esta-
dos Unidos es el mercado más

ría a México, que disfruta de un
acceso generalmente libre de
aranceles según el Acuerdo de
EE.UU., México y Canadá, un
convenio comercial que nego-
ció Trump en su primer perío-
do. Las autoridades mexicanas
rechazaron la decis ión de
Trump en 2018 de aplicar aran-
celes al aluminio y acero del
país e insistieron en que se le-
vanten esos derechos de aduana
como una condición para la re-
novación por parte de México
del acuerdo de li-
bre comercio.

Hay una varie-
dad de estatutos
que otorgan al pre-
sidente una amplia
discreción para
imponer aranceles,
aunque no está cla-
ro cómo se podrían
utilizar para apun-
tar a una sola compañía.

Tanto Trump como el Presi-
dente Biden han impuesto aran-
celes sobre materiales que se
consideran fundamentales para
la seguridad nacional. A princi-
pios de este año, el gobierno de
Biden anunció aranceles a las
importaciones mexicanas que
contengan acero o aluminio de
China, un país que, según las
autoridades de comercio esta-
dounidenses, subsidia produc-

tos en forma desleal.
La amenaza contra Deere se

hace eco de una advertencia si-
milar que hizo Trump cuando
era candidato en 2016 contra
Carrier, la que había anunciado
que estaba trasladando la fabri-
cación de hornos de Indianápo-
lis a México. La compañía final-
mente aceptó mantener la plan-
ta abierta, a cambio de exencio-
nes tributarias del Estado.

Se espera que Trump inste a
las empresas extranjeras a que

trasladen sus ope-
raciones de manu-
factura a EE.UU. o
se enfrenten a fuer-
tes aranceles. Ha
propuesto bajar la
tasa impos i t iva
corporat iva de l
21% al 15%, pero
solo para firmas
que fabriquen en

EE.UU. No obstante, esta medi-
da requeriría la aprobación del
Congreso, lo que sería un desa-
fío. En un acto de campaña en
Savannah, Georgia, se espera
que Trump diga que personal-
mente tratará de reclutar a em-
presas para que trasladen sus
operaciones a EE.UU., según un
alto asesor.

Alex Leary colaboró con este artículo.
Traducido del inglés por “El Mercurio”.

Medidas apuntan al fabricante de equipo agrícola Deere:

Trump emite nuevas
amenazas comerciales

BOB TITA

The Wall Street Journal

El candidato presidencial republicano pide un arancel del 200% sobre bienes
manufacturados en México que anteriormente se hacían en EE.UU.

El expresidente Donald Trump dijo que Deere está trasladando la mayor parte de su producción a México, un
punto que la compañía cuestionó.
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INVERSIÓN
Deere afirmó que ha

invertido más de US$
2.500 millones en sus

fábricas
estadounidenses en los

últimos cuatro años.
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Caroline Ellison, la testigo estrella en el juicio penal
contra el fundador de FTX, Sam Bankman-Fried, fue
sentenciada a dos años de prisión por su papel en lo

que los fiscales llamaron uno de los mayores fraudes finan-
cieros en la historia de Estados Unidos. Ellison, exdirectora
de la firma de inversión hermana de FTX, Alameda Rese-
arch, se declaró culpable a fines de 2022 de siete delitos de
fraude y lavado de dinero relacionados con el colapso de la
plataforma de intercambio de criptomonedas. Testificó
durante tres días que ayudó a Bankman-Fried a desviar
miles de millones de dólares de fondos de clientes para
cubrir las apuestas arriesgadas de Alameda. Su testimonio
ayudó a poner a su exnovio y jefe en prisión durante 25
años. Esperaba que su cooperación con los fiscales federales
le hubiera permitido evitar pasar tiempo entre rejas. “A
todas las víctimas y a todos a quienes lastimé directa e indi-
rectamente, lo siento muchísimo”, dijo Ellison entre lágri-
mas durante su sentencia. “Ni siquiera puedo imaginar el
dolor que causé”. El juez federal de distrito Lewis Kaplan
elogió su cooperación y su sincero remordimiento por sus
crímenes, pero dijo que no podía proporcionar una “tarjeta
para salir de la cárcel gratis” y que necesitaba disuadir a
otros de cometer fraude financiero.

nEl Departamento de Justicia demandó el martes a Visa por
violaciones antimonopolio, alegando que la compañía utili-
zó tácticas ilegales para mantener un monopolio en los
pagos con tarjeta de débito. La demanda dice que Visa utili-
zó incentivos y castigos para mantener a los competidores
potenciales fuera de su territorio y para castigar a los comer-
ciantes que hacían negocios con sus rivales. Visa, que opera
la red de tarjetas más grande de los EE.UU., se encuentra en
el centro de los pagos diarios de muchos consumidores al
proporcionar la infraestructura sobre la que se ejecutan los
pagos con tarjeta de débito y crédito. El caso surge en un
momento en que los consumidores se alejan cada vez más
del efectivo en favor de los pagos con tarjeta. La demanda,
presentada en el tribunal federal de Manhattan, alega que
Visa ha monopolizado el mercado de tarjetas de débito
desde 2012. Para mantener alta su participación en las tran-
sacciones, Visa castigó a los comerciantes cobrando tarifas
más altas si enrutaban algunas transacciones a otra red de
tarjetas, dijo el Departamento de Justicia. Los consumidores
también son perdedores del acuerdo, dijo el gobierno, por-
que las tarifas de las tarjetas pueden fluir hacia ellos en
forma de precios más altos para bienes y servicios. Visa
también realizó pagos de incentivos ilegales a empresas de
tecnología financiera para mantenerse fuera del mercado,
según la demanda.

nTikTok cerrará su servicio de música, apenas dos años
después de que la empresa matriz ByteDance se propusiera
competir con los gigantes del streaming Spotify y Apple
Music. TikTok Music cerrará el 28 de noviembre, según
anunció la empresa el martes en su sitio web. “La informa-
ción de la cuenta de TikTok Music y los datos personales se
eliminarán automáticamente tras el cierre de TikTok Mu-
sic”, afirmó. Se recomendó a los usuarios que transfirieran
las listas de reproducción a otros servicios a más tardar el 28
de octubre. “Cerraremos TikTok Music a finales de noviem-
bre para centrarnos en nuestro objetivo de promover el
papel de TikTok en impulsar una mayor escucha de música
y un mayor valor en los servicios de streaming de música, en
beneficio de los artistas, los compositores y la industria”,
afirmó Ole Obermann, director global de desarrollo de ne-
gocios musicales de la empresa. ByteDance inició conversa-
ciones con sellos musicales sobre la ampliación de su oferta
de streaming de música para competir con los líderes de la
industria en 2022, con la ambición de entrar en la industria
canalizando la popularidad de las canciones virales de Tik-
Tok. El gigante de los videos cortos lanzó la plataforma de
transmisión de música por suscripción en julio del año pasa-
do en Indonesia y Brasil, y luego se expandió a Australia,
México y Singapur. A los videos de TikTok se les atribuye
catapultar a nuevos artistas y crear canciones exitosas, lo
que ha provocado disputas con sellos discográficos. 
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