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Este evento reunid a
autoridades como a
diversas empresas y
agricultores, para dis-
cutir temas claves en
preparacion para la-
cosecha.

ofrisa en colaboracién
con la Sofe, organizé un
taller especializado en
la comercializacién de
trigo en la comuna de
Lautaro. Este evento reunié al Se-
remi de Agricultura de Temuco,
asi como a diversas empresas y
agricultores, para discutir temas
claves en preparacién para la
préxima temporada de cosecha.
Fue una oportunidad valiosa pa-
ra analizar la sitvacién actual
del mercado y desarrollar estra-
tegias efectivas frente a los desa-
fios y oportunidades que se ave-
cinan con la préxima cosecha.
Gastén Caminondo, director
de la Sofo, afirmé que el taller

Cotrisa'y Sofo desarrollaron taller en Temuco

Trigo: destacan importancia de la cooperacion
para enfrentar desafios de la proxima temporada
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fue muy necesario y oportuno.
“Cuando nos enfrentamos a la
etapa de venta de nuestros pro-
ductos y los precios no cubren
nuestros costos, es fundamental
conocer los recursos disponibles
para mejorar nuestra situacion.
En este contexto, Cotrisa estd lis-
ta para brindarnos el apoyo ne-
cesario”, comenté.

Adicionalmente, hizo el llama-
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do a los agricultores a informar-
se para fomar buenas decisiones
post cosecha. “Y es ahi donde
nosetros tenemos que recurrir a
Cotrisa, ya que sabemos que tie-
ne mucha informacién”, indicé.

A suvez, Gonzalo Becerra, ge-
rente general de Colrisa, indicé
que uno de los objetivos clave
del mandato estratégico de la
empresa es proporcionar infor-
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Productores agricolas se reunieron con los repre-
sentantes de Colrisa para analizar la proxima
temporada.

macién completa y oportuna a
los agricultores.

"Este taller de comercializacién
tiene como objetivo permitir a los
agricultores tomar decisiones
mds informadas y efectivas. La
dindmica de conversacién fue
transparente y abierta, lo que
permitié a cada representante
exponer sus inquietudes de ma-
nera efectiva”, sostuvo.

Paula Mora, encargada del
drea de semillas de empresas
Agrofop comentd que estd muy
de acuerdo con esfas iniciativas.

“Estos talleres son muy importan-
tes para que nuestros agriculto-
res conozcan la informacién y
puedan tomar mejores decisio-
nes”, afirmé.

Mientras que, el productor agri-
cola, Felipe Taladriz, destacé la
importancia del evento en el con-
texto actual de precios bajos y
altos costos.

“Este taller ha sido fundamen-
tal para entender mejor los pro-
blemas que enfrenta el sector y
para fomentar una mayer coo-
peracién entre los agricultores.
Aungue el enfoque en la agricul-
tura suele ser individualista, la
colaboracién entre los actores
del sector es esencial para supe-
rar los desafios”, sostuvo.

El taller de comercializacién de
trigo concluyé con un llamado a
la cooperacién continua y al in-
tercambio de informacién entre
todos los actores del sector. Este
enfoque colaborativo es clave
para enfrentar los desafios de la
préxima temporada de frigo de
manera mas efectiva, aseguran-
do asi una mejor preparacién y
respuesta a las necesidades del
sector.




