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EL ciclo 
Cotrisa y Sofo desarrollaron taller en Temuco 

Trigo: destacan importancia de la cooperación 
para enfrentar desafíos de la próxima temporada 
Este evento reunió a 
autoridades como a 
diversas empresas y 

agricultores, para dis- 
cutir temas claves en 
preparación para la- 

cosecha. 

otrisa en colaboración 
con la Sofo, organizó un 
taller especializado en 
la comercialización de 
trigo en la comuna de 

Lautaro. Este evento reunió al Se- 
remi de Agricultura de Temuco, 
así como a diversas empresas y 
agricultores, para discutir temas 
claves en preparación para la 
próxima temporada de cosecha. 
Fue una oportunidad valiosa pa- 
ra analizar la situación actual 
del mercado y desarrollar estra- 
tegias efectivas frente a los desa- 
fíos y oportunidades que se ave- 
cinan con la próxima cosecha. 
Gastón Caminondo, director 

de la Sofo, afirmó que el taller 

fue muy necesario y oportuno. 
“Cuando nos enfrentamos a la 
etapa de venta de nuestros pro- 
ductos y los precios no cubren 
nuestros costos, es fundamental 
conocer los recursos disponibles 
para mejorar nuestra situación. 
En este contexto, Cotrisa está lis- 
ta para brindamos el apoyo ne- 
cesario”, comentó. 
Adicionalmente, hizo el llama- 

  

do a los agricultores a informar- 
se para tomar buenas decisiones 
post cosecha. “Y es ahí donde 
nosotros tenemos que recurrir a 
Cotrisa, ya que sabemos que tie- 
ne mucha información”, indicó. 
A su vez, Gonzalo Becerra, ge- 

rente general de Cotrisa, indicó 
que uno de los objetivos clave 
del mandato estratégico de la 
empresa es proporcionar infor- 

  

Productores agrícolas e reunieron con losrepre- 
sentantesde Cotrsa para analizarla próxima 
temporada. 

mación completa y oportuna a 
los agricultores. 
“Este taller de comercialización 

tiene como objetivo permitir a los 
agricultores tomar decisiones 
más informadas y efectivas. La 
dinámica de conversación fue 
transparente y abierta, lo que 
permitió a cada representante 
exponer sus inquietudes de ma- 
nera efectiva”, sostuvo. 
Paula Mora, encargada del 

área de semillas de empresas 
Agrotop comentó que está muy 
de acuerdo con estas iniciativas. 

Chiloé: innovación y transferencia tecnológica para 
quesos artesanales de mayor calidad 

   
n el marco del Programa 
de Difusión, Vinculación 
con el Medio y Transferen- 
cia Tecnológica que ejecu- 
ta INIA Butalcura como: 

parte delas actividades del Grupo 
de Capacitación Agroalimentaria 

k £ 2/ 
7) 

(GCA) en Inocuidad en la Elabora- 
ción de Queso Artesanal, el Instituto 

de Investigaciones Agropecuarias 
(INIA) está buscando potenciarla ela- 
boración de quesos artesanales en 
Chiloé, con apoyo de la llustre Muni 
cipalidad de Ancud a través de su 

El Instituto de Inves- 
tigaciones Agrope- 
cuarias (INIA) con 

apoyo del municipio 
de Ancud impulsan 

este trabajo. 

programa Prodesal. 
“Este trabajo se inició hace 3 me- 

ses y hemos desarrollado acivida- 
des como la conformación de un 
grupo de 50 productores de que- 
so artesanal que son usuarios de 
Prodesal, SAT y PDTI junto a sus 
asesores, la realización de una en- 
cuesta que ha permitido la elabo- 
ración de un diagnóstico que hare- 
velado las principales brechas yel 
establecimiento de una línea ba- 
se, y un taller de composición y ca- 

lidad de la leche impartido por la 
investigadora de INIA Remehue 
Dra. Natalie Urrutia”, explicó la 
Dra. María Eugenia Martínez, in- 
vestigadora de INIA Butalcura y 
coordinadora del proyecto. 

La profesional añadió que “re- 
cientemente tuvimos dos talleres so- 
bre pasteurización y estandariza- 
ción de receta, dictados porlos in- 
vestigadores de INIA Remehue, lg- 
nacio Subiabre y Nicolás Pizarro, 
y además se realizó una visita a un 
productor de queso artesanal, en 
el predio de don Juan Carlos Cár- 
'camo, ubicado enel sector de Hui- 
cha, quien cuenta con un equipo 
pasteurizador”. 

La investigadora de INIA, desta- 
có que “este tipo de actividades 
técnicas y de formación continua- 
rán de aquí a fin de año, cuando 

“Estos talleres son muy importan- 
tes para que nuestros agriculto- 
res conozcan la información y 
puedan tomar mejores decisio- 
nes”, afirmó. 
Mientras que, el productor agrí- 

cola, Felipe Taladriz, destacó la 
importancia del evento en el con- 
texto actual de precios bajos y 
altos costos. 

“Este taller ha sido fundamen- 
tal para entender mejor los pro- 
blemas que enfrenta el sector y 
para fomentar una mayor coo- 
peración entre los agricultores. 
Aunque el enfoque en la agricul- 
tura suele ser individualista, la 
colaboración entre los actores 
del sector es esencial para supe- 
rar los desafíos”, sostuvo. 

El taller de comercialización de 
trigo concluyó con un llamado a 
la cooperación continua y al in- 
tercambio de información entre 
todos los actores del sector. Este 
enfoque colaborativo es clave 
para enfrentar los desafíos de la 
próxima temporada de trigo de 
manera más efectiva, aseguran- 
do así una mejor preparación y 
respuesta a las necesidades del 
sector. 

los productores que superen con 
éxito la capacitación recibirán una 
certificación otorgada por INIA 
Educa”. 
Ignacio Subiabre, ingeniero en 

alimentos y coordinador del Gru- 
po de Extensión Tecnológica (GET) 
Quesero de INIA Remehue, dijo 
que “entre los principales temas tra- 
tados en los talleres “hablamos de 
la calidad de la leche para el pro- 
ceso de elaboración de quesos y la 
aplicación de métodos rápidos de 
medición de ph, que determinará 
si la materia prima cumple o nocon 
los estándares mínimos”. 
Nicolás Pizarro, especialista del 

área de Alimentos del Futuro, rele- 
vó la importancia de la inocuidad 
en la elaboración de quesos y pro- 
ductos alimentarios en general. In 
dicó que “en términos de proceso, 
el tratamiento de pasteurización es 
de gran relevancia para garanti- 
zar la inocuidad del queso, así co- 
mo mantener las buenas prácticas 
durante lodo el proceso de elabo- 
ración”. 
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