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Son vehiculos mas sostenibles y eficientes

El impacto de
los hibridos vy
eléctricos

Empresas como Astara
y Andes Motor se han
posicionado como
impulsores de estos
segmentos.

NicoLAs HEUFEMANN

| mercado de vehiculos co-
Emeroiales en Chile esta vi-
viendo una transformacion
clave, impulsada por la creciente
demanda de modelos hibridos y
eléctricos. Empresas como Asta-
ra 'y Andes Motor han tomado la
delantera en esta revolucion, posi-
cionandose como impulsores en el
segmento y ofreciendo soluciones
innovadoras.
Felipe Espinoza, jefe de desarrollo

de Astara, destaca el impacto que
han tenido los vehiculos hibridos
en su oferta comercial. “Su irrup-
cién ha sido un cambio importante
para nosotros. Si bien la adopcion
ha sido paulatina, hemos visto un
interés creciente por parte de las
empresas que buscan alternativas
mas sostenibles sin sacrificar la efi-
ciencia”, explica.

La compafiia ha puesto énfasis
en la capacitacion de sus conce-
sionarios y técnicos para asegurar
que el servicio postventa esté a la
altura de las exigencias técnicas de
los vehiculos hibridos y eléctricos.

En paralelo, Andes Motor ha
consolidado su presencia en este
mercado. Luis Izquierdo, su gerente
general, dice que "somos uno de
los principales proveedores de ve-
hiculos comerciales eléctricos en el
pais, con mas de 1.250 unidades

circulando y un portafolio que inclu-
ye modelos como el minibus EV80,
el furgén eDeliver 3y la pick-up T90
EV de Maxus”.

El ahorro de costos operaciona-
les es uno de los principales be-
neficios que ofrecen los vehiculos
eléctricos comerciales, un aspecto
clave para las empresas. “Su costo
por kilémetro es cerca de un tercio
que un vehiculo a combustién, un
ahorro considerable a largo plazo”
explica Izquierdo. Ademas, tienen
menos componentes que requieren

Felipe Espinoza afirma que ve un creciente interés por parte de las empresas en estos modelos.

mantenimiento, lo que reduce los
costos asociados al servicio técni-

Para Astara, la preparacion de su
red de servicios y concesionarios
ha sido fundamental para adaptar-
se a los requerimientos de la elec-
tromovilidad. Espinoza detalla que
la empresa ha invertido en la capa-
citacion de su equipo de ventas y
técnicos, y también ha establecido
alianzas con instituciones educati-
vas para compartir conocimientos
sobre electromovilidadT§
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