
Hasta Londres llegaron diver-
sas startups, basadas tanto en
Chile como en UK, fondos de

venture capital, líderes de fintechs, entre
otros; un sector que, de manera inédi-
ta, marcó fuerte presencia en el Chile
Day. Hubo paneles para discutir sobre
la Ley Fintech, de ventures capital, al-
muerzos con el ministro de Hacienda,
Mario Marcel, conversatorio con el su-
perintendente de Pensiones, entre
otras instancias. E incluso los mismos
actores tuvieron una agenda paralela
con inversionistas, donde hubo opcio-
nes de nuevos negocios. “Hay muchos
tomadores de decisiones, hay tiempo
para conversas y conocer gente, tienes
la oportunidad de estar con ellos, co-
nocerlos, tener vínculos y cerrar nego-
cios”, dice Francisco Larraín, cofunda-
dor de Shinkansen —cámara de pagos
de las fintech— tras su paso por la capi-
tal inglesa. “Participaron como la voz
de la realidad. En el almuerzo que hu-
bo con el ministro Marcel, los funda-
dores validaban teorías, tuvieron un
rol importante al contar desde su ex-
periencia, por ejemplo, que han tenido
que salir a buscar capital afuera por-
que no lo encuentran en Chile”, agre-
gan testigos. 

Para el CEO de Abaqus —fintech
chilena con presencia en UK—, Da-
mián Gelerstein, instancias como el
Chile Day le permite en primer lugar
reunirse con sus clientes chilenos en
Inglaterra, mostrarle su entorno y ade-
más ayudar a tender puentes entre el
sector financiero local chileno y el bri-
tánico. En tanto, a nivel general, men-
ciona que el ecosistema se puede jun-
tar con los C level de los bancos, AFP,
instituciones financieras, entre otros.
“En Chile es mucho más difícil hablar
con esa gente, pero acá están mucho
más abiertos a conversar, lo que se va-
lora muchísimo”, señala. “Es primera
vez que el Chile Day genera tanto inte-
rés respecto al mercado, la industria
del venture capital. Pese a que siempre
está presente, ahora sí fue algo central
en la agenda. Hubo muchas conversa-
ciones, sobre todo desde el punto de
vista de autoridades de Gobierno, lo
que me parece que va a ser súper im-
portante para el desarrollo de este
mercado en Chile”, destaca Ricardo
Donoso, cofundador de Manutara-
Ventures, quien fue expositor de uno
de los paneles y estuvo en los múlti-
ples encuentros y conversatorios que
se realizaron durante los dos días.

El cofundador y CEO de Xepelin,
Sebastián Kreis —quien participó por
primera vez de un Chile Day—, coin-
cide: “Esta edición fue bien especial

(…). Fue muy bueno ver cómo las per-
sonas están viendo el venture capital no
solo en la categoría de activos, sino que
también como algo que puede posicio-
nar a Chile en un lugar distinto. Hoy
en día podríamos ser reconocidos por
nuestra regulación fintech, regulación
de los VC, es una oportunidad que te-
nemos y no podemos desperdiciar”,

indica Kreis tras lo sucedido en el en-
cuentro de Londres. 

Asimismo, no solo hubo participan-
tes que viajaron hasta Inglaterra, sino
que los emprendedores chilenos radi-
cados en Reino Unido también forma-
ron parte. “Situaciones como estas re-
sultan una buena instancia para hacer
reuniones con todos los emprendedo-

res chilenos que están en Inglaterra y
conocer también a los chilenos. Es un
buen lugar para conversar de forma
más distendida y relajada”, señala Ei-
tan Senerman, CEO y cofundador de
SpatialInnovationLab, emprendi-
miento basado en Londres. En esa lí-
nea, cuenta que pudo cerrar pendien-
tes que tenía y presentar su propuesta. 

Rodrigo Malachias, CEO de Medi-
ble —startup que ayuda a empresas fi-
nancieras a crear nuevos productos y
servicios—, de hecho, aprovechó el
encuentro para promover reuniones
entre fintechs de UK y líderes de la in-
dustria. Además, adelanta que en los
próximos meses van a abrir contratos
interesantes de fintechs de UK con ins-
tituciones chilenas. 

La agenda paralela
La CEO de CryptoMarket, Fernanda

Juppet, vino desde Dublín y aprove-
chó los días para reunirse con provee-
dores internacionales de servicios, con
quienes quieren elevar su trabajo hacia
estándares internacionales y aliados
estratégicos. Es que no solo los diálo-
gos se enmarcaron en la formalidad del
evento. Donoso, por ejemplo, tuvo
reuniones con fondos de Reino Unido.
“Estuve con dos fondos grandes de
Londres. Uno de ellos es Concentrix,
con quienes acabamos de hacer una
coinversión en una empresa chilena.
Ellos hace un tiempo habían invertido
con nosotros, hicieron un exit y ahora
vuelven a invertir en una empresa de
socios chilenos, liderando la ronda de
hecho. Además, uno de los socios estu-
vo presente en el almuerzo con el mi-
nistro Marcel”, señala Donoso.

Algo similar hizo Cristián Velasco,
managing partner de WeBoost, quien
tuvo reuniones con inversionistas bri-
tánicos, chinos, indios y japoneses tras
su paso por Londres. 

Por último, el CEO de Xepelinse se
reunió con diversos emprendedores
que están basados en Londres y tam-
bién con inversionistas. “Londres es
una ciudad increíble para hacer catch
up. Nosotros tenemos algunos inver-
sionistas acá, así que aproveché de vi-
sitarlos, siempre es bueno verlos en
persona. También conozco a diversos
emprendedores, algunos que están
desde Londres para Latinoamérica o
ahí mismo operando, así que me reuní
con ellos y fue muy bueno ver en qué
están, tener relaciones con otros CEO
y fundadores del mundo fintech”,
cuenta Sebastián Kreis.

Manutara, Xepelin, Shinkansen, suma y sigue... La agenda
paralela de los emprendedores en Chile Day 2024
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• MARÍA JESÚS COLOMA, 
DESDE LONDRES

Uno de los paneles reunió a representantes del mundo fintech con autoridades de la banca y de la CMF para hablar de la regulación. 

Francisco Larraín de Shinkansen, Rodrigo Malachias de Medible,
Damián Gelerstein de Abaqus y Leo soto de Shinkansen
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Entretelones

En 2023, Chile alcanzó una capacidad
instalada de energía solar fotovoltaica de
9,18 GW, de los cuales, solo 202,7 MW co-
rresponden a generación distribuida bajo el
esquema de Net Billing, con aproximada-
mente 19.730 sistemas instalados. En com-
paración, Australia es un líder mundial en
generación distribuida, con más de 29,7
GW de capacidad solar total, de los cuales,
alrededor del 50-60% proviene de sistemas
en techos solares. Es decir, un 30% de los
hogares australianos cuenta con paneles so-
lares.

¿Qué pasaría si Chile adoptara el modelo
australiano?

Si Chile replicara el modelo australiano

y lograra que el 30% de los hogares adop-
tara energía solar, el país podría instalar
cerca de 6 GW adicionales en generación
distribuida, lo que equivaldría a unos 11
millones de paneles solares. Este aumento
significativo no solo reduciría los costos
energéticos para cientos de miles de hoga-
res y empresas, sino que también permiti-
ría inyectar una gran cantidad de electrici-
dad limpia a la red nacional, disminuyen-
do la dependencia de fuentes de energía
convencionales y reduciendo las pérdidas
por vertimiento (energía perdida por ex-
ceso de generación, dado que no se puede
transmitir).

Es importante considerar que Chile en-

frenta un contexto único, con una alta con-
centración de generación solar en el norte
del país, donde la minería es una actividad
clave. La adopción de un modelo australia-
no podría requerir adaptaciones que inclu-
yan la expansión de la generación distribui-
da no solo en áreas residenciales, sino tam-
bién en sectores industriales, aprovechan-
do la ventaja del recurso solar chileno.

En términos de impacto ambiental, la ca-
pacidad solar distribuida de Australia ha
permitido evitar la emisión de aproximada-
mente 20 millones de toneladas de CO2 al
año. Si Chile lograra incrementar su capaci-
dad en línea con estos niveles, podría redu-
cir más de 5 millones de toneladas de CO2

anuales, lo que sería comparable a retirar 1,1
millones de autos de circulación.

Además, esto ayudaría a aliviar la pre-
sión sobre la red eléctrica, que actualmente

enfrenta desafíos significativos debido a las
pérdidas, que hoy alcanzan el 10% de la
energía solar generada en algunas regiones.
En contraste, en Australia, donde el 37% de
la matriz energética es solar, las pérdidas
por vertimiento son significativamente me-
nores, cercanas a un 3%.

A pesar de que Chile tiene una matriz so-
lar robusta, con un 26% de su generación
proveniente de energía solar, solo un 1% co-
rresponde a autoconsumo o generación dis-
tribuida. Por otro lado, en Australia, apro-
ximadamente la mitad de su capacidad so-
lar está distribuida en techos, lo que no solo
optimiza el uso de la energía generada y
maximiza los beneficios ambientales y eco-
nómicos para la población. Si Chile adopta-
ra un enfoque similar, el país podría avan-
zar significativamente hacia un futuro
energético más sostenible y resiliente.

¿Y si Chile fuera como Australia?

Talentoemergente

Álvaro 
González Cruz
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El deterioro de la confianza de los
chilenos en sus instituciones y

entre las propias personas será el te-
ma central del seminario anual de la
Unión Social de Empresarios, Ejecu-
tivos y Emprendedores Cristianos
(USEC), que se realizará el próximo
jueves 10 de octubre bajo el nombre
“Llegó la hora de la confianza: Del
diagnóstico a la acción”.

Para ir más allá de los diagnósti-
cos, eligieron un grupo de panelistas
con miradas multidisciplinarias. Y

empresarios, los colaboradores, los
sindicatos y gremios en esta tarea. 

“Los últimos años han estado
marcados por una caída en los nive-
les de confianza en nuestro país. En
este seminario pretendemos propo-
ner acciones concretas para recupe-
rar la confianza en ámbitos tan rele-
vantes como el humano, político y
económico, y puntualmente cómo
desde la empresa podemos aportar
en eso”, señaló Enrique Cruz, presi-
dente de USEC.

convocaron a la historiadora Josefi-
na Araos, quien es investigadora del
Instituto de Estudios Sociales; al eco-
nomista y expresidente de Codelco
Óscar Landerretche; al exministro y
hoy presidente de la SNA, Antonio
Walker, y al director del banco Bci,
Ignacio Yarur.

Entre los temas planteados están el
efecto de la desconfianza en los indi-
cadores macroeconómicos; cómo in-
cide un escenario de incertidumbre y
polarización, y el rol que juegan los

Cómo recuperar la confianza, la llamado de los
empresarios cristianos en su seminario anual 

El economista Ós-
car Landerretche. 
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Ignacio Yarur, di-
rector del banco
Bci. 

Antonio Walker,
pres idente de la
SNA. 
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