
Tras recibir casi 40 postulaciones, la firma de venture
capital de impacto social y medioambiental Impacta VC
seleccionó a 13 emprendimientos de la región para apo-
yarlos en su proceso de internacionalización a Estados
Unidos, vía Miami.

Las startups que aplicaron al programa —realizado en
asociación con el Cambridge Innovation Center (CIC)—,
acumulan ventas por US$ 6,3 millones en el último año.
Se trata de las locales Goodplayers, Lazarillo, Best Place
to Live, Golaço Training, Targett Acceso, Miss Berni, Di-
visi, eGreen, Espacio Temporal, Cloud Tecnologías,
NFIT, Salud Contigo y la colombiana Become Digital. 

Los principales objetivos para los fundadores son la
construcción de estrategias “go-to-market”, la genera-
ción de redes de networking, la búsqueda de potenciales
clientes y/o proveedores, y la obtención de potenciales
levantamientos de capital.

“El programa ofrece una experiencia inmersiva dise-
ñada para que los emprendedores minimicen los riesgos

al ingresar a nuevos mercados, ahorren tiempo y recur-
sos y maximicen sus beneficios”, dice Alejandra Winter,
directora de CIC Connect.

Por su parte, Catalina Taricco, COO & CMO de Impacta
VC, precisa que lo más importante es asegurarnos de que
la inversión tenga un impacto real, para que cada empresa
crezca y alcance su máximo potencial.

Impacta VC selecciona 13 startups para
apoyar su expansión a Estados Unidos

El equipo de Impacta VC: Diego Morales, Catalina Taricco,
David Alvo e Iván Páez.
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Menos de dos meses han pasado desde que
finalizó su participación en los Juegos
Olímpicos de París 2024 y la velerista chi-

lena María José Poncell ya planifica lo que viene pa-
ra llegar a Los Ángeles 2028, donde el mayor obs-
táculo es el financiamiento. Pero su cruzada por la
búsqueda de apoyo ya comenzó y la última edición
del Chile Day celebrado en Londres fue el lugar pa-
ra ello, pese a que no consiguió nada concreto.

“Tras el fin de París parte un nuevo ciclo, don-
de el financiamiento privado es clave de cara a los
próximos juegos. Actualmente, estoy viviendo
en Reino Unido porque mi entrenadora está acá y
tras una reunión que tuve con la embajada y Pro-
Chile me recomendaron participar del Chile Day,
diciéndome que es una gran oportunidad para
llegar al mundo privado”, cuenta Poncell.

Fue así como el pasado lunes a primera hora de

la mañana la representante nacional de vela llegó
hasta Whitehall Place, recinto donde se realizó la
decimoquinta edición del Chile Day en la capital
inglesa, en busca de capital. “Tuve un muy buen
recibimiento. Durante los breaks me acercaba a las
diferentes personas que previamente había estu-
diado en la lista de asistentes y les contaba quién
era yo para que así también me pusieran cara, ya
que vivo hace un tiempo en Inglaterra. Les conta-
ba cuáles eran los planes a futuro que tengo y lo
que necesito para lograrlo”, explica. 

Actualmente, la deportista de 29 años cuenta
con la Beca Proddar, aportes de la Federación
Chilena, Comité Olímpico, un auspicio de Kauf-
mann a través de Mercedes Benz, y el resto son
donaciones y aportes propios. Sin embargo, no es
suficiente para todos los gastos que implica la
preparación durante los próximos cuatro años. 

“Durante el Chile Day pude hablar con perso-
nas de diversos sectores a quienes también les
contaba mi plan. Para las marcas, creo que hay un

valor agregado de apoyar a los deportistas y el
retorno finalmente es que apoyan el deporte; qui-
zás no se ve tan concreto. Pero al final el deporte
olímpico tiene valores importantes que son muy
bien recibidos por las empresas y la misma gente.
Transmite perseverancia, trabajo en equipo, el es-
fuerzo por lograr los objetivos y eso sí es un retor-
no muy positivo para las empresas”, dice. 

Poncell logró clasificar por primera vez a unos Jue-
gos Olímpicos en París 2024 y obtuvo el lugar 38.
Para Los Ángeles la meta es obtener un mejor resul-
tado, por lo que necesita mayor preparación y por
ende más financiamiento. “La llegada a París fue mu-
cho más low cost, pero ahora lo ideal sería llegar más
preparada. Eso implica hacer toda la gira internacio-
nal que compone la europea, los mundiales, los sud-
americanos, entre otras competencias. Todo eso sirve
para estar entrenando con las mejores del mundo”.
Por lo tanto, sostiene la representante nacional olím-
pica de vela, lo ideal ahora sería conseguir $140 mi-
llones al año para llegar lo mejor preparada posible.

La cruzada olímpica de María José Poncell en el Chile Day
para conseguir financiamiento de cara a Los Ángeles 2028 

CHILENOS ACELERADOS POR AMAZON
Menos de un 2% de aceptación tiene la aceleradora de
inteligencia artificial generativa de AWS (Amazon
Web Services), que recibe postulaciones de todo el
mundo. Ochenta fueron seleccionadas, entre las que
se encuentran dos de Chile: diio y 42x, según se puede
observar en el listado que hizo público The Washing-
ton Post. Nicolás Kipreos, cofundador de diio, startup
que apoya a las empresas en cómo gestionan y operan
sus equipos de ventas —todo ello impulsado por
inteligencia artificial avanzada—, relató a través de su
perfil personal que “fue una postulación muy desa-
fiante y difícil”, en la que participaron más de 4.500
empresas de todo el mundo. “Es una muy buena
noticia que nos ayuda a confirmar que el futuro del
trabajo en las empresas será potenciar a las personas
con IA”, escribió en el posteo que ya tenía más de 130
reacciones, con apoyos de personajes del ecosistema
nacional como Claudio Barahona, de Alaya, y Maxime
Freyss, de Südlich Capital.

INVERSIONES EN CAPITAL DE RIESGO

En base a información publicada por Lacva (Asso-
ciation for Private Capital Investment in Latin Ame-
rica), Imagine Ventures analizó los resultados de la
industria en la región y haciendo una bajada local,
detalló que Chile representa el tercer país en Améri-
ca Latina con mayor inversión de venture capital en
la primera mitad de este año, detrás de Brasil y
México. “Vemos que 2024 se perfila muy similar a
2023 este primer semestre, poniendo mayor presión
a las startups”, escribieron.

TENDENCIA 
EN LINKEDIN

Paolo Colonnello y Nicolás Kipreos,
fundadores de diio.
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Cuando Daniel Palacios le comentó a
su hermana Fernanda lo que veía día
a día trabajando en la industria de la
construcción y la idea que tenía para

solucionar las dificultades que observaba en el
ámbito del transporte de carga, esta le hizo
click de inmediato. “Por varias razones, pero
principalmente porque el proyecto buscaba
resolver los problemas de manera integral, no
solo de los clientes, sino que también de los
transportistas y sus conductores”, dice la in-
geniera comercial. Así fue como terminaron
fundando Subcargo, una plataforma digital
que centraliza y coordina el transporte de car-
ga terrestre entre clientes generadores de car-
ga —o que necesitan mover algo— y el trans-
portista más adecuado, cuyos camiones cum-
plan con las características necesarias del re-
querimiento, ya sea por dimensión, tamaño,
permisos, disponibilidad, etc. 

Tienen varios modelos de operación y tra-
bajo, dependiendo de las características de
cada cliente, sus necesidades, recurrencia y
estándares. “Pero, en simple, la plataforma
permite a los clientes recibir ofertas para ca-
da movimiento que necesitan hacer y adju-
dicar los viajes con quien estimen sea mejor
según su criterio”, explica la cofundadora y
CEO, quien hace hincapié en que, por el lado
de los transportistas, Subcargo es una solu-
ción sin costo.

Tras un periodo inicial de formular bien la
solución, desarrollarla, y encontrar un partner
tecnológico que les permitiera materializar y
llevar a cabo la idea, en 2020 comenzaron las
primeras operaciones con clientes de la cons-
trucción, los que Fernanda Palacios cuenta

que a la fecha aún continúan trabajando con
ellos. “Con cuatro años de operación pode-
mos decir con orgullo que ya tenemos más de
150 clientes entre Perú y Chile, y una flota de
más de 8.000 camiones inscritos en la plata-
forma”, señala la CEO y agrega que han con-
solidado una facturación que les ha permitido
crecer todos los años sobre el 30%.

Hoja de ruta

A Perú llegaron a principios del año pasado,
con el apoyo de clientes que ya trabajaban con
ellos en Chile y que también tenían operacio-
nes en ese país. Sobre lo que se viene en esa
línea, siguiendo su hoja de ruta definida hace
un tiempo, proyectan próximamente comen-
zar operaciones en Colombia, y luego México.
No se cierran a la posibilidad de levantar re-
cursos para acelerar el crecimiento de la mano
de la expansión a otros países, no obstante,
subraya que son decisiones que hay que ir to-
mando en el camino y con responsabilidad.

Adicional a los planes de expansión, ade-
lanta que actualmente están trabajando en la
actualización y evolución de su plataforma,
con nueva tecnología y proveedores como
AWS, además de un nuevo modelo de nego-
cios basado en SaaS (Software as a Service), “el
que no solo se enfoca en mejorar la experien-
cia de usuario, con entrega de re-
portes, sino que facilitará la toma
de decisiones de nuestros
clientes”. El objetivo de esto,
indica la emprendedora, es
impactar a sus actuales
clientes, además de dar un
impulso en el crecimien-
to de la compañía.

Subcargo, plataforma de logística
digital, anuncia expansión 
a Colombia y México

NUEVOS NEGOCIOS:

Fernanda
Palacios,
cofundadora
y CEO de
Subcargo. 
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Cuatro empresas presentaron ayer
sus ofertas técnicas y económicas en
el marco de la Segunda Concesión
Ruta del Itata, Acceso Norte a Con-
cepción, inversión de US$ 564 millo-
nes que impulsa el Ministerio de
Obras Públicas (MOP).

Esta iniciativa contempla una ruta
de 75,1 kilómetros entre la comuna
de Chillán Viejo, en la Región de Ñu-
ble, y Concepción en el Biobío.

Las compañías que presentaron
sus propuestas fueron Intervial,
VíasChile, Sacyr y OHLA. 

La ministra de Obras Públicas, Jes-
sica López, comentó que “después
de dos años vamos a culminar un
proceso que va a significar una nue-
va ruta del Itata, con una mejora de

su estándar y condiciones de seguri-
dad para los usuarios de la zona”.
Añadió que “esperamos que las
aperturas económicas que vamos a
realizar precisamente en Concep-
ción, en octubre, también nos den
fruto y que signifique que vamos a
tener por fin resuelto parte de lo que
es uno de los nudos viales más im-
portantes en materia de conectivi-
dad de la zona”.

La concesión —a un plazo máxi-
mo de 45 años– considera la mejora
de enlaces y cruces, instalación de cá-
maras de seguridad, iluminación y
pantallas acústicas, nuevas calles lo-
cales, ciclovías, pasarelas y la incor-
poración del free flow, eliminando las
casetas de peaje, entre otros. 

Cuatro empresas compiten
por concesión Ruta del Itata

ECONOMÍA Y NEGOCIOS

La deportista necesita $140 millones anuales para llegar bien preparada a EE.UU. En el evento se
reunió con representantes del mundo privado, a quienes les explicó lo que necesita para los JJ.OO.
MARÍA JESÚS COLOMA, 

desde Londres.

La velerista de 29 años compitió en París 2024,
donde obtuvo el lugar 38. 
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La startup enfocada en el transporte de carga, fundada por los hermanos Fernanda y
Daniel Palacios, cuenta ya con cuatro años de operación y presencia en Chile y Perú. 
SOFÍA MALUENDA
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