
  

Juliano Reyes, 13 años, en el 
último concierto In crescendo.      

    

  

   

  

Silvia laia y 
Felipe Lecaros, 
fundadores de 
Notes for Growth 

  

en hacer crecer el flujo 
“Sólo hemos tomado los pianos que nos 

han ofrecido, ni siquiera hemos comenzado 
a levantar piedras”, grafica Lecaros. Descri- 
be que sólo en la Universidad de Duke, en 
Carolina del Norte, donde estudió, existían 
decenas de salas de piano subterráneas, 
que cada tanto deben renovar. 

Increscendo 
Cada piano tiene su historia, dicen. En una 

oportunidad una tienda en Boston renovó 
stock y les donaron 13 pianos, llegar y retirar, 
directo al puerto. “Eso fue un home run”, 
comentan. Otro caso especial fue el piano 

de cola que les donó el reconocido actor, 
titiritero y cineasta Frank Oz, intérprete de los 
Muppets y de Yoda en Star Wars. Ese instru- 
mento, que tuvieron que retirar de un piso 30 
en Manhattan, con grúa, actualmente está 
en Valdivia, y Oz los contactó posteriormente 
para saber de su destino. 
También recibieron un piano de Prince- 

ton University, que les donó el hermano 
de su fallecido dueño, y que fue a dar al 
Teatro Municipal de Santiago, abriendo 
la posibilidad de comunicación entre 
ambas entidades. Al interior de otro piano 
encontraron una carta dirigida a los futuros 
receptores. “Y asi muchas historias maravi- 
llosas”, acota Silvia 
Además del traslado de pianos, des- 

de la fundación organizan In crescendo: 
un programa de conciertos benéficos 
que suma dos ediciones. La última fue el 
pasado sábado 24 de agosto en la sala de 
teatro de la Galeria Patricia Ready. En la 
ocasión el pianista y embajador de Notes 
for Growth, Danor Quinteros, y el músico 
Giovanni Cultrera, de 94 años, desplegaron 
un repertorio con piezas clásicas, blues y 
jazz. Además se presentó Juliano Reyes, 
un joven venezolano de 13 años que forma 
parte de la Fundación Música para la 
Integración, que trabaja con migrantes y 
que ha recibido la donación de dos pianos. 
"Fue una gran experiencia ya que toqué 
junto a importantes pianistas, fue un honor, 
pero por lo mismo me puse muy nervioso”, 
comenta Juliano. Cuenta que guando crez- 
ca le gustaria ser animador digital, para lo 
cual la música es parte fundamental. 

“La misión de la fundación es más am- 
plia que mover pianos. Tampoco es crear 
al próximo Claudio Arrau, sino incorporar 
la música y el aprendizaje de un instru- 
mento dentro de la educación formal de 
los niños como un instrumento de rescate 
social, en muchos casos, y darles discipli- 
na, independiente de lo que decidan ser 
en el futuro”, sostiene Felipe Lecaros. 

Silvia detalla más acciones que vienen 
por delante, como las actividades que 
planean junto a Teatro Móvil SuperArte, un 
camión que se transforma en escenario 
Durante octubre o noviembre realiza- 
rán cuatro conciertos, durante un fin de 
semana, en las comunas de Huechuraba, 
La Pintana, Puente Alto y Santiago Centro. 
La italiana dejó el mundo corporativo en 
marzo para dedicarse a la fundación y a 
otro proyecto, junto a su pareja. AChi- 
le llegó casi accidentalmente, cuenta 
Trabajaba en una empresa de energía en 
Milán, cuya base central está en Paris. 
Pidió un traslado a la capital francesa, pero 
le dijeron que no había vacantes. Si existia 
un proyecto para ella en Chile. "Quedé un 
poco asustada, pero acepté y me encantó. 
No tenemos la Torre Eiffel, pero tenemos el 
Costanera Center. No está el Sena, pero sí 
el Mapocho”, dice bromeando. "Es un país 
que me ha acogido muchísimo. Notes for 
Growth me llena el corazón y puedo utilizar 
mi background de Project Director para 
manejar estos proyectos, que son siem- 
pre desafiantes, pero a una escala mucho 
más chica y con un propósito maravilloso”, 
comenta ahora en serio. 

  

Expertos 
abordaron cómo 
la estrategia y el 
ropósito impulsan 

a transformación 
digital 
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Líderes de la industria compartieron sus 
conocimientos y estrategias para enfrentar los 
desafíos de la era digital: la integración de la 
inteligencia artificial y la importancia del propósito 
en la transformación digital. El evento, organizado 
por Cebra, reunió a expertos de HubSpot y ATOM. 

Nicolás Giraldo, 
Corporate Account 

Executive de HubSpot; 
Teresa Moreno, Head 
PEO 

de Cebra; Andrés 
Acevedo, Product 

Marketing Manager 
de Atom; Nicolas 
Argúelles, Sales 

Manager | Solution 
Partner Program Latam 
SS 

Atom. 

          

   

      

      

  

    
    
    
    

  

      

Michael Zschweigert, Director de operaciones de Cebra; Camila Sepúlveda, 
Analista de Marketing Senior de Bupa; Trinidad Barros, Analista de marketing 
de Bupa; Bárbara Herrera, Supervisor Comercial Automotriz de Tanner; Héctor 

Láscar, CEO y fundador de Cebra. 

Javier Olmos de Aguilera, Aftersales Marketing Manager Nissan Chile/ 
Perú; Marcial López, Growth Marketing Manager de Tanner; Álvaro 
Donoso, Líder de Sistemas Servicio al Paciente de Clínica U. Andes. 

   Micaela Romero, 
II) Growth Manager 

de Cebra; Evelyn 
AS 
de Sistemas Clínicos 
de Clínica U. Andes; 
Álvaro Donoso, Líder 
de Sistemas Servicio 
al Paciente de Clínica 
U. Andes. 
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