
  

  

  

CASO TAURUS: 

  

PARTES 
LLEGAN A ACUERDO Y FIRMAN 
CONTRATO DE TRANSACCIÓN 

Alas 1820 del miércoles 4 de septiembre, 
mediante un hecho esencial firmado por 
José María Swett «gerente general de la AGF 
Taurus-, la administradora dio a conocer que 
las partes en conflicto en uno de sus fondos 
pusieron “término a cualquier eventual dife- 
rencia”. Elmensaje a la CMF hacia referencia 
alfondo Taurus Leaseback, vehículo que 
cuenta con aportantes como los empresarios 
Andrónico Luksic e Ignacio Guerrero. 

Este caso se originó cuando Taurus, en 
mayo, informó a la CMF que detectó "una 
diferencia entre el valor comercial de los 
inmuebles antes señalados y el precio al que 
fueron adquiridos”. Y esta semana la AGF 
informó que existió una "posible diferencia de 
valor respecto de ciertos lotes pertenecientes 
aun inmueble y que fueran adquiridos por 
ésta en una operación de leaseback celebra- 
da con fecha 31 de enero de 2022". 

En ese contexto, explicaron que eldirec- 
torio de la AGF inició un proceso de negocia- 

ción para alcanzar una solución de común 
acuerdo que permitiera prevenir cualquier 
perjuicio patrimonial para el vehiculo. Fruto 
de eso, el 31 de mayo Taurus Leasebacky la 
contraparte de la operación, una empresa 
ligada a Yethro Dinamarca, celebraron una 
promesa de transacción, trámite que se con- 
cretó el pasado 4 de septiembre. 

Aparte del hecho esencial, el comité 
de vigilancia del fondo -que cuenta con 
representantes de Andrónico Luksic, como 
Rodrigo Swett (gerente general de Inver- 
siones Consolidadas), entre otros aportan- 
tes- firmaron una declaración privada en la 
que estipularon que las posibles diferencias 
entre las partes se solucionaron. También 
determinan, comenta un conocedor, que 
este proceso reflejaria la voluntad de las 
partes -especialmente de la contraparte y su 
controlador (Dinamarca)- por alcanzar una 
solución satisfactoria para los intereses del 
fondo y sus aportantes. 

FIRMA DE INVERSIONES CHILENA AVENIDA 
TOESCA COMPRA MALL EN EEUU 
Cuando Sebastián Valenzuela y Juan Benavides crearon Avenida en 2018, pusieron el foco en 

activos inmobiliarios comerciales tipo stand alone; es decir, locales de un solo arrendatario. Para 

eso crearon dos fondos en Chile y desde 2021 se expandieron a Estados Unidos. Alli estruc- 

turaron otros dos fondos que invierten principalmente en stripcenters. Esos cuatro vehículos 
controlan entre ambos países un total de 130 locales comerciales. 

La gestora -que en 2022 se asoció a Toesca- acaba de concretar su inversión más ambi- 

ciosa: la compra del mall Rivertown Crossings en Grand Rapids, Michigan, la segunda ciudad 

más grande de ese estado, con 1,5 millones de habitantes. El valor de compra del activo es de 

US$ 86 millones. "Para ejecutar la compra de este activo, por US$ 86 millones, estructuraron un 
fondo de capitales chilenos”. 

La inversión se hizo en un joint venture con POAG Development Group, desarrollador local de 

centros comerciales. "Hay un segmento oportunista en estos activos: con la pandemia muchos 
se han vuelto insolventes porque 
tienen demasiada deuda, por eso 
muchos de los dueños están devol- 

viendo los activos a los acreedores. 

Y por ahora hay pocos grupos con 
ganas y capacidad de comprar”, 
señala Valenzuela, director ejecutivo. 

Activos que valían entre US$ 
200 y US$ 300 millones entre 2010 

y 2015 ahora se están vendiendo 
en menos de US$ 100, explica, y 

representan en muchos casos el 
valor de la tierra de los activos. 

“Es una ventana que no sabemos 
cuánto va a durar, pero creemos 
entre 400 y 500 malls van a salira 
la venta por insolvencia”, añade. El 

objetivo de la compra es estabili- 
zar el activo con sus arrendatarios 

-tiene del orden de 85% de ocupa- 
ción- y reconvertirlo a un lugar con 
más gastronomía y entretenimien- 
to y menos vestuario. 
Sumando este activo, Avenida ad- 

ministra entre los cinco fondos cerca 

de US$ 350 millones en activos.   8 +DFMAS / DOMINGO 08 DE SEPTIEMBRE DE 2024 

3 HISTORIAS DESCONOCIDAS 
DE LA NUEVA PREMIOS 
NACIONAL DE LITERATURAS. 

Las historias las cuenta Guido Arroyo, editor 
de Alquimia, quien es desde hace años muy 
cercano a la nueva Premio Nacional de Litera- 
tura, la poeta Elvira Hernández, y ha trabajado 
con ella varios de sus libros. Recuerda que en 
la primavera de 2011 se reunían cada tres o 
cuatro semanas en el centro de Santiago -las 
zonas predilectas eran la Plaza de Armas, el 
Paseo Bulnes, el cerro Huelén, la Biblioteca 
Nacional- para “compartir un almuerzo regado 
e intentar cerrar un volumen que reuniria 
diversos libros inencontrables de su obra". 

Enesos encuentros, dice, fue testigo de uno 
delos talentos más particulares de la poeta: 
su alto manejo de "picadas" para comer. “Conocia un chino donde servian orejas de animales 
fritas, bufetes de comida vegetariana, pequeños locales vietnamitas japoneses o peruanos 
que nunca estuvieron de moda, fuentes de soda ocultas en galerías donde, me indicaba, ven- 
dían cazuelas como antaño y en sus menús ofrecían manos de cerdo; y también una amplísima 
gama de cafés para todos los deseos: chocolate caliente, mil hojas reales y un largo etcétera. 

Arroyo recuerda también otra historia de esas tardes compartidas: Elvira Hernández sabía 
dónde hallar todo lo que uno necesitaba comprar. Tenía todo mapeado. Repuestos de 
electrodomésticos, tiendas de botones antiguos, estampillas, animitas o pertrechos militares, 
herbarios medicinales, tiendas de salud surcoreana. Cuando conversaba con quienes atendían 
los locales, un aire de reconocimiento reinaba en el diálogo. Era su zona". 

Latercera historia es de mediados del 2013. Ocurrió mientras comian una torta de mazapán, 
en un extinto café ubicado a espaldas de la Biblioteca Nacional Arroyo le dijo que debían apu- 
rar el cierre del libro que preparaban (Actas Urbe). Me miró algo molesta y dijo:'¿No te parece 
demasiado rápido?" Y como yo tenía la soga al cuello, busqué excusas para intentar persuadirla. 
Ellibro apareció ese mismo año y recibió lecturas cálidas, pero salió con errores de novato, con 
señas inequivocas de mi errática premura. Asi entendi otro rasgo crucial de Elvira: la genuina 
calma. El poco interés que le producía figurar como autora pública, generar polémicas, ser 
vista Era, más bien, todo lo contrario. Mientras más podía retrasarse el instante de publicación 
-momento que la mayoría de las autorias anhelan-, mejor era" 

  

    

COMPRA DE PRIMA POR ELECMETAL ES 
TITULAR EN DIARIO SUDAFRICANO 

“Grupo chileno 

  

] 

  

compra Pri- . ma, una delas | lc comes o, més antiguas a a fundiciones de 
Sudáfrica", con- 
signó el medio 
Business Day 
el pasado 5 de 
septiembre. La 
noticia se da en 
medio del anun- 
cio de compra | 
que Elecmetal. 
hizo de la fundi- 
ción sudafricana, que ahora funcionará bajo el nombre de ME Elecmetal Prima. 

Prima es actualmente el segundo actor del mercado en Sudáfrica y tiene 87 años 
de historia. Fue fundada en 1937 por la familia Price, quienes tras la adquisición pasa- 
rán a tener 5% de la propiedad, mientras que el grupo chileno se quedará con el 95%. 

La compra es parte del plan de expansión de la firma chilena, que actualmente 
también tiene operaciones en Chile, Estados Unidos, Zambia, China y Perú. 

“Estamos seguros de que la integración de la fundición Prima con Elecmetal. de 
presencia mundial, nos permitirá apoyar el crecimiento y desarrollo sostenible del 
sector minero en Sudáfrica, África y más allá”, dijo el presidente de la empresa chile- 
na, Baltazar Sánchez, mediante un comunicado emitido por la firma que también fue 
replicado por Business Day. 

BusinessDav =4 =4 
Chilean group buys Prima, one of SX' oldest foundries 
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