
Constanza Levicán, CEO y fundadora de
Suncast, startup que aplica inteligencia arti-
ficial a las energías renovables, dice que en
Chile existe una alta presencia de empresas
globales de energía cuyas matrices son de
Europa. En ese sentido, “es importante estu-
diar el mercado de España como puerta de
entrada al mercado europeo y a las casas
matrices de los principales jugadores del
mercado eléctrico”, precisa, ya que algunas
de ellas significan una oportunidad de am-
pliar su mercado potencial en 20 veces.

Para Bernardita Olivos, fundadora de Kuna
Foods, que desarrolla snacks saludables para
niños, su destino será México, el que cree que
representa una puerta de entrada “clave” para
su expansión en Latinoamérica, gracias a su
creciente demanda de productos saludables.
“Nuestro plan es consolidar la presencia de
nuestros snacks infantiles en este mercado,
ofreciendo alternativas nutritivas que contri-
buyan al bienestar de las familias mexicanas”,
afirma la nutricionista de profesión.

Rumbo a Colombia parten los emprende-

U
n hito más pueden sumar estas
startups locales a sus logros este
año. Son 39 empresas chilenas las
que dio a conocer ProChile y Corfo
como las ganadoras de la sexta ge-

neración de GoGlobal, programa de softlan-
ding que impulsa la internacionalización de
emprendimientos chilenos innovadores, con
potencial de expansión mundial, en los mer-
cados de Estados Unidos, México, Colombia,
Perú, y este año por primera vez, España.

Entre las características de la generación
2024 de GoGlobal, destacan los negocios re-
gionales, llegando al 33% de los cupos. Por
otro lado, el 31% de las compañías están
lideradas por emprendedoras. Ambos
son aspectos que destaca el director ge-
neral de ProChile, Ignacio Fer-
nández, quien también resalta
el importante paso que die-
ron este año al incorporar
a España, “uno de los
mercados más dinámi-
cos de Europa, permi-
tiendo a nuestras em-
presas expandirse ha-
cia este continente”. 

“Decidimos sumar
el mercado español,
porque detectamos en
este país un buen nivel
de oportunidades para
empresas chilenas de
base tecnológica, dado
que hay ciudades co-
mo Madrid, Barcelo-
na, Valencia y Bilbao,
por citar algunas, que
buscan integrar solucio-
nes innovadoras globales,
hay un ecosistema potente
allí”, resalta el director nacio-
nal del organismo estatal, quien
a su vez indica que se trata de un
mercado que además “sirve de entrada
para el resto del continente europeo”. 

En detalle, 10 startups fueron seleccionadas
para México, 9 optaron por Colombia, 10 en
Estados Unidos, 5 en Perú, y 5 en España. Entre
los sectores más representados resaltan las
áreas de agricultura y recursos naturales, ener-
gía y medio ambiente, servicios financieros, sa-
lud y biotecnología, retail y consumo masivo.

“Estamos muy satisfechos con la diversi-
dad de las empresas seleccionadas en esta
nueva versión de GoGlobal. La presencia de
emprendimientos liderados por mujeres y
provenientes de distintas regiones del país
demuestra la riqueza y el dinamismo de
nuestro ecosistema emprendedor”, destacó
por su parte el vicepresidente ejecutivo de
Corfo, José Miguel Benavente.

LA MIRADA DE LOS
EMPRENDEDORES

Expectantes se encuentran los emprende-
dores que partirán rumbo a explorar estos
nuevos mercados, muchos de los cuales son
estratégicos para su crecimiento y apuesta a
largo plazo.

Como uno de los emprendimientos que
debuta en España como nuevo destino,

dores detrás de la
plataforma para la

gestión de arriendos
Leasity, que afirman

contar con más de 35
mil propiedades gestio-

nadas mes a mes. “Para
seguir potenciando este
crecimiento, nuestra

apuesta apunta a Colombia, donde más
del 40% de las viviendas se destinan al
arriendo”, dice Jerónimo Sánchez, CEO y co-
fundador de Leasity.

En el caso de Estados Unidos, Marcela Ruiz,
fundadora y directora ejecutiva de Acústica
Marina, sostiene que para ellos es muy impor-
tante la inmersión y prospección a un merca-
do del tamaño de ese país y en particular de
Miami, que reciben un número alto de cruce-
ros todos los años. “Con esa visión creamos la
empresa en el estado de Florida el año 2021 y
hoy queremos conquistar ese mercado”, dice
la bióloga marina tras esta empresa que busca
crear soluciones I+D+i para ir en respuesta a

problemáticas mundiales que
dañan la salud de los océanos y
su biodiversidad.

Fredy Silva, CEO de MetroCa-
pital AI Tech, cuenta que, como
parte del plan estratégico 2025, es

clave para el equipo la internacio-
nalización de sus soluciones de inte-

ligencia artificial y por eso están felices
de ser seleccionados. Partirán rumbo a Pe-

rú: “queremos dar visibilidad sobre los resul-
tados que hemos obtenido en la incorpora-
ción de la inteligencia artificial en los procesos
administrativos mineros”, dice el emprende-
dor, que ve potencial en su plataforma para
permitir mejorar el proceso de acreditación
minera en Perú como lo ha sido para Chile.

EL PASO A PASO

Ahora, las 39 empresas seleccionadas co-
menzarán este mes con su proceso de pre-in-
ternacionalización, el cual contempla charlas,
seminarios y capacitaciones vinculadas a los
mercados de destino. Al mismo tiempo, reci-
birán capacitación sobre aspectos legales, tri-
butarios, comerciales y culturales, junto con
la creación de un plan de trabajo personaliza-
do para establecer los objetivos de cada em-
presa y concretarlos durante el programa.

A partir de octubre, los emprendimientos
ganadores podrán concretar la fase final de
inmersión de forma presencial en los merca-
dos internacionales, donde tendrán espa-
cios de conexión con compradores y poten-
ciales socios comerciales, así como mento-
rías y asesorías especializadas. 

El camino que emprenden 39 startups
chilenas hacia la internacionalización

Estados Unidos, México, Colombia, Perú y, este año, por primera vez, España son los mercados
a los que se adentrarán estas empresas chilenas con potencial de expansión mundial. Destacan la
presencia de negocios regionales y liderados por emprendedoras. SOFÍA MALUENDA

GRACIAS AL PROGRAMA DE SOFTLANDING GOGLOBAL QUE IMPULSAN PROCHILE Y CORFO:

“La presencia de

emprendimientos

liderados por

mujeres y de

distintas regiones

del país

demuestra la

riqueza y el
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nuestro

ecosistema

emprendedor”.

JOSÉ MIGUEL
BENAVENTE

Vicepresidente
ejecutivo de Corfo.

“Decidimos

sumar el

mercado

español, porque

detectamos en

este país un

buen nivel de

oportunidades

para empresas

chilenas de base

tecnológica”.

IGNACIO
FERNÁNDEZ

Director general de
ProChile.
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PRIMEROS PASOS

Y ya están moviéndose en esa dirección,
puesto que acaban de firmar una alianza
con Audi, que les permite avanzar en su vi-
sión y poner un primer pie en el mundo de
la electromovilidad. 

Para contextualizar, el emprendedor
cuenta que uno de los “dolores” más gran-
des de los clientes de los vehículos eléctri-
cos es la dificultad de encontrar puntos de
carga público y, al momento de la carga do-
miciliaria, es el aumento en la cuenta eléc-
trica de la casa. Sumado a eso, descubrieron
que varios clientes tenían la expectativa
que, al cambiarse a un auto eléctrico, iban a
reducir sus emisiones a cero, pero luego
aprenden que si cargan el auto con electri-
cidad de la red, todavía hay un componente
termoeléctrico importante que no les per-
mite reducir sus emisiones a cero.

Ahí es donde los paneles solares entra-
ron a jugar, tanto para el problema de la
cuenta como de las emisiones. Empeza-

A paso firme avanza Ruuf, la startup
que se dedica a la instalación de pa-
neles solares fotovoltaicos para ca-

sas. Para ello, construyeron una plataforma
de cotización y compra 100% online y ade-
más ofrecen opciones de financiamiento
con el objetivo que todos puedan optar a es-
ta alternativa. “Estamos muy contentos con
lo que hemos logrado en los casi dos años
de Ruuf” asegura Domingo García-Huido-
bro, CEO y cofundador de la empresa,
quien sostiene que el crecimiento que han
tenido ha sido “bien explosivo”: “nuestras
ventas vienen aumentando a un ritmo de
más del 20% mensual desde que comenza-
mos”, dice. “Esto nos permite ser hoy el ins-
talador de paneles solares residencial más
grande de Chile”, afirma el líder de la star-
tup cuyo equipo fundador ha pasado por
Harvard, Tesla, Berkeley, Google y Fintual.

Vienen de unos meses en los que crecie-
ron de manera “agresiva” en términos geo-
gráficos: pasaron de estar presentes solo en
la Región Metropolitana a ofrecer su servi-
cio desde La Serena hasta Puerto Montt en
poco menos de seis meses. “Eso trae hartas
complejidades operacionales que hemos
ido resolviendo y seguimos súper enfoca-
dos en eso”, sostiene el ingeniero de la U.
Católica y MBA de Harvard. Aún así, tienen
metas ambiciosas: ya están en conversacio-
nes concretas para realizar próximas ex-
pansiones a otros países de la región y a ni-
vel local, planean crecer en términos del
portafolio de productos que ofrecen. 

ron a conversar hace pocos meses para
solucionar el tema de la carga domicilia-
ria y pudieron llegar a un acuerdo muy rá-
pido, dice García-Huidobro, el que impli-
ca que los dueños de un Audi eléctrico po-
drán cargar su auto con paneles solares
Ruuf y aprovechar “beneficios especiales”
de la alianza

“Este es sin duda es de los hitos clave
del último tiempo”, destaca el empren-
dedor, quien también señala que ha ha-
bido dos temas en las últimas semanas
que han aumentado muy fuerte la de-
manda por sus paneles: los aumentos de
las tarifas eléctricas y los prolongados
cortes de luz por temporales. “Con todo
esto, nuestra lista de espera creció un
410% en pocas semanas y las ventas cre-
cieron más de 100% mes contra mes. Ade-
más, en octubre de este año y enero del
2025 vienen dos nuevas alzas en las tari-
fas, por lo que esperamos que los paneles
solares van a seguir siendo algo impor-
tante de que hablar”, agrega.

Ruuf pone un primer pie en el
mundo de la electromovilidad

ADEMÁS YA ESTÁN EN CONVERSACIONES CONCRETAS PARA REALIZAR PRÓXIMAS EXPANSIONES A OTROS PAÍSES:

La startup se dedica a la instalación de paneles solares para casas. Para ello, construyeron
una plataforma online y como parte de su propuesta ofrecen opciones de financiamiento.

C
E

D
ID

A

A través de una alianza con
Audi, la startup busca hacer
más robusta su oferta
facilitando el tema de la carga
domiciliaria para autos
eléctricos. SOFÍA MALUENDA
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