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Sistema de Admisión Escolar (SAE) recibió más de 2 mil 
800 postulaciones en la región de Aysén

Micro y pequeñas empresas exportadoras de Aysén 
refuerzan trabajo con ProChile 

 
El 94,4% de los estudiantes que estaban obligados a 
postular, porque su establecimiento no cuenta con 
el siguiente nivel educativo, participó del proceso. 
Los resultados se conocerán el 17 de octubre.

Coyhaique. -  El Ministerio de Educación 
informa que el Sistema de Admisión Escolar 
(SAE) recibió más de 473 mil postulaciones 
de estudiantes de todo el país en su período 
principal, que se extendió entre el 2 y el 30 de 
agosto.

El SAE es la plataforma del Mineduc 
para acceder a establecimientos públicos 
o particulares subvencionados. De las 
postulaciones recibidas, 180 mil corresponden 
a niños y niñas que están entrando al sistema 
escolar (prekínder, kínder o 1° básico). 

En el caso de la región de Aysén, el SAE 
recibió 2.865 postulaciones. Por otro lado, el 
94,4% de estudiantes obligados a postular en 
la región participó en el periodo de postulación 
regular.

Los resultados de las postulaciones se 
conocerán entre el 17 de octubre y el 23 de 
octubre.

¿Cómo se asignan los cupos?
Luego del cierre de las postulaciones vie-

ne el proceso de asignación de cupos, según 
la cantidad de vacantes que tengan los estable-
cimientos y la cantidad de postulaciones que 

recibieron.
Por ejemplo, si 

un establecimiento 
tiene más vacantes 
que las postulaciones 
que recibió, entonces 
todos los postulantes 
ingresarán.

Por el contrario, si un establecimiento tiene 
menos vacantes que las postulaciones que 
recibió (establecimiento con alta demanda), 
entonces el SAE realizará un ordenamiento 
aleatorio de esos postulantes, aplicando 
criterios de prioridad, para determinar quiénes 
podrán acceder a un cupo. 

 Hay cuatro criterios de prioridad, en este 
orden:  postulantes que tengan hermanos en el 
establecimiento;  15% estudiantes prioritarios 
por nivel;  postulantes cuyos padres trabajen 
en el establecimiento;  postulantes que sean 
exestudiantes del establecimiento y deseen 
volver, siempre que no hayan sido expulsados. 

Si una familia no quedó en su primera 
opción debido a la alta demanda de dicho 
establecimiento (más postulantes que 

vacantes), el sistema intentará asignarlos a su 
segunda opción, y así sucesivamente. 

Próximas fechas
Publicación de resultados de las 

postulaciones en el Período Principal: 17 al 23 
de octubre de 2024

Publicación de resultados de la lista 
de espera del Período Principal: 4 y 5 de 
noviembre de 2024

Período Complementario de postulación: 
15 al 22 de noviembre de 2024

Resultados del Período Complementario: 4 
de diciembre de 2024

Matrículas en los establecimientos: 5 al 13 
de diciembre de 2024

· Encuentro Regional 
Exportador, permitió 

conocer la situación en que 
se encuentran las empresas 

dedicadas al comercio 
exterior

Coyhaique-. El director regional de 
ProChile en Aysén, Jaime Poblete, expresó que 
la institución evaluó junto con representantes 
de empresas locales la realidad de las micro 
y pequeñas exportadoras de la región, con el 
objeto de ajustar los programas y herramientas 
que tiene la institución para promover las 
ventas de productos y servicios al exterior.

“Durante esta semana desarrollamos el 
Consejo Regional Exportador de Aysén, en que 
a través de una conversación recopilamos las 
experiencias de estas empresas, especialmente 
por las dificultades que tienen para producir 
y exportar, desde una zona extrema del país”, 
explicó Poblete,

En el encuentro participaron repre-
sentantes de tres empresas locales, Suryuis 
(jugos y concentrados de frutas), Cervecería 
D’olbek y Vodka Kawesqar. Los asistentes 
aportaron valiosas perspectivas sobre el 

futuro de la región, destacando los desafíos 
de producción y las complejidades logísticas 
y de posicionamiento que enfrentan desde la 
región de Aysén.

El encuentro reveló que uno de los 
principales obstáculos para el sector exportador 
de Aysén es el bajo posicionamiento de la 
Patagonia chilena en el mercado internacional. 
ProChile enfatizó que mejorar este aspecto 
podría ayudar a compensar los altos costos de 
energía y logística de la región, permitiendo la 
venta de productos diferenciados de alto valor.

Yuliyan Popov, representante de Vodka 
Kawesqar, subrayó la importancia de 
diferenciarse en ferias y promociones en 

el extranjero, señalando que después de la 
pandemia Chile disminuyó su presencia y es 
crucial retomarla para posicionar la oferta 
nacional y regional.

Como parte de sus esfuerzos para  impul-
sar  el sector, ProChile anunció que está orga-
nizando la visita de seis operadores turísticos 
brasileños a la región, en colaboración con 
Sernatur y la Oficina de ProChile en São Pau-
lo.

“Este Consejo Regional Exportador de-
muestra el compromiso de ProChile con el 
desarrollo económico de Aysén, buscando so-
luciones innovadoras para superar los desafíos 
únicos que enfrenta esta región patagónica en 
su camino hacia la internacionalización”, con-

Coyhaique-. El director regional de Pro-
Chile en Aysén, Jaime Poblete, expresó que la 
institución evaluó junto con representantes de 
empresas locales la realidad de las micro y pe-
queñas exportadoras de la región, con el obje-
to de ajustar los programas y herramientas que 
tiene la institución para promover las ventas 
de productos y servicios al exterior.

“Durante esta semana desarrollamos el 
Consejo Regional Exportador de Aysén, en 
que a través de una conversación recopila-
mos las experiencias de estas empresas, espe-
cialmente por las dificultades que tienen para 
producir y exportar, desde una zona extrema 
del país”, explicó Poblete,

En el encuentro participaron representan-
tes de tres empresas locales, Suryuis (jugos y 
concentrados de frutas), Cervecería D’olbek y 
Vodka Kawesqar. Los asistentes aportaron va-

liosas perspectivas sobre el futuro de la región, 
destacando los desafíos de producción y las 
complejidades logísticas y de posicionamiento 
que enfrentan desde la región de Aysén.

El encuentro reveló que uno de los princi-
pales obstáculos para el sector exportador de 
Aysén es el bajo posicionamiento de la Patago-
nia chilena en el mercado internacional. Pro-
Chile enfatizó que mejorar este aspecto podría 
ayudar a compensar los altos costos de energía 
y logística de la región, permitiendo la venta 
de productos diferenciados de alto valor.

Yuliyan Popov, representante de Vodka 
Kawesqar, subrayó la importancia de diferen-

ciarse en ferias y promociones en el extranjero, 
señalando que después de la pandemia Chile 
disminuyó su presencia y es crucial retomarla 
para posicionar la oferta nacional y regional.

Como parte de sus esfuerzos para impul-
sar el sector, ProChile anunció que está orga-
nizando la visita de seis operadores turísticos 
brasileños a la región, en colaboración con 
Sernatur y la Oficina de ProChile en São Paulo.

“Este Consejo Regional Exportador de-
muestra el compromiso de ProChile con el 
desarrollo económico de Aysén, buscando so-
luciones innovadoras para superar los desafíos 
únicos que enfrenta esta región patagónica en 
su camino hacia la internacionalización”, con-
cluyó Jaime Poblete.
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