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Enami negocia con 
Hacienda capitalización 

Ml La minera estatal espera tener resultado 
operacional sin pérdidas en 2025. La 
enajenación del 10% de Quebrada Blanca a 
Codelco se define en los próximos meses. 

POR VALERIA IBARRA 

En el presupuesto de 2025, Ha- 

cienda incorporará una nueva glosa 
para inyectar capital a Enami y 
aumentará los recursos entregados 
ala firma para su labor de fomento 

a la pequeña y mediana minería, 
que promedian US$ 8 millones en 
los últimos 20 años y no han te- 
nido alzas significativas en varias 

décadas. La muestra de confianza 
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del ministerio liderado por Mario 

Marcel a la compañía minera se 
sustenta, explicó el vicepresidente 
ejecutivo de Enami, Iván Mlynarz, 
en que la firma ha logrado avanzar 
en su plan de estabilización finan 

ciera y logró en un año reducir las 
pérdidas a la mitad (ver gráfico). 

¿De cuánto será la capitaliza- 

ción? “En este primer ejercicio, 
de alguna manera el incremento 
es infinito, porque esta empresa 

       

    

  

no tiene una glosa (de inyección de 
capital) y entonces lo importante 
es la señal, es abrir ese espacio”, 
expresó el profesional, que el 17 
de agosto cumplió un año a cargo 
de la firma minera. 

La entrega de recursos por parte 

de Hacienda “va a ser significativa 

para las inversiones que tiene que 
realizar Enami el próximo año”, 
las que se destinarán a seguir 
operando su poder comprador y 
sus plantas. Mlynarz detalló que 
la firma necesita para funcionar 
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unos USS 25 millones anuales por 
los próximos cinco años. 

La compañía espera tener un 
resultado operacional sin pér- 
didas en 2025, pero requiere de 

inyección de recursos y ventas de 
activos para enfrentar su crónico 
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EN PERMANENTE EVOLUCIÓN CON CALIDAD E INNOVACIÓN 

LEN Ingeniería: 
50 años contribuyendo 
al progreso del país 
La clave de su éxito está en su principal capital: su equipo humano. 

Con una vasta trayectoria de medio 
siglo, LEN Ingeniería no sólo ha crecido, 
sino también ha sido parte fundamental del 
desarrollo vial del país desde su creación en 
1974. Así es como sus fundadores participa- 
ron activamente en la creación del Manual de 
Carreteras y en los últimos años, LEN ha sido 
pionera en el uso de la metodología BIM. 
De esta forma, su impecable desempeño la 
impulsó a incursionar exitosamente en otras 
áreas. Así, en la actualidad, la compañía rea- 
liza proyectos para diversas industrias, como 
la Minera, Ferroviaria, Concesiones, Energías 
Renovables y Sanitaria, entre otras. 

Testigo directo de este crecimiento y evo- 
lución ha sido Mauricio Espinoza, ingeniero 
civil y gerente de la División Infraestructura, 
quien llegó a LEN Ingeniería hace 12 años 
como ingeniero proyectista. “Éramos unas 

40 personas; hoy, somos alrededor de 300; 

y tenemos oficinas en Santiago, Iquique y 
Concepción para dar cobertura a proyectos 
tanto públicos como privados en todo el 
país”, indica el ejecutivo. 

En estos años, LEN Ingeniería se ha 
consolidado como una compañía confiable, 
destacando por la calidad de sus proyec- 
tos hacia el cliente. La clave para lograrlo, 
plantea el gerente, es la formación de su 
gran equipo humano. “Somos una empresa 
que se preocupa mucho por las personas; 
mantenemos una cultura de puertas abiertas, 

buscamos los mejores talentos y entrega- 

mos permanente capacitación en liderazgo, 
coordinación y gestión de proyectos para 
mantener un equipo afiatado y robusto, ca- 

pez de responder a un cliente cada vez más 
exigente", comenta el gerente. 

En efecto, la compañía se caracteriza por 
reclutar personal para formarlo. Así, cuenta 

   
“Somos una empresa que se pre- 
ocupa mucho por las personas”, 

asegura Mau 
    

jo Es 
ro civil y gerente de la 

Infraestructura. 

  

¡oza, inge- 
   

con talento senior, con más de 30 años de 
experiencia; un grupo importante con 10 a 

15 años de expertise; y otros con unos seis a 
ocho años. 

  

De la misma manera, la compañía cultiva 
la calidad en sus procesos internos con 
impecable trazabilidad, revisiones y el apoyo 
de un equipo de especialistas que atiende 
todas las aristas técnicas, incluyendo lo relati- 

  

INGENIERIA 

vo a estudios ambientales. 
“Tenemos vigentes las certificaciones 

ISO en Calidad, SST y Medio Ambiente. Nos 
ocupamos de estar a la vanguardia en lo que 
es ingeniería, innovación y tecnología, así 
como de la mejora permanente de nuestros 
procesos”, señala el ingeniero. 

Ahora, el desafío para LEN Ingeniería 
apunta a seguir creciendo y aportando al 
desarrollo del país, cultivando la sustentabii- 
dad, la eficiencia energética y disminuyendo 
la huella de carbono. “Estamos preparados 
para afrontar los retos que vienen, las nuevas 
normativas que son más exigentes y nos mo- 

tivan a tomar nuevas medidas. Por nuestros 

clientes, nos sentimos en el deber de estar 
en permanente evolución”, enfatiza Mauricio 
Espinoza. 

https://www.len.cl/  

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

02/09/2024
      $3.497
      $8.861
      $8.861

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

      48.450
      16.150
      16.150
      39,46%

Sección:
Frecuencia:

ACTUALIDAD
DIARIO

Pág: 10



  

LUNES 2 DE SEPTIEMBRE DE 2024 / DIARIO FINANCIERO 

  

El vicepresidente E 
Iván Miynarz. 

endeudamiento. 

“Estamos trabajando intensa- 
mente en todas las optimizaciones 

dentro de la compañía para poder 
cumplir con ese objetivo”, dijo 
y reveló que bajaron la dotación 
propia de 1.190 personas a 760 en 

  

  

RESULTADOS DE ENAMI 
EN MILLONES DE DÓLARES 
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un año. “Nuestro problema tiene 
que ver con la deuda y la cantidad 
de intereses que estamos hoy día 
soportando y que de alguna manera 
nos llevan a que la empresa siga 
desvalorizando por estar sobreen- 
deudada”. 

El vicepresidente de Enami detalló 

que la mayoría de las acreencias 
son de “cortísimo plazo” -con 

vencimiento de este año- y suman 
USS 645 millones. Los intereses 

totalizan unos US$ 67 millones 

en 2025. 
Y pesea que Hacienda los autorizó 

a endeudarse para reprogramar 
pasivos por hasta US$ 400 millones 
el año pasado, Mlynarz confiden- 
ció que entre junio de 2023 y abril 
de 2024 no tuvieron acceso a la 

banca. “Ningún banco nos cotizó 

siquiera”, aseveró. 
Por ello, la cartera liderada por 

BAJÓ LA DOTACIÓN PROPIA. 

US$ 

643 
MILLONES 

ESLADEUDA DE CORTO PLAZO 

QUE TIENE ENAMI. 

  

  

Marcel accedió a entregar a Enami 
una “garantía explícita del Estado” 
por US$ 100 millones en marzo de 
este año. “Tenemos que realizar 
una reestructuración, buscar una 
deuda que sea abordable por la 
empresa, pero que también tenga 
condiciones de mercado bastante 

más favorables”, dijo Mlynarz. 
“Hoy día, con una deuda de corto 
plazo, los intereses que estamos 

pagando son infinitamente más 
altos”, señaló. 

Por ello, una parte del plan de 
estabilización financiera considera 

la venta de activos, detalló el ejecu- 
tivo, entre los que está el 10% que 
Enami tiene en Quebrada Blanca, 
controlada por Teck, a Codelco, en 
niveles entre USS 400 millones 

y US$ 500 millones. Aunque el 
profesional declinó referirse es- 

pecíficamente a la enajenación de 
dicha participación, sí indicó que 
el programa de venta de activos se 
concretará en los próximos meses 
de este año. 

“Lo hemos dicho sin ningún 

complejo que estamos analizando la 
venta de de activos como una forma 

de disminuir el endeudamiento de 

la empresa”, expresó Mlynarz. “La 
idea es que esos activos no sean 
productivos, es decir, que no nos 
generen pérdidas operacionales y 
que además sean lo suficientemente 
importantes para bajar el nivel de 
endeudamiento de manera signi- 
ficativa y tener que pagar menos 

intereses, que es hoy día el mayor 

1 

problema que tiene la empresa”, 
explicó. 
Además de Quebrada Blanca, este 

plan considera desprenderse de 
un royalty (NSR) del 2% sobre los 
minerales presentes en el proyecto 
Santo Domingo, de Capstone Mi- 
ning, en un monto estimado entre 
USS 15 millones a USS 25 millones 

afirmas internacionales, así como 
la venta de mineral en stock en 

Tocopilla por al menos USS 57 
millones (ése es el valor libro del 

activo), material con contenido de 
oro en cuatro centros de acopio por 
unos US$ 60 millones. 

Operadores en litio 
Esta semana, Enami informó 

que seis empresas cumplieron los 
requisitos para poder avanzar en 
la asociación público-privada para 
desarrollar el proyecto de litio Sa- 
lares Altonandinos (La Isla, Aguilar 

y Salar Grande). Las firmas son dos 
chinas, BYD y CNGR; dos coreanas, 
Posco y LG; una francesa, Eramet, 
y una australiana, Rio Tinto. 

Si bien todas pueden aportar con 
financiamiento ala iniciativa, que 
demandaría entre US$ 800 millones 

aUS$ 1.000 millones, Mlynarz de- 
talló que hay cuatro compañías que 
pueden ser socios en la operación: 
BYD, Rio Tinto, Eramet y Posco. La 
selección del o los socios se rea 

lizará antes de marzo de 2025, al 

tiempo que avanzan en los estudios 
de exploración, de acceso de agua, 
entre otros. 
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HABITe.cl 
Una inversión de calidad.  
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