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Los “nvidiados”: la 
junta de los hinchas 
de Nvidia en Chile 

Esta semana en un centro de eventos de Santiago se 
realizará la primera conferencia abierta organizada en 
Chile por la empresa sensación en el mundo. Los cupos 
para participar están agotados. Ahora sólo se podrá 
acceder vía streaming. 

IGNACIO BADAL 

—Los cupos presenciales ya están agota- 

dos. Sólo se podrá acceder vía strea- 

ming. Este 3 de septiembre se realizará 

la Latin American Technology Confe- 

rence en el centro de eventos Metropo- 

litan Santiago, una conferencia que se 

dedicará a conversar sobre inteligencia 

artificial y que tendrá como invitados 

más atractivos a los principales ejecuti- 

vos en Latinoamérica de la empresa sen- 

sación del mundo, Nvidia. 

Nvidia viene de informar sus resulta- 

dos financieros del segundo trimestre, 

que otra vez superaron las expectativas 

de los analistas, aunque sus acciones 

en las bolsas norteamericanas no reac- 

cionaron bien, dado queel mercado de- 

seaba cifras aún mayores. Así y todo, la 

compañía sigue posicionada como la 

tercera más grande del mundo, con una 

capitalización bursátil del orden de los 

3 billones de dólares, sólo por detrás de 

Apple y Microsoft. 

La explosión del negocio de la inteli- 

gencia artificial (IA) y sus múltiples usos 

han llevado a que esta empresa que crea 

procesadores capaces de soportar estas 

aplicaciones haya multiplicado su valor 

de manera explosiva. Si hace cinco años, 

su acción valía sólo 4 dólares y a inicios 

de 2023, US$15, en junio pasado llegó a 

un récord de US$132 y hoy ronda los 

US$117. 

Esta sorpresiva alza ha atraído a miles 

de inversionistas y fanáticos de la lA al- 

rededor del mundo, que han llevado a 

que el presidente ejecutivo de Nvidia, el 

taiwanés Jen-Hsun Huang, sea tratado 

como rockstar ahí donde va, al nivel de 

los ultraconocidos billonarios Elon 

Musk o Jeff Bezos. 

Huang no estará en Santiago el 3 de 

septiembre, pero el atractivo que esta 

empresa genera llevó a que se agotaran 

en pocos días se agotaran las entradas 

disponibles para el evento, que es orga- 

nizado por la empresa chilena Digevo, 

que controla Roberto Musso, y que hace 

dos meses anunció una alianza con Nvi- 

dia en las áreas de Cloud Gaming e lA. 

Como representantes de Nvidia, esta- 

rán el director para América Latina de 

Enterprise Sales, Marcio Aguiar, que se 

referirá al eventual aumento de la pro- 

ductividad utilizando la IA generativa 

“automatizando desde la atención al 

cliente hasta la gestión de la cadena de 

suministro”, y Guilherme Fuhrken, ge- 

rente de ventas regionales para Retail € 

Telco, para hablar sobre “cómo las me- 

joras en capacidad de cómputo estpan 

revolucionado la lA en las empresas”. 

Junto a ellos estarán el propio Musso, la 

líder del Grupo de Tecnología de Icare, 

Marina Tannenbaum, y el asesor ejecu- 

tivo de IA para la región de Oracle, An- 

drés Awnetwant.Q   

    
El “Tío WOM” ficha porel 
equipo contrario, a 4meses 
de ser despedido de la finma 

El popular exgerente general de la empresa de 
telecomunicaciones, Chris Bamnister, que salió de WOM 
en abril, está asesorando ahora a los acreedores de la 
compañía en el proceso de reorganización judicial que 
lleva adelante en Estados Unidos. 

1. BADAL/ Y. COFRÉ/ P. ORTEGA 

-Si hay un personaje que se identifica con 

WOM en Chile es su primer gerente gene- 

ral, el inglés Chris Bannister. De hecho, se 

hizo masivamente popular por su apodo de 

“Tío WOM” cuando vino al país en 2015 a 

lanzar la compañía, con un estilo desenfa- 

dado que le hizo frente a las tres firmas que 

dominaban la telefonía móvil. Su agresivi- 

dad en precios y publicidad catapultó a 

WOM al segundo lugar de participación de 

mercado después de que Bannister estuvie- 

ra tres años al mando y partiera después a 

hacer lo mismo en Colombia. 

Pero los problemas financieros de la em- 

presa obligaron a sus directivos a traer de 

vuelta al Tío WOM en el cuarto trimestre de 

2023, para que se hiciera cargo de una de- 

licada situación que combinaba la inminen- 

cia del vencimiento de un gran bono, altas 

tasas de interés, un mercado crediticio 

complejo y los incumplimientos de com- 

promisos de inversión en redes con el go- 

bierno. 

Sin embargo, Bannister sólo duró seis 

meses al mando, ya que sólo tres días des- 

pués de que la compañía iniciara un pro- 

ceso de reorganización judicial bajo el Ca- 

pítulo 11 de la Ley de Quiebras de Estados 

Unidos, fue despedido por sujefe, elislan- 

dés Thor Bjórgólfsson, dueño del fondo de 

capital privado Novator Partners que con- 

trola el 100% de las acciones de WOM. Así, 

dejó por segunda vez la compañía en abril 

de este año. 

Tras dedicarse a descansar y pasear porel 

país junto a su esposa chilena, Bannister vol- 

vió a trabajo. Pero esta vez por el equipo 

contrario: los acreedores de la compañía. 

Un grupo de tenedores de bonos de WOM 

lo contrató para que los asesore en el pro- 

ceso de reorganización. 

“ACUERDO DE CONFIDENCIALIDAD” 

Consultado al respecto através dela red so- 

cial LinkedIn, vía por la cual permanente- 

mente envía mensajes sobre sus viajes, el 

acontecernacional y sobre todo, sobre la ac- 

tualidad de su exempresa, Bannister res- 

pondió. “Como parte del proceso, yo tuve 

que firmar un acuerdo de confidencialidad, 

por lo tanto en esta etapa no puedocomen- 

tar”, dijo a Pulso. 

El último gran hito en el proceso de reor- 

ganización ocurrió el 15 de julio pasado, 

cuandoel tribunal de quiebras del estado de 

Delaware aprobó el acuerdo entre la firma 

y sus acreedores que pretendía mantener el 

proceso en Estados Unidos, pese a que el Pro- 

grama de Síndicos de ese país sostenía que 

el acuerdo traería altos costos de honorarios 

para WOM en abogados y profesionales. 

WOM, entretanto, se encuentra en la bús- 

queda de interesados en realizar una aso- 

ciación estratégica o derechamente una 

venta de la empresa, e incluso se conside- 

ra la posibilidad de que algún acreedor se 

quede con la compañía.Q
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