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no constituyen acuerdos colusorios y elin- 

tento de agruparlos artificiosamente y ca- 

lificarlos como “desvíos”, solo es una cons- 

trucción para forzar la teoría de la existen- 

cia de un supuesto “acuerdo único y 

continuo' de reparto de mercado, respecto 

del cual no solo no existen pruebas, sino que 

además es una conducta materialmente im- 

posible”, añadió. 

Pero también acusó a la FNE de haber li- 

mitado intencionalmente el acceso de Indu- 

ra a la información necesaria para una de- 

fensa adecuada, sugiriendo una falta de 

transparencia y equidad en el proceso. 

“Hacemos presente que la FNE ha hecho 

todo lo que ha estado a su alcance para pri- 

var a nuestra representada de aquellos an- 

tecedentes mínimos necesarios para saber 

qué hechosse indagaron durante los 4 años 

y 10 meses que duró la investigación y po- 

der defenderse”, explicó. 

OTROS COMPETIDORES SIGNIFICATIVOS 

Según indura, “la FNE sostiene en su reque- 

rimiento que Messer y Air Liquide no son 

competidores relevantes de las empresas 

requeridas; es más, los califica de «agentes 

de menor envergadura que también parti- 

cipan en este mercado”, y sostiene que de 

todos modos, Indura y Linde tenían clari- 

dad respecto de en qué gases, clientes o zo- 

nas tales empresas no representaban una 

mayor amenaza». Como acreditaremos, tal 

aseveración es errada”. 

Al contrario, sostiene que “la evidencia 

económica recopilada por Indura demues- 

tra que Air Liquide, Messer y otros compe- 

tidores sí tienen la capacidad de disciplinar 

los diferentes mercados relevantes en los que 

habrían ocurrido las supuestas conductas 

acusadas. De hecho, en múltiples casos du- 

rante el período de la acusación, estas em- 

presas lograron ganar clientes que antes 

eran atendidos por Linde o Indura. Lo an- 

terior implica que un acuerdo colusorio de 

alcance general entre Linde e Indura resul- 

taría impracticable, pues, como esobvio, la 

existencia de otros competidores significa- 

tivos en el mercado (ya sea individual o 

conjuntamente) que no forman parte del su- 

puesto acuerdo colusorio constituiría un 

elemento desestabilizador de la colusión”. 

“Además de lo anterior, la evidencia fácti- 

ca demuestra que, durante el periodo en que 

habría tenido lugar el supuesto acuerdo de 

“carácter general”, existió competencia efec- 

tiva no solo con terceros, sino entre Linde e 

Indura, según el análisis de los clientes 'ga- 

nados' y “perdidos” por Indura en el perío- 

dorelevante cuyas conclusiones prelimina- 

res presentamos a continuación”. 

La compañía detalla que en el período in- 

vestigado identificó 282 casos de negocios 

identificados en los Indura participó como 

incumbente. “Ganó un total de 197 veces y 

perdió 85, lo queimplica una tasa de reten- 

ción de un 69,9%”, afirma. En los 44 pro- 

cesos perdidos el ganador fue Linde y en 22 

casos ganó Air Liquide. 

Además, identificó 209 casos en los que no 

era incumbente: Indura ganó 131 casos y per- 

dió 78, lo que representa una tasa de éxito 

de 62,7%. “De los procesos ganados sin ser 

incumbente, en 42 casos, el incumbente 

era Linde. Dichos casos implican 28 clien- 

tes distintos”, especifica. 

“Así, estos datos sugieren que, para el pe- 

riodo referido en el requerimiento, existie- 

ron, al menos, 86 casos de cambio de pro- 

veedor (recíprocos entre Linde e Indura), 

que abarcan 54 clientes diferentes. Este an- 

tecedente evidentemente desmiente la tesis 

de que Linde e Indura habrían acordado 

mantener sus respectivos clientes y no com- 

petir entre ellas”, añadió la compañía. 

LA POSICIÓN DE LINDE 

Por su parte, Linde Chile, representada 

porel abogado Ignacio Larraín, pidió quese 

mantenga la exención de la multa, cómolo 

planteó en su requerimiento el órgano an- 

timonopolios. 

“Cualquier pretensión tendiente a que se 

sancione a los beneficiarios de la delación 

compensada es jurídica y procesalmente 

improcedente, pues, conforme a lajurispru- 

dencia de esta sede, no existe espacio siquie- 

ra para discutir una pretensión de dicha 

naturaleza, y menos aún, para ser acogida 

en sentencia del tribunal”, señaló. 

Luego de descubrir los actos, la empresa 

ordenó el cese inmediato de las conductas 

infractoras. 

“Tan pronto como se tomó conocimiento 

delos hechos que han dado lugar al reque- 

rimiento, se resolvió de forma inmediata e 

inequívoca ordenar el cese de cualquier 

conducta contraria a la normativa nacional 

de libre competencia.” 

En paralelo, “se resolvió (...) suspender y 

posteriormente desvincular a los empleados 

de Linde Chile que las llevaron a cabo. Con 

esta medida, la empresa tomó una postura 

firme al separar a los involucrados, asegu- 

rando que las personas responsables de las 

conductas ilícitas fueran retiradas de sus 

funciones”. 

Luego ofreció una plena colaboración a la 

FNE en el marco del procedimiento regla- 

do en el artículo 39 bis del DL 211, a fin de 

conseguir el beneficio de la delación com- 

pensada. 

Según el escrito de contestación, el exge- 

rente de Linde Chile, David Lori, sostuvo que 

había prestado una colaboración “sustan- 

cial” con la Fiscalía Nacional Económica 

(FNE), proporcionando antecedentes “pre- 

cisos, veraces y comprobables” que fueron 

cruciales para que la FNE pudiera funda- 

mentar su requerimiento. 

David Lori, representado por el abogado 

José Joaquín Ugarte, afirmó que cumplió con 

todos los requisitos establecidos en el artí- 

culo 39 bis del Decreto Ley 211 de 1973, lo 

que le permitió acceder al beneficio de 

exención de multa y quedar exento de san- 

ciones en el proceso. Además, se opuso a las 

pretensiones de Conadecus de sancionarlo, 

argumentando que no organizó ni coaccio- 

nó a otros para participar en la colusión, lo 

que refuerza su derecho a la exención de 

cualquier penalización.Q   

Copecrealiza la primera 
importación de diésel 
renovable en Chile 
Este hito busca posicionar a Chile a la par de mercados 
desarrollados como California, Estados Unidos, y Reino 
Unido que han adoptado rápidamente el diésel renovable 
para reducir sus emisiones de gases de efecto 
invernadero. 

BENJAMÍN TURNER 

Copec anunció la primera importación 

de diésel renovable (HVO) en el país, 

como parte de su estrategia respecto a la 

transición energética en Chile. Este com- 

bustible, que emite hasta un 80% menos 

de gases de efecto invernadero (GEI) en 

comparación con el diésel fósil tradicio- 

nal, representa un avance hacia una des- 

carbonización más rápida y segura en 

Chile. 

La llegada de este diésel renovable se ali- 

nea con los objetivos del Plan Sectorial de 

Adaptación y Mitigación al Cambio Climá- 

tico del Sector Energía (PSMYA Energía). 

Dicho plan tiene como meta reducir las 

emisiones de carbono para 2030 y 2050, 

en concordancia con el Acuerdo de París 

y la Contribución Determinada a Nivel 

Nacional (NDC) de Chile. El Plan Sectorial 

de Mitigación al Cambio Climático 

(PSMyA) tiene como objetivo utilizar un 

70% de combustibles cero emisiones en los 

usos energéticos finales no eléctricos al 

2050 -con un 15% al 2035. 

“La introducción del diésel renovable en 

Chile es un hito que complementa el mix 

energético del país y permitirá una descar- 

bonización más rápida y segura, y que 

busca posicionar al país a la par de los mer- 

cados desarrollados. Este es un combus- 

tible considerado clave para la transición 

energética, ya que emite hasta un 80% 

menos de gases de efecto invernadero en 

comparación con el diésel fósil tradicio- 

nal”, dijo Arturo Natho, gerente general de 

Copec. 

Mientras que el ministro de Energía, 

Diego Pardow, indicó que “el uso de com- 

bustibles bajos en emisiones, en particu- 

lar de diésel renovable, es parte de las me- 

didas de mitigación de nuestro Plan Sec- 

torial de Cambio Climático. El foco debe 

estar en que, en el corto plazo, la transi- 

ción energética sea segura para nuestro sis- 

tema y que podamos desarrollar e imple- 

mentar los instrumentos necesarios para 

habilitar este y muchos otros hitos para la 

descarbonización”. 

Una de las ventajas del diésel renovable 

es su capacidad de ser utilizado directa- 

mente en motores diésel sin necesidad de 

modificaciones, lo que facilita una tran- 

sición gradual hacia combustibles más 

limpios. La primera carga de este aceite ve- 

getal hidrotratado (HVO) llegó a Chile des- 

de Estados Unidos, específicamente des- 

de la planta de Diamond Green en St. 

Charles, Lousiana, uno de los mayores 

productores de diésel renovable en el mun- 

do. 

Este combustible se produce a partir de 

fuentes naturales y renovables como bio- 

masa, grasas animales, desechos munici- 

pales y aceites vegetales, promoviendo 

también la valorización energética de re- 

siduos. En esta primera importación, el 

100% de la materia prima proviene de 

aceite usado de cocina, grasa animal y 

aceite de maíz no comestible. 

Copec planea utilizar este combustible 

mezclado con diésel fósil tradicional, en 

una proporción que le permita cumplir 

con la normativa vigente de calidad. En 

esta primera etapa, el diésel renovable 

será destinado a los camiones de Copec 

que distribuyen combustibles en la Región 

Metropolitana, mientras se avanza en la 

creación de una normativa que permita la 

importación y comercialización de estos 

combustibles en Chile. 

El uso de HVO ya ha demostrado ser 

efectivo en mercados desarrollados como 

California, Estados Unidos, y Reino Uni- 

do. En California, por ejemplo, se ha sus- 

tituido el 50% del consumo de diésel fósil 

por combustibles limpios, mientras que en 

el Reino Unido, alrededor del 8% de los 

combustibles renovables suministrados 

en 2022 fue HVO. Q
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