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Gobierno ingresa proyecto para aumentar 
subsidio eléctrico con cerca US$115 
millones de contribución fiscal al año 
Del total, cerca de US$80 millones corresponden a la recaudación adicional de IVA que pagan los clientes 
residenciales. Al resto se suman cerca de US$15 millones de la mayor recaudación producto del pago de 
multas, cuyos montos serán duplicados en el marco del mismo proyecto, y los otros US$20 millones ya 
estaban contemplados dentro del beneficio. 

VÍCTOR GUILLOU 

Cerca de un tercio de los recursos adicio- 

nales que se requieren al año para la amplia- 

ción del subsidio eléctrico a los 4,7 millones 

hogares pertenecientes al Registro Social de 

Hogares (RSH), provendrán directamente 

del Estado. Así lo reveló el informe financie- 

ro que acompañó el ingreso del proyecto de 

ley a la Cámara de Diputados, lo que se ma- 

terializó este lunes y lo hizo con la máxima 

urgencia parlamentaria, de discusión in- 

mediata. 

En total, el proyecto contempla aportes 

fiscales que irán al Fondo de Estabilización 

de Tarifas (FET) por un total de US$115 mi- 

llones. La cifra se descompone dela siguien- 

te manera: cerca de US$80 provendrán de la 

mayor recaudación del Impuesto al Valor 

Agregado (IVA) neto, originado por la pro- 

pia alza en las cuentas de la luz. Dicho mon- 

to, de acuerdo con lo explicado por el pro- 

pio ejecutivo, se calculó exclusivamente del 

mayor pago que realizan los clientes residen- 

ciales, ya que en el caso de los comerciales, 

pueden usar dichos pagos como créditos 

tributarios. 

Al aporte del Fisco se le sumó en las últi- 

mas semanas la mayor contribución por 

casi US$15 millones que provendrá del au- 

mento de multas a las empresas distribuido- 

ras de energía. Una medida que no figura- 

ba en la discusión respecto al subsidio eléc- 

trico hasta los eventos del 1 de agosto, que 

ocasionaron prolongados cortes de suminis- 

tro en la zona centro sur del país. Según de- 

talla el informe financiero, la cifra corres- 

ponde al promedio de las multas pagadas en 

el período 2015-2023. 

Los US$20 millones restantes ya estaban 

considerados dentro del pago del subsidio, 

el cual inicialmente contempló a un univer- 

so de beneficiarios, y que provienen direc- 

tamente del Tesoro Público. 

Los otros dos tercios de los recursos nece- 

sarios saldrán de distintas fuentes de finan- 

ciamiento, como el aumento del denomina- 

do impuesto verde, como se le conoce al im- 

puesto que grava las emisiones de CO2, que 

pasará de los actuales US$5 por cada tonela- 

da del contaminante, a US$10 por tonelada. 

Según las previsiones del informe financie- 

ro, suscrito por la directora de la Dipres, Ja- 

viera Martínez, dicha fuente de financia- 

miento aportaría cerca de US$70 millones. 

Otra fuente proviene de las rentas que per- 

ciben los Pequeños Medios de Generación 

Distribuida (PMGD) adscritos al régimen de 

precio estabilizado, normado por el Decre- 

to Supremo N'88 de 2019. Dichos recursos 

provendrán de un cargo transitorio, entre los 

años 2025 al 2027, para los retiros de ener- 

gía desde el sistema que hagan actores del 

Sistema Eléctrico Nacional, los que serán re- 

caudados por el Coordinador Eléctrico Na- 

cional, y que serán descontados de la com- 

pensación por dicho costo sistémico. 

Según estimaciones del Ministerio de Ener- 

gía, la recaudación adicional para el subsi- 

dio eléctrico con motivo de este mecanismo 

alcanzaría hasta US$150 millones. 

Inicialmente, la ley que creó el subsidio 

eléctrico contempló un gasto anual por 

US$120 millones, para cerca de 1,6 millones 

de hogares. Sin embargo, ampliar los bene- 

ficiarios a cerca de 4,7 millones de hogares 

incrementará las necesidades de recursos 

anuales por sobre los US$516 millones en 

2025, cifra que bajaría a US$478 millones en 

2026 y a US$222 millones en 2027. En esa lí- 

nea, los USS115 millones fiscales represen-   

tan el 22% de los recursos en 2025, el 32% en 

2026 y 51% en 2027. 

En total, el gobierno estima que el subsi- 

dio demandará US$1.273 millones, de los 

cuales sólo están cubiertos US$360 millones 

por la ley original. Así, las necesidades de fi- 

nanciamiento ascienden a US$913 millo- 

nes requeridos para ampliar el beneficio 

hasta 2027. 

En ese período de tiempo, los US$115 mi- 

llones de aporte estatal representarán un 

36% del gasto total para el subsidio. 

URGENCIA MÁXIMA 
La iniciativa ingresó con la máxima urgen- 

cia y lo hizo a través de la Cámara de Dipu- 

tados, dado que modifica ciertos tributos. 

Tanto el ministro de Energía, Diego Pardow, 

como los presidentes de las comisiones del 

ramo del Senado y la Cámara, esperan tener 

aprobado el proyecto durante octubre. 

El diputado Marco Sulantay (UDI, presi- 

dente de la comisión de Minería y Energía 

de la Cámara de Diputados, enfatizó en el 

compromiso de tramitar el proyecto “en un 

calendario expedito”, aunque reconoció “las 

complejidades que tiene el proyecto, con 

ítems de recaudación que van a afectar pro- 

bablemente a sectores, y lo vamosa tratar de 

llevar lo mejor posible en la discusión”. 

Y aunque afirmó que “no vamos a ser no- 

sotros en el Congreso, nien la oposición, los 

que vamos a bloquear un beneficio para 

nuestra gente, sí vamos a estar muy atentos 

aesa discusión para que los distintos secto- 

res sean representados” en la tramitación. En 

esa línea, Sulantay calificó como “insufi- 

ciente el aporte del Estado”, por lo que pe- 

dirán que sea más amplio. 

“Nosotros esperamos que a fines de sep- 

tiembre, la Cámara de Diputados ojalá ten- 

ga ya el proyecto despachado, de manera tal 

que en los primero días de octubre y con dis- 

cusión inmediata, lo podamos sacar con el 

sentido de urgencia, y que llegue ojalá a mi- 

tigar las alzas de octubre”, dijo el presiden- 

te de la comisión de Minería y Energía del Se- 

nado, Juan Luis Castro (PS). 

El senador agregó que pedirán revisar to- 

das las cifras de financiamiento, incluyen- 

do “que el IVA sea el correcto, que el IVA neto 

no sea un tercio del IVA bruto, por ejemplo”, 

aunque valoró la inclusión del aumento de 

las multas a las distribuidoras para dar con 

mayores recursos. “Veo que la oposición 

está haciendo sus aportes, tendrá derecho a 

votar como estime, pero lo importante esir 

en favor del usuario para que esto sea un 

buen proyecto”, remarcó. 

Pardow agradeció que exista colaboración 

de todos los sectores políticos, y especial- 

mente porque los diputados sostendrán dos 

sesiones extraordinarias para ver el proyec- 

to en un mes marcado por la semana de 

Fiestas Patrias. “En octubre también hay fe- 

riados, pero la idea es sesionar tantas veces 

como sea necesario”, remarcó. 

Con todo, no descartó que el subsidio pue- 

da combinarse con el pago de compensacio- 

nes de las empresas por los cortes de sumi- 

nistro. “Hay muchas cosas ocurriendo al 

mismo tiempo, está el proceso de estabiliza- 

ción, están las compensaciones de la Ley Ge- 

neral de Servicios Eléctricos, está también el 

subsidio que se va a pagar pronto (...) y to- 

das estas cosas se juntan en una misma bo- 

leta”, destacó.Q 
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Disímiles reacciones 
de los gremios 
  

El envío del proyecto generó 

distintas reacciones en las organi- 

zaciones ligadas a la generación 

eléctrica nacional. Camilo Charme, 

director ejecutivo de Generadoras 

de Chile -que representa al 73,4%% 

de la generación en el país- cuestio- 

nó que “la fórmula presentada por 

el gobierno afecta la predictibilidad 

regulatoria necesaria de una indus- 

tria que es estratégica para el desa- 

rrollo y la reactivación económica 

que Chile requiere y que las perso- 

nas ansían”, y plantearon que ade- 

más la propuesta “recarga la res- 

ponsabilidad del financiamiento en 

los mismos actores que, durante 

cuatro años, asumieron el costo de 

sus contratos adjudicados por el Es- 

tado de Chile”. 

Desde la Asociación Chilena de 

Energías Renovables y Almacena- 

miento (Acera), enfatizaron en “la 

importancia de contar con un espa- 

cio de debate adecuado y el tiempo 

necesario para evaluar las impli- 

cancias de estas iniciativas”, ya que 

alertaron que la recaudación por 

IVA neto “podría ser significativa- 

mente mayor a lo proyectado por el 

Ejecutivo, lo que permitiría cubrir 

una parte sustancial del subsidio 

que se busca implementar, sin alte- 

rar reglas cruciales para el desarro- 

llo de la escala Utility y PMGDs, y la 

transición energética del país”. 

Darío Morales, director ejecutivo de 

Asociación Chilena de Energía So- 

lar (Acesol), puntualizó en la recau- 

dación vía rentas de PMGDs, afir- 

mando que la medida “pone en 

riesgo la certeza jurídica en Chile y 

podría reducir significativamente el 

atractivo del país como destino de 

inversión en tecnologías limpias”, 

desalentando inversiones “en pro- 

yectos clave como el almacena- 

miento de energía, el hidrógeno 

verde y otras infraestructuras estra- 

tégicas”. 

Por su parte, Rafael Loyola, director 

ejecutivo de la Asociación Chilena 

de Pequeñas y Medianas Centrales 

Hidroeléctricas (Apemec), estimó 

que “en cuanto a los PMGD, el pro- 

yecto omite abordar el tema de fon- 

do, que es cómo terminar de forma 

razonable con el actual subsidio 

cruzado que distorsiona el precio 

de la energía a los clientes, ya que, a 

nuestro juicio, deberían salir a 

competir como cualquier otro ge- 

nerador”. 

      

Mercado Libre sella inédita alianza 
con filial del grupo Falabella para 
expandir su red logística 
El acuerdo entre Mall Plaza y la compañía más valiosa de América Latina, Mercado Libre, 
considera la implementación de puntos en los que los clientes podrán retirar y devolver los 
productos que hayan adquirido a través de la plataforma del marketplace. Las firmas aseguran 
que hay múltiples oportunidades de expansión de la alianza en distintos mercados. 

PAULINA ORTEGA 

Mercado Libre y Mall Plaza, filial del gru- 

po Falabella, anunciaron un “inédito” acuer- 

do que ya se ha puesto en marcha. La com- 

pañía de propiedad del argentino Marcos 

Galperin incorporará una red logística den- 

tro de las distintas dependencias de Mall 

Plaza, con puntos en los que los clientes po- 

drán retirar y devolver los productos que 

hayan adquirido a través de la plataforma de 

market place, “así como la entrega de pedi- 

dos por parte de los sellers de la plataforma 

(personas, emprendedores y marcas)”, expli- 

caron desde ambas firmas. 

Este acuerdo ha comenzado a implemen- 

tarse de forma piloto y gradual desde abril de 

esteaño. En su primera etapa los puntos de- 

nominados “places” se implementó en seis 

centros urbanos de Mall Plaza en la Región 

Metropolitana. Estosson Mallplaza Vespucio, 

Mallplaza Egaña, Mallplaza Norte, Mallpla- 

za Alameda, Mallplaza Tobalaba y Mallpla- 

za Sur. 

“Mallplaza aporta su red de puntos omni- 

canales en sus distintos centros urbanos, los 

cuales están ubicados en sectores estratégi- 

cos de laciudad, con excelente conectividad 

para compradores y vendedores, con servi- 

cios complementarios como estacionamien- 

tos, seguridad y con la infraestructura om- 

nicanal ya desarrollada y probada, loque per- 

mite darle escalabilidad a este tipo de 

iniciativas”, detallaron a través de un co- 

municado. 

“Places busca fortalecer aún más la comple- 

ta red logística que tenemos en Mercado Li- 

bre, por eso estamos muy contentos de cerrar 

una alianza con Mall Plaza, porque va a per- 

mitir generar nuevas alternativas de contac- 

tocon nuestros usuarios, tanto compradores 

como vendedores”, afirmó Máximo Correa, 

director de Transportes de Mercado Libre, la 

empresa más valiosa de América Latina. 

Falabella, controlador de Mall Plaza, es 

competidor directo de Mercado Libre en su 

canal de e-commerce. Sin embargo, con este 

acuerdo favorecerá el flujo de clientes hacia 

sus centros comerciales y podría incremen- 

tar sus ventas. Mercado Libre tiene un acuer- 

do de similares características con Parque 

Arauco. 

“La robustez de la estrategia omnicanal no 

sólo nos permite generar nuevos negocios, 

servicios e infraestructuras para potenciar las 

ventas de nuestros socios comerciales; sino 

que también migrar flujos desde lo digital a 

lo físico. Es así como, por ejemplo, Mallpla- 

za recibe 572 mil visitas que van a retirar una 

compra al Click €: Collect, y luego se quedan 

en el centro urbano tomando un café, cam- 

biando algún producto o usando alguno de 

los múltiples y diversos servicios que ofre- 

ce Mallplaza. Sin duda, el acuerdo con Mer- 

cado Libre es un gran beneficio para nues- 

tros clientes”, explicó el gerente de Estrate- 

gia deinnovación de Mall Plaza, Christopher 

Banfield. 

Anteriormente Mercado Libre declaró que 

en la firma “no apuntamos a tener tiendas fí- 

sicas, creemos firmemente que el e-commer- 

ce es el canal más eficiente, escalable y de- 

mocratizador y tenemos los recursos para ha- 

cerlo más y mejor (...) Por eso estamos 

reforzando con tanto énfasis en nuestra red 

logística, que será la más completa eimpor- 

tante que existirá en Chile. Continuaremos 

abriendo nuevos centros de distribución zo- 

nales, ya sea en Santiago como en el resto del 

país”. 

Las compañías aseguraron que “este acuer- 

do estratégico abrirá múltiples oportunida- 

des de crecimiento futuro, de hecho ambas 

compañías trabajan en una futura ampliación 

queinvolucre también la operación en otros 

mercados”. 

Mercado Libre tiene operaciones en 18 paí- 

ses de Latinoamérica con 6.000 agencias de 

paquetes. En Chile, cuenta con más de 600 

puntos, operando en Valparaíso, O'Higgins, 

Maule, Biobío, La Araucanía, Metropolitana, 

Coquimbo, Arica y Parinacota, Tarapacá, 

Antofagasta, Atacama, Los Ríos y Los Lagos. 

Mall Plaza, en tanto, opera en Arica, Tara- 

pacá, Antofagasta, Región Metropolitana, 

Biobío, y Coquimbo. Además tiene presen- 

cia en Perú y Colombia, con 47 malls en to- 

tal, por lo que estos serían los potenciales 

mercados en los que se podría materializar 

la alianza en un futuro.Q
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