
La disputa entre NotCo con la
industria lechera y de carnes
marca un nuevo episodio en el
Congreso. La Cámara de Dipu-
tados fijó para hoy la discusión
para votar en la Sala el proyecto
de ley que busca regular a las
empresas foodtech.

La iniciativa, ingresada a fines
de julio de 2023, principalmente
define a los alimentos simulados
como aquellos que poseen una
composición que “no contiene
productos derivados de anima-
les”, pero que dada sus técnicas
de elaboración poseen una “apa-
riencia, sabor, textura y olor si-
milar o idéntico a productos de-
rivados de animales”. 

En ese sentido, propone cata-
logar a los productos de las em-
presas tecnológicas alimentarias
como “alimento simulado”, lo
que deberá ser informado en sus
envases o etiquetas, además de
prohibir que estos sean denomi-
nados o publicitados como un
derivado de un animal y restrin-
gir la promoción de “cualquier
alimento simulado con imáge-
nes de productos derivados de la
crianza y faenamiento animal”.

Competencia desleal

El proyecto establece que
cualquier infracción a las dispo-
siciones será considerado como
competencia desleal y se “apli-
carán todas las normas dispues-

tas en la Ley 20.169, que regula
la competencia desleal”.

NotCo y la Asociación Gre-
mial de Productores de Leche de
la Región de Los Ríos (Aproval)
participaron en la discusión en
la comisión de Agricultura, in-
tervenciones ocurren en medio
del juicio que mantienen ambas
partes, luego de que la asocia-
ción lechera demandó a la em-
presa fundada por Mat ías
Muchnick por competencia des-
leal, y que aún espera por el dic-
tamen de la Corte Suprema.

NotCo

En este contexto, desde Not-
Co ven que este proyecto de ley
posee un fin restrictivo para los
actores foodtech. Si bien mani-
fiestan que en la
compañía no bus-
can ser antagonis-
tas de la industria
tradicional, sino
más bien trabajar
complementaria-
mente, aseguran
que esta moción
pondría un “corta-
pisas” a la innovación dentro del
ecosistema de startups de Chile.

“Creemos que el emprendi-
miento en Chile ha crecido de
forma exponencial en la última
década, y este proyecto nos hace
retroceder 10 años”, dice José
Menéndez, presidente y CEO
global de NotCo, desde la ofici-
na de la compañía en Nueva

York. “Chile, junto con sus em-
presas, se han convertido en un
líder y un referente global en la
aplicación de inteligencia artifi-
cial para el desarrollo y la mejora
de productos, pero aquí tene-
mos un proyecto de ley que va
en contra del desarrollo y los es-
fuerzos estratégicos del país pa-
ra invertir en investigación y de-
sarrollo”, sostiene. 

Menéndez afirma que la ini-
ciativa es interpretada dentro
del ecosistema emprendedor co-
mo un “ataque a la innovación y
a la libertad de elección de sus
consumidores”, debido a las “in-
tenciones proteccionistas” para
algunas industrias tradicionales.
“Chile debe mirar a la necesidad
de los próximos 20 años, y cree-
mos que sus legisladores deben

presentar proyectos
que fomenten la in-
novación y no ini-
ciativas que prote-
gen a negocios y a
los productos tradi-
cionales”, asevera. 

En esa línea, el eje-
cutivo indica que es-
te tipo de proyectos

“son preocupantes”, debido a
que afectarían a los nuevos acto-
res e inversionistas interesados
en la industria foodtech. “En Esta-
dos Unidos hay una mirada muy
positiva alrededor del rol de la
tecnología y más específicamen-
te la inteligencia artificial (al de-
sarrollo de alimentos)”, comen-
ta. “Proyectos de ley de este tipo

pueden poner en jaque (en Chi-
le) no solamente el futuro desa-
rrollo del ecosistema emprende-
dor, sino también la percepción
del mundo inversor”, agrega.

Aproval

Por su parte, José Luis Delga-
do, gerente de Aproval, afirma
que este proyecto de ley va en la
dirección correcta de “rayar la
cancha” a las firmas foodtech, en
particular NotCo, debido a que
han basado su posicionamiento
en el mercado por medio de la
“confusión del consumidor y la
denostación de los alimentos de
origen animal que estas empre-
sas buscan reemplazar”. 

Delgado recuerda que actual-
mente las empresas utilizan el
término “bebida vegetal” en lu-
gar de rotularlas como leche,
luego una demanda que presen-
taron y que fue acogida por la
Seremi de Salud de Los Ríos en
2018. Con este antecedente en la
mano, el representante del gre-
mio lechero sostiene que la futu-
ra normativa será relevante para
no confundir al consumidor.
“No puede ser que por el argu-
mento de la innovación, algunos
emprendimientos creen que tie-
nen el derecho a hacer cualquier
cosa en el mercado”, añade.

A su vez, Delgado cuestionó
las alertas entregadas por NotCo
respecto a que el proyecto de ley
sería un “cortapisas” para el
mundo emprendedor. “La única

cortapisa que pondría es al in-
tento de confusión al consumi-
dor, puesto que se estaría obli-
gando claramente a rotular un
producto como artificial o simu-
lado, que es lo que realmente
son”, dice. 

“Plantear esa tesis de que va a
ser un freno (a las startups ali-
mentarias) es porque se tratará
de rayar la cancha y limitar que
transgredan normativas que
hoy en día existen (...); esto no
hace más que reforzar el argu-
mento de que acá ha habido un
aprovechamiento y un intento
de confusión de parte de algunas
de estas compañías en beneficio
de su propio negocio”, cree. 

Ley Carne

En NotCo también plantean
que esperan que la discusión del
proyecto pueda ampliarse y lo-
grar armonizar el desarrollo de
la industria foodtech y de las ali-
mentarias tradicionales, tal co-
mo ocurrió con la Ley 21.664, co-
nocida como la “Ley Carne”. 

Dicha normativa, que fue
promulgada este año y entrará
en vigencia en noviembre de
2025, modificó el Código Sani-
tario para definir el concepto de
carne y prohibir la denomina-
ción a los productos (hambur-
guesa, chorizo, cecina, salchicha
u otros) que no sean de origen
animal, con excepción de aque-
llos que indiquen de manera
“expresa, visible e inequívoca

que son de origen vegetal”.
Eduardo Winkler, gerente de

Fedecarne, señala que la Ley
Carne podría marcar un antece-
dente para la regulación de las
foodtech. De todas formas, co-
menta que el texto final debe
priorizar que se entregue trans-
parencia al consumidor sobre
los productos que están com-
prando.

“El proyecto debe dar trans-
parencia para entregar la mayor
información (en los productos
alimenticios) al consumidor. Los
productos naturales para noso-
tros siempre van a ser los mejo-
res (...); si están haciendo un pro-
ducto en una fábrica, no lo pue-
de tratar de vender como un pro-
ducto o como una alternativa
completamente igual a un pro-
ducto natural”, dice. “Es suma-
mente importante que los pro-
ductos que tienen un nombre
asociado con contenido de ori-
gen animal, como bien hambur-
guesas, carne molida y otros adi-
cionales, se deje en claro que son
de origen animal; y si hay un
producto artificial, que se espe-
cifique como tal”, añade.

Si bien señala que actualmen-
te “el volumen de estos alimen-
tos artificiales es bastante bajo,
y no han afectado la producción
o la demanda de los productos
naturales, obviamente esto
puede cambiar en el futuro”,
por lo que resulta necesario
avanzar en la regulación de la
industria foodtech.

La moción está hoy en tabla en la Cámara de Diputados:

Conflicto entre NotCo e
industria lechera y de
carnes abre nueva arista en
el Congreso por proyecto
que regulará a las foodtech

Iniciativa busca prohibir que los productos de origen vegetal no
sean denominados ni publicitados como uno derivado de un
animal y que sean etiquetados como “alimentos simulados”.

NICOLÁS BIRCHMEIER

Desde NotCo señalaron que el proyecto de ley es un “cortapisas” a la innovación en el ecosistema de startups de Chile.
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FOODTECH
Desde las industrias

tradicionales ven
necesario regular más

las startups
alimentarias.

Si bien las ventas de viviendas
nuevas registran un desempeño
negativo este año, hay un seg-
mento del mercado que exhibe
un mayor dinamismo. Se trata
de la demanda de departamen-
tos en la Región Metropolitana
que están realizando los extran-
jeros que viven en Chile. 

Este año, este tipo de compra-
dores registra una participación
de 13,3% en las ventas de depar-
tamentos nuevos en la capital,
prácticamente duplicando la
presencia de 6,8% que tenían en
2019. Así lo señalan cifras de la
consultora Transsa, sobre la ba-
se de datos del Conservador de
Bienes Raíces.

Consolidación laboral

Esteban Jara, jefe de la unidad
de Estudios Inmobiliarios de
Transsa, explicó que ese aumen-
to se debe, por una parte, a que
existe población extranjera resi-
dente en Chile que se ha consoli-
dado en sus trabajos y puede ac-
ceder a este mercado. 

Agregó que esas personas es-
tán aprovechando ofertas de las
inmobiliarias, como descuen-
tos en unidades terminadas y
facilidades para pagar el pie del
20% del valor de la propiedad,
como es financiarlo en 48 cuo-
tas. Esto, en el marco de las
campañas de las firmas para re-
ducir sus altos stocks de vivien-
das listas para entrega.

José Ignacio Reyes, gerente
de ventas de Empresas Socove-
sa para Inmobiliaria Pilares, ad-
mitió un incremento de extran-
jeros en la compra de departa-
mentos. Sostuvo que “muchos
de ellos son profesionales con
experiencia y han logrado en-
trar al mercado laboral de ma-
nera positiva, permitiéndoles
ser candidatos calificados para
un crédito hipotecario”.

La población extranjera en
Chile presenta una empleabili-
dad más alta que el promedio
nacional. Según datos del Insti-
tuto Nacional de Estadísticas
(INE), la tasa de desempleo en
este segmento se situó en 6,5%
(equivalente a 72.509 perso-
nas) durante el segundo trimes-

tre de 2024, mientras que la ta-
sa nacional alcanza el 8,3% de
desocupación.

Francisco Valdivieso, gerente
Comercial y Desarrollo de la in-
mobiliaria Activa, sostuvo que
“los extranjeros son más resi-
lientes, están más acostumbra-
dos a estos shocks económicos,
como las tasas de inflación altísi-
mas, por lo que aún nos eligen
para invertir. Las incertezas jurí-
dicas en Venezuela son enor-
mes, no poseen créditos hipote-
carios, de ahí que ellos (venezo-
lanos) ven como una gran opor-
t u n i d a d c r e c e r
patrimonialmente de forma sa-

na, con buen endeudamiento en
un activo sólido”. 

Según BancoEstado, en la Re-
gión Metropolitana, del total de
créditos hipotecarios otorga-
dos, el porcentaje de extranje-
ros que concretaron su présta-
mo aumentó de 8,5% a 11,7%
entre 2019 y 2024, con un creci-
miento de 38%.

“Son clientes que tienen un
buen comportamiento y son
ordenados financieramente”,
aseguró Diego Infante, subge-
rente de Ventas de la inmobi-
liaria Imagina. Explicó que el
incremento en la participación
de compradores foráneos “está

directamente relacionado al
aumento de la inmigración en
el país”.

Las últimas estadísticas —a
2022— del Servicio Nacional de
Migraciones y el INE indican
que en Chile residen casi 1,63
millones de extranjeros y un ter-
cio de ellos son venezolanos. 

Nacionalidades y
preferencias

Si bien en Transsa no conta-
ban con el desglose de las nacio-
nalidades que más demandan
departamentos, en las inmobi-
liarias consultadas señalaron

que lideran los venezolanos, se-
guidos de colombianos, perua-
nos y argentinos. 

Valdivieso consignó que en
el proyecto Mirador Activa, en
La Florida, clientes venezola-
nos adquirieron el 38% del edi-
ficio tanto para inversión como
para habitar. En tanto, Infante
reveló que en el caso de Imagi-
na, el 60% de estos usuarios
adquiere para vivir y el 40%
para invertir.

Según Transsa, las comunas
preferidas (ver infografía) este
año por los extranjeros para
comprar son La Florida y Macul,
comunas donde los productos

más demandados transitan en-
tre las 3.000 y 6.000 UF. 

Independencia y Ñuñoa em-
patan en el tercer puesto como
las zonas más requeridas, con
17,7% de participación. En la pri-
mera comuna, los departamen-
tos más vendidos (75%) van de
las 2.000 a 3.000 UF, mientras
que en la segunda el 72% de las
propiedades colocadas a extran-
jeros va de 3.000 a 6.000 UF. 

Reyes señaló que este seg-
mento de clientes prefiere vi-
viendas grandes, con dos o tres
dormitorios y dos baños. “Esto
se debe a que suelen estar en
Chile con su familia, señora e hi-
jos, y muchas veces con algún fa-
miliar más”. 

Esteban Jara precisó que en
comunas como Estación Central
y Santiago Centro, la presencia
de extranjeros en el mercado in-
mobiliario se ve más en los
arriendos, correspondiendo a
personas que tienen poco tiem-
po en el país. 

Perspectivas

Jara estimó que la participa-
ción de 13% que registran los ex-
tranjeros en las ventas de depar-
tamentos continuará el resto del
año. “Mientras se mantenga el
stock de viviendas para entrega
inmediata habrá muchas opor-
tunidades para extranjeros y chi-
lenos”, añadió. 

“Creemos que es una tenden-
cia que podría seguir subiendo,
no sé si tan exponencialmente
como antes, pero siempre tene-
mos clientes extranjeros intere-
sados en nuestros proyectos”,
aseguró José Ignacio Reyes. 

Prefieren las comunas de La Florida y Macul para vivir o invertir, según estudio de Transsa 

Extranjeros ganan terreno 
en compras de departamentos:
Explican 13% del mercado en la RM 

MARCO GUTIÉRREZ V. 

Se trata de venezolanos, colombianos, peruanos y argentinos consolidados en sus
empleos en Chile, quienes están aprovechando descuentos y facilidades para pagar el
pie que ofrecen las inmobiliarias para reducir sus stocks de viviendas terminadas. 

En el primer semestre de este año, las ventas de viviendas nuevas en la
RM sumaron 11.097 unidades, disminuyendo 12% frente a igual lapso de
2023, según datos de la Cámara Chilena de la Construcción. 
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