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CONCESIONARIA DEL HOSPITAL FÉLIX BULNES 
SIGUE ESPERANDO LOS US$ 139 MILLONES 

En marzo DF MAS publicó un reportaje sobre la ex- 
tensa disputa entre la concesionaria del Hospital Félix 
Bulnes (SCMS) con Astaldi, constructora italiana que 
en 2015 fue contratada para construir el centro médi- 
co en Cerro Navia, pero que cuatro años después fue 
retirada del proyecto por supuestamente no cumplir 
con las condiciones contractuales. Esto gatilló un 
arbitraje que terminó con un laudo favorable para 
SCMS en 2021, que ordenaba el pago de US$ 139 
millones a la empresa chilena 

Para hacer efectiva la resolución arbitral, SCMS 
acudió a la justicia de Delaware, EEUU y Ontario, 
Canadá. Y a pesar de que llevan casi un año en di- 
cho trámite, todavía no hay noticias concretas. Pero 
Astaldi (que cambió de nombre a WeBuild, luego 
de un proceso de quiebra que obligó a fusionarse 
con la actual firma) acaba de sumar una pequeña 
victoria. La semana pasada WeBuild comunicó 
en Delaware que el tribunal de Ontario decidió 
esperar para ejecutar la sentencia, lo que retrasa 

aún más elfin de este capítulo. En específico, la 
instancia canadiense prefiere aguardar hasta que 
se emita la sentencia de un tribunal italiano antes 
de decidir si ejecuta a favor de SCMS la resolución 
arbitral. ¿De qué sentencia se trata? De un proce- 
dimiento en ltalia para determinar si WeBuild es 
responsable de las obligaciones de Astaldi. Eso 
todavia está pendiente. 

Según el tribunal de Ontario, WeBuild compró 
determinados activos y pasivos de Astaldi tras un 
procedimiento de reestructuración en Italia y alegó 
que no adquirió ninguna obligación relacionada 
con el laudo arbitral El tribunal señaló que WeBuild 
pretende ahora suspender el procedimiento de re- 
conocimiento y ejecución en Ontario a la espera de 
que los tribunales italianos determinen si adquirió 
dichas obligaciones. 

Entonces, la concesionaria chilena tendrá que 
seguir esperando para ver si recibe los casi US$ 140 
millones. 

CAZÚ ZEGERS LANZARÁ EN NUEVA YORK 
LIBRO EDITADO POR PHILIP JODIDIO 

  

Arquitectura en territorios poéticos es el 
próximo libro monográfico de Cazú Zegers. 
Las monografías, que reúnen el trabajo de 
la arquitecta desde el año 2000, plasman su 
metodología: la poética que se cruza con el 
territorio y da forma a una estructura. 

ELlibro, que está próximo a ser lanzado en 
la ciudad de Nueva York, fue escrito y editado 
por Philip Jodidio. El puntapié inicial para que 
Zegers materializara el proyecto, sin embargo, 
fue elartista visual Gonzalo Pedraza, quien 
sugirió a la arquitecta hacer un libro testimonial 
(todavía en proceso) y otro de arquitectura 
“pura y dura". 

“Cuando decido hacer el libro justo coincide 
en que hablo con Philip Jodidio) y me dice 
que lo quiere editar. Es un tremendo honor 
porque él es como una eminencia en edicio- 
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nes de arquitectura, y me pareció una oportu- 
nidad fabulosa. Ahi me lancé a armarlo”, dice 
Zegers. 

Cazú Zegers es consciente del valor de su 
trayectoria y la de sus otros compañeros, por 
lo que también es crítica con la última polémi- 
ca referida al Premio Nacional de Arquitectura 
del año 2023, que fue entregado a Cristián 
Castillo (hijo del fallecido Fernando Castillo 
Velasco) entre una terna de candidatos que la 
incluían a ella y a Cristián Undurraga. "Para mí 
es un premio político más que un premio a la 
trayectoria. No quiero desmerecer el trabajo 
que ha hecho Cristián Castillo en el proyecto 
por el cual se le dio el premio, Pero Undurra- 
ga tiene una trayectoria increíble en el tema 
social y una enorme experiencia que lo avala", 
declara. 

    WITED: LA PRIMERA STARTUP 
CHILENA EN PASAR POR 

El programa de televisión Shark 
Tank México, que invita a empren- 
dedores a hacer su pitch frente 
a inversionistas, es una de las 
instancias más anheladas por los 
fundadores. No sólo por su alcance 

y visibilidad (tiene casi dos millones 
de suscriptores en YouTube), tam- 
bién porque da acceso a inversio- 
nistas de primer nivel como Karla 
Berman, la ex directora de opera- 
ciones de Softbank México, Marcus 
Dantus, fundador de Startup Méxi- 
co, el conferencista Simón Cohen, 
el presidente del club deportivo 
Guadalajara Amaury Vergara y la 
CEO de Ambrosia Alejandra Rios, 

Gabriel Vera, CEO de la startup de 
educación Wited, recibió un llama- 
do del programa hace cinco meses. 
Llevaba un tiempo viviendo en 
México y -confiesa- la venta estaba 
más lento de lo esperado. Debido 
a.eso, buscaba causar impacto 
masivo y hacerse conocido sin una 
inversión en publicidad tan abultada. 

“Al principio no lo pesqué mucho”. 
dice el emprendedor chileno, 'no 
sabía que podía causar tanto impac- 
to, después empecé a investigar y 
me convenci de ir, lo vi como una 
oportunidad para hacerme cono- 
cido y generar confianza" Entraron 
al proceso que consta de cinco 
etapas, primero debían estar regis- 
trados como empresa en México y 
luego completaron un formulario 
para seguir un proceso como el de 
muchas aceleradoras. 

Tres meses atrás recibió el la- 
mado final, y fueron seleccionados. 
“Desde ese día mi obsesión fue 
hacer un pitch perfecto” relata el 
chileno. "Me propuse que los cinco 
tiburones inviertan en la empresa". 

El programa fue transmitido 
este lunes 19 a las 23:00 de Chile 
por YouTube y en tres semanas se 

SHARK TANK MEXICO 

transmite en todos los canales del 

cable de Sony. El día de grabación 
una van pasó a buscar a mediodía 
a Vera y su hija para llevarlos al set 
Fueron maquillados y empezaron 
con su pitch, "Tiburones, cuando 

ustedes estaban en la escuela, 

¿alguna vez tuvieron problemas 
para entender una materia?” dijo 
el CEO para empezar. Tras dos 
minutos exponiendo su startup, 
Vera pidió US$ 90 mil por el 1% de 
la compañía. 

*Yo a esa valorización no”, dijo la 

primera inversionista, "pero parta- 
mos desde ahí". Tras más de 10 mi- 

nutos de preguntas y contraofertas 
-además de discusiones entre los 

tiburones-, accedieron a invertir ese 

monto, sumado a roles de asesores 

compensados con acciones de la 
compañía. 

La startup funciona como una 
plataforma digital donde los alum- 
nos estudian con contenidos, luego 

practican con un test con inteligen- 
Cia artificial que detecta las fallas, 

entercer lugar chatean o tienen una 
videollamada con un profesor y por 
último resuelven sus dudas 24/7 
con su chatbot Max Al. Ya tienen 15 

milusuarios pagando con clientes 
en Argentina, Panamá, Colombia, 

México y Chile y trabajan 50 per- 
sonas. En 2023 facturaron US$ 750 

mily este año pretenden cerrar con 
US$ 12 millones. 

La clave del éxito en su presenta- 

ción -asegura Vera- fue llegando al 
final del programa, cuando aún no 
lograban un acuerdo los tiburones, y 
les dijo: "Las personas siempre dicen 
“la educación es clave, es súper 
importante; y hoy día el mundo 
les está dando la oportunidad de 

transformar la vida de millones de 

estudiantes”. Tras eso, los cinco 

entraron a la empresa.
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