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Hoy existe un ecosistema
empresarial con acto-
res que ofrecen servi-

cios e incentivos especiales
para quienes quieren inver-
tir en una vivienda, y desti-
narla exclusivamente a
arriendo de corto plazo o
largo plazo, en el que desta-
can las inmobiliarias, insti-
tuciones financieras, como
bancos o mutuarias, market-
places inmobiliarios, entre
otros. 

Para simplificar la deci-
sión sobre cuál es el mejor
proyecto para invertir están
los brokers inmobiliarios y
marketplaces. “En Chile, Ca-
pitalizarme.com es líder en
el sector de los marketplaces;
su objetivo es facilitar y sim-
plificar la compra y venta de
departamentos de inver-
sión”, destaca el CEO Ga-
briel Cid.

Explica que este market-
place ofrece una plataforma
que integra proyectos de in-
mobiliarios sólidos, asegu-
rando iguales o mejores con-
diciones comerciales que en
su sala de ventas. “Esto per-

Ecosistema empresarial apoya
las inversiones inmobiliarias
Empresas están ayudando a elegir el mejor proyecto para invertir, a simplificar la compra/venta de
departamentos, ver el financiamiento y hacer más eficiente la gestión y administración del inmueble.
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Los departamentos de un dormitorio son la tipología más atractiva
para los inversionistas.

do en aquellos que requie-
ren proyectos con subsidio.

También existen entida-
des que ayudan a que los in-
versionistas puedan juntar
el pie requerido para acce-
der a un crédito hipotecario.
Es el caso de Goplaceit.com,
que desarrolló una nueva lí-
nea de negocio, llamada Pis-
tos, enfocada al financia-
miento, que ya cuenta con
una cartera de más de 25
proyectos inmobiliarios en
convenio.

“Nosotros ayudamos a fi-
nanciar hasta el 17% del pie a
inversionistas (o 800 UF
m á x i m o ) s u m a d o a u n
arriendo garantizado por la
propiedad por el mismo pe-
ríodo del crédito”, precisa
Aleix Radmilovic, gerente
general de Goplaceit.com,
agregando que los proyec-
tos en convenio aumentan
30% mensualmente y dos de
cada tres ventas en proyec-
tos en convenio prefieren el
producto financiero.

Otro caso es Buydepa-
.com, plataforma de com-
pra/venta de propiedades
seminuevas, que ayuda a fi-
nanciar hasta el 15% del pie

en hasta 60 cuotas sin inte-
rés, y asesoran para lograr
un crédito hipotecario en
una institución financiera.

Cuando el inversionista
ya compró la propiedad,
existen tecnologías que ayu-
dan a hacer más eficiente la
gestión y administración del
departamento y sus arren-
datarios. “Para un inversio-
nista inmobiliario que tiene
su trabajo, estar preocupado
de los problemas que pue-
dan surgir con su arrendata-
rio es un dolor de cabeza, y
es ahí donde la tecnología es
una aliada estratégica para
digitalizar el negocio”, dice
Ignacio Garafulich, de Pop
Estate, herramienta que au-
tomatiza el cobro y gestión
del arriendo.

De esta manera, se tiene
en un solo lugar la genera-
ción de cobros, conciliación
de pagos, facturación de co-
misiones de administración.
Incluso se puede integrar en
el mismo sistema las publi-
caciones de la unidad hasta
el control de acceso que pue-
de tener un arrendatario en
el espacio común, según
tenga pagado su arriendo.

Otros actores se centran
en distintos segmentos. Por-
tal Inmobiliario, por ejem-
plo, lidera las visitas de bús-
queda de propiedades para
vivir en la Región Metropo-
litana; Enlace Inmobiliario
se posiciona en las búsque-
das de proyectos y viviendas
para vivir en regiones, y
Usatusubsidio está enfoca-

mite comparar distintos
proyectos de manera amiga-
ble, realizando el proceso de
compra de forma digital y en
compañía de un equipo es-
pecializado de brokers, el que
luego de realizar un análisis
de la situación financiera del
cliente, lo guía para hacer la
mejor inversión de acuerdo
a su perfil”. 
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