EL MERCURIO

Fecha: 23/08/2024 Audiencia: 320.543 Seccioén: ECONOMIA
Vpe: $5.335.411 Tirada: 126.654 Frecuencia: SEMANAL
Vpe pag: $20.570.976 Difusion: 126.654

Vpe portada: $20.570.976 Ocupacion: 25,94%

Su CEQO, Steve Kesler, entrega detalles del programa de la compafifa

Cleantech Lithium: “Podemos
iniciar la produccion en 2027,
pero necesitamos los permisos”

*«

Lider de la firma que busca desarrollar plan de litio pide mayor celeridad al Gobierno y
se compara con el proyecto de Codelco en Maricunga, planificado para 2030.

TOMAS VERGARA P.

Dentro de los interesados que
llegaron al proceso de manifesta-
cién de interés para desarrollar
proyectos de litio en Chile, parti-
cip6 Cleantech Lithium, compa-
fifa que busca entrar en operacién
en el corto plazo, pero que pide a
la autoridad mayor celeridad para
acceder a los Contratos Especiales
de Operacién de Litio (CEOL).

El CEO de la compaiifa, Steve
Kesler, plantea que las iniciati-
vas que tienen en Laguna Verde
y Viento Andino son de las mds
avanzadas que hay en el pafs,
fuera del salar de Atacama.

“Mi mensaje al Gobierno es
que es importante tener los Ceo-
les pronto, porque con el Ceol en
mi mano, podemos atraer inver-
sionistas y bancos para finan-
ciar. Sin el Ceol no podemos em-
pezar. Y si el Gobierno quiere
ver un proyecto en construccion
en este mandato, lo necesitamos
pronto”, sostiene.

El ejecutivo, con experiencia
en empresas como Escondida,
Collahuasi y Rio Tinto, asegura
que de conseguir la autorizacién
en los préximos meses, después
deben enfrentar el proceso am-
biental. As{, podrian iniciar la
construcciéon a mediados de
2026y la produccién en 2027.

“En comparacién, Codelco di-
ce que en Maricunga, la etapa 1,
posiblemente esté en 2030, y la
etapa 2 con extraccion de litio di-

La compaiiia desarrollé una planta piloto en Copiapd, donde logré recupera-

ciones por sobre el 90% de litio.

recto en 2033. Nosotros estamos
posiblemente en 2027, pero ne-
cesito el Ceol”, remarca Kesler.

Consultado por qué no parti-
cipardn para asociarse en Mari-
cunga, el ejecutivo explicé que
“Codelco necesita un socio mds
grande, con mucho dinero, so-
mos una empresa junior y no te-
nemos las cosas que ellos necesi-
tan para desarrollar los proyec-
tos en Maricunga”.

En cuanto a la magnitud del
proyecto, se trata de una inver-
sién cercana alos US$ 500 millo-

nes, con una capacidad de pro-
duccién de 20 mil toneladas
anuales de carbonato de litio
equivalente.

“El estudio demostré que los
gastos de produccién estdn en el
primer cuartil de costos, mds o
menos US$ 4.000 por tonelada.
Los proyectos en Australia con
minas de rajo abierto y concen-
trados enviados a China para
conversién son mucho mds ca-
ros, probablemente US$ 8.000 o
US$ 9.000 por tonelada. Enton-
ces nuestra iniciativa es renta-
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“ Dos aiios atrds,

solamente estaban las
empresas chinas, pero
ahora estdn todas: las
empresas de baterias, hay
empresas de vehiculos
como Stellantis, Ford,
General Motors, que
impulsan inversiones en
proyectos de litio”.

STEVE KESLER
CEO DE CLEANTECH LITHIUM

ble”, comenta Kesler.

En la bisqueda de potenciales
socios, la empresa, listada hoy
en la Bolsa de Londres, maneja
varias opciones, dentro de ellas
una que se usa en la minerfa del
cobre, que consiste en entregar
parte de la produccién a cambio
de la inversién inicial.

“Dos afios atrds, solamente es-
taban las empresas chinas, pero
ahora estdn todas: las empresas
de baterfas, hay empresas de ve-
hiculos como Stellantis, Ford,
General Motors, que impulsan
inversiones en proyectos de li-
tio. Hay mineras como Eramet o
Rio Tinto que se estdn interesan-
do mds en litio. Las empresas de
comercios como Mitsubishi,
Glencore, Trafigura también”.



