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ven dentro de Acera, una conformada por los 

PMGD y otra por los utility scale, ya que los 

primeros desarrollan plantas con capacidad 

instalada para genera hasta 9 MW y los otros 

superan largamente dicho límite. 

“Compartimos contigo que es crucial no 

comprometer la confianza de los inversionis- 

tas y de sus entidades financieras garantizan- 

doun marcoregulatorio estable y predecible 

que fomente la inversión y el desarrollo sos- 

tenible del sector energético en Chile. Para 

ello, consideramos imprescindible que se 

garantice que todas las inversiones en ener- 

gías renovables en nuestro país puedan alcan- 

zar una rentabilidad justa y razonable, y que 

no sean unas las que asuman todos los cos- 

tos y desafíos en beneficio de las otras”, dijo 

Arrarás. 

La tercera carta llegó dos días después. Sus- 

crita por José Ignacio Barrales, director de ges- 

tión de Energía de Cerro Dominador -firma 

que opera la única planta de concentración 

solar de potencia de Chile-, y dirigida a los 

quince integrantes del consejo, la misiva se- 

ñaló que el documento suscrito por Sergio del 

Campo “no representa todas las visiones in- 

ternas, y además no se informó previamen- 

te que Acera respaldaría ideas como las ex- 

presadas en dicha carta”. 

“El conflicto asociado al precio estabiliza- 

do al que acceden los PMGD es un tema que 

no genera consenso dentro de nuestra asocia- 

ción. En consecuencia, no debería ser repre- 

sentado ni favorable ni desfavorablemente 

hasta que se tome una decisión por parte del 

consejo”, subrayó Barrales, agregando que “la 

protección y certeza regulatoria sobre lasin- 

versiones realizadas por generadores renova- 

bles que no son PMGD y que suministran a 

clientes regulados, no han sido representa- 

dos con la misma fuerza y ecuanimidad”. 

También puntualizó en que la carta fuera 

suscritajunto a otros gremios “que no nece- 

sariamente comparten los mismos intereses 

que Acera”, y reprochó que no se otorgara “la 

oportunidad de expresar oportunamente 

nuestras preocupaciones e intereses”. Ante 

esto, el ejecutivo solicitó aclarar tanto la de- 

cisión de adherir a la carta, como la forma en 

cómo el gremio toma decisiones, además de 

conocer “qué medidas tomará el consejo 

para evitar situaciones como las descritas”. 

FRACTURAMAYOR 

El quiebre interno, en los días siguientes al 

ir y venir de cartas, no ha hecho más quecre- 

cer. Conocedores de la interna cuentan que 

“hay muchos socios buscando salirse y otros 

buscando que se saque a socios”. De hecho, 

  

Sergio del Campo, presidente de Acera. 

el consejo de la agrupación calendarizado 

para el 8 de agosto no se realizó, y aún no se 

acuerda una nueva fecha para que los inte- 

grantes de Acera discutan esta fractura. 

En el intertanto, Sergio del Campo ha per- 

sistido en su conducta. El miércoles 14 de 

agosto participó de una sesión de la Comisión 

de Minería y Energía del Senado. En los bre- 

ves minutos quetuvo disponible, afirmó que 

la propuesta del Ejecutivo “en las condicio- 

nes que está planteada significa la quiebra de 

todos los PMGD”, mostrando en su presen- 

tación cinco proyectos reales, de los cuales tres 

quebrarían, según él, en forma inmediata a 

la publicación de la ley. 

Y al igual que la carta que no mostró a na- 

die antes de firmar, tampoco lo hizo con esa 

presentación. 

“Además de ser una presentación con datos 

incorrectos, afecta incluso a algunos asocia- 

dos. Hoy día hay un quiebre, porque la aso- 

ciación ya no representa los intereses de to- 

doslosasociados”, lamentan desde una em- 

presa que forma parte del gremio. 

“Estamos en una crisis, hay empresas que 

terminamos financiando alos PMGD y nose 

ha llegado a un acuerdo en este tema dentro 

de la asociación”, refuerzan otros. 

Consultada, la directora ejecutiva, Ana Lía 

Rojas, declinó referirse al tema. Pulso tam- 

bién contactó a Sergio del Campo para este re- 

portaje y negó que existiera algún conflicto 

interno. “No hay ninguna división”, afirmó 

escuetamente.Q   
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Clínica Las Condes mejora 
sus ganancias en la 
primera mitad del año, 
pese alas pérdidas del 
segundo trimestre 
CLC experimentó un fuerte crecimiento de sus utilidades 
de más de 900% versus el año pasado. Sin embargo, 
entre abril y junio registró pérdidas por $45 millones. 

PAULINA ORTEGA 

Clínica Las Condes (CLC) reportó números 

azules a la Comisión para el Mercado Finan- 

ciero (CMF) al cierre de la primera mitad del 

año. A junio la compañía sumó ganancias 

atribuibles al propietario de la controlado- 

ra por $469 millones, lo que significó un 

fuerte incremento de 942% versus el mismo 

período del año pasado. 

Sin embargo, las cifras del segundo trimes- 

tre no son tan positivas, puesto que entre 

abril y junio del 2024 la firma tuvo pérdi- 

das $45 millones, una contracción signifi- 

cativa en relación a las ganancias de $45 mi- 

llones del mismo período del año pasado. 

Los ingresos de CLC disminuyeron tanto 

anual como trimestralmente. En los pri- 

meros seis meses del año sus ventas suma- 

ron $94.476 millones, bajando casi un 6% 

versus los $100.329 millones del año pasa- 

do. En el segundo cuarto del año llegó has- 

ta los $46.523 millones, lo que correspon- 

de a una merma de 5% en relación a los 

$48.965 millones del mismo período del 

2023. 

La sociedad explicó que sus resultados del 

semestre se vieroninfluenciados “principal- 

mente por una disminución de un 5,83% en 

los ingresos por actividades ordinarias ta- 

les como hospitalario y ambulatorio, una 

caída del 11,87% en costos de venta y un au- 

mento del 12,31% en los gastos de adminis- 

tración”, declaróen los documentos entre- 

gados a la CMF. 

Según explica CLC, “las consultas médi- 

cas presentaron un aumento de 0,85% con 

relación al mismo período del año anterior, 

con un alza en las especialidades de Onco- 

logía, Psiquiatría Adulto y Cirugía Cardio- 

vascular. Las atenciones de urgencias, en 

tanto, presentaron una caída de 29,10% en- 

tre periodos, por una disminución especial- 

mente en atenciones de baja complejidad es- 

pecíficamente pediatría”, detalló. 

Los indicadores de actividad hospitalaria 

son mixtos. Hay un aumentoen el factor de 

ocupación de camas, pasando de 34% a 

38%, potenciado por un aumento de la ac- 

tividad en los servicios médico intensivos, 

pero contrarrestado en parte por una baja en 

los servicios médico quirúrgicos interme- 

dios. Los días cama disminuyeron un 7% 

desde 21.457 a19.921. 

A su vez, disminuyó el porcentaje de ocu- 

pación de pabellones dela clínica de un 27% 

aun 24%, tendencia que se explica por “la 

baja de actividades ordinarias hospitala- 

rias”, dice CLC. Las intervenciones bajaron 

cerca de un 20% desde las 8.393 en la pri- 

mera mitad del 2023, a 6.745 durante lo 

que va del 2024. 

Los exámenes e imágenes realizados por 

la institución bajaron un 19% y 25% respec- 

tivamente. 

“CLC continúa en el desarrollo de optimi- 

zación de costos iniciado el último trimes- 

tre del año 2023, en servicios de informáti- 

ca, legal, seguridad, alimentación, control de 

inventario, entre otros. Esta optimización 

no afecta la calidad de nuestros servicios de 

atención a los pacientes. Estamos en proce- 

so de obtener una cuarta acreditación nacio- 

nal la cual verifica que cumplimoslosestán- 

dares de calidad fijados por el Ministerio de 

Salud. CLC no tiene dudas que cumple estos 

estándares”, declararon desde la firma.Q 
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