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Desarrollo inmobiliario y comercial de 1a zona
norte: nuevo polo de actividad en la ciudad

soaenan. Un mall en el sector, como también supermercados, colegios y condominios revela la
plusvalia del lugar. Sin embargo, los vecinos resienten la falta de servicios puiblicos.

Claudio Cerda Santander

cronica@mercurioantofagasta.cl

“ E Ilado norte ya de-

beria ser una co-

muna aparte”, co-
menta con orgullo Jorge Fuen-
zalida (44), quien recorre junto
a su familia el Mall Paseo La
Portada de Antofagasta, ubica-
doa pasos de la transitada ave-
nida Pedro Aguirre Cerda.

Seglineste vecino del sector,
aeste panorama ha contribuido
el desarrollo inmobiliarioy pro-
ductivo de esta area urbana pro-
xima ala franja costeradelaca-
pital regional. Esta perspectiva
la confirma una serie de condo-
minios de alto estandar, en una
zona de la ciudad que vecinos
denominan como el “extremo
norte” de la capital regional.
Una denominacién empleada
quizds para diferenciarse del
area norte de la ciudad, habi-
tualmente asociada a delitos de
alta connotacion social.

El desarrollo inmobiliario
proximo al centro comercial in-
cluye confortables conjuntos ha-
bitacionales. A esto se agregan
espacios de dreas verdesquedis-
tan delas tonalidades ocresy de-
sérticas de gran parte de Antofa-
gasta. También un alto namero
de edificios y otros en construc-
cidon revelan el dinamismo del
mercado habitacional.

Fuenzalida, quien conversa
con El Mercurio de Antofagasta
durante unalto en sus compras,
resalta la valoracion de este te-

“Estamos cerca del
aeropuerm, aconta-
MOS Con , hay un
monton de supermer-
cados, también escue-
las y hasta una univer-
sidad (Inacap); y sigue
extendiéndose”.

JorgeFuenzalida
Vecino.

rritorio, “Hay un alto desarrollo
inmobiliario, con unaalta canti-
dad de departamentos, muchos
condominios y vecinos nuevos
que hanidollegando. Hoy esun
lugarde importante dinamismo
economico. Estamos cerca del
aeropuerm, ya COntamos con
mall, hay un montén de super-
mercados, también escuelas y
hasta una universidad (Inacap);
y sigue extendiéndose. Al pare-
cerno para”.

“También se construyen
edificios sociales para dar un
espacio mas importante a to-
das las familias y no necesaria-
mente segmentarsocialmente,
sino a toda la comunidad del
norte. Hoy la avenida Rica
Aventura se ha convertido en
uneje tanimportante y concu-
rrido como la avenida Pedro
Aguirre Cerda”, agrega. Mien-
tras que un conductor de un
servicio de transporte de siste-
ma de aplicacién, apunta que
sial centrocomercial se le agre-
garan las denominadas “tien-
das anclas™ y salas de cines
competiria a la par con el mall

ubicado en las proximidades
del puerto.

Otros vecinos, en tanto, ma-
nifiestan que el contraste entre
este sector con otros de la ciu-
dad lo refleja incluso el micro-
clima costero. Una condicion
climatica que en ocasiones pro-
piciaria nubarrones olloviznas,
mientras en otras zonas de la
comuna el cielo brilla radiante,
O viceversa, describen.

CIUDAD CLASISTA

Para Cherry Rojas (42), quien
posee una marca de frutos se-
cos que comercializa en pues-
tos para emprendedores en el
mall, las familias de clase me-
diaque han estudiadoy se han

TN T e g g
HOV ESTE SECTOR DE LA CIUDAD CUENTA CON UN ATRACT!

esforzado han optado por ha-
bitar en este sector de la ciu-
dad. “La gente del lado sur no
vaacomprar unacasaenel la-
do norte si ha vivido toda su vi-
da y les gusta vivir ahi. Es la
misma gente del lado norte
que ha evolucionado y com-
prado sus casas con esfuerzo.
También hay mucha gente de
afuera, porque muchos de los
condominios los usan gente
que estd en faenas”.

“Toda ciudad va creciendo
y ya Antofagasta es muy gran-
de, por lo que se necesitaba
mayor desarrollo en el lado
norte. Antofagasta es una ciu-
dad muy clasista y esta todo
centrado desde el centro hacia
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elsur(...). Hasta en el clima hay
clasismo”, agrega con humor
esta emprendedora.

A su vez, en un pequefio
parque proximo a la calle Sie-
rra Nevada, una vecina que pa-
sea un perro, opina que la ha-
bilitacion de nuevos conjuntos
habitacionales ha traido consi-
godisefios de nuevas dreas ver-
des y canchas multideportivas
que disfrutan los menores de
edad y también adultos.

Segin un informe de la
consultora Tinsa, con detalles
del mercado inmobiliario, al
cierre del primer semestre la
comuna registraba un 3,4% de
aumento en la venta de vivien-
das nuevas.
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MAYOR RIESGO

Otro vecino de la calle Sierra
Nevada, quien prefiere mante-
ner sunombre enreserva, per-
fila un matiz. Aunque recono-
ce que el desarrolloy comercio
ha representado un impulso
para el barrio, afirma que esto
mismo ha restado calma. “Es
indudable que esto nos sirve;
porque antes estabamos obli-
gados a ir al centro a hacer las
compras. Mas si uno necesita-
ba ir al mall. Ahora tenemos
uno cerca. Pero hay menos
tranquilidad, porque transita
mucha gente y muchos autos.
Los locales en la terraza del
mall funcionan hasta tarde, y
hay karaoke también”, dice.




